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Foreign  Competition  in  Centra!  America  »> 


THE  United  States  stands  in  a com- 
manding position  in  Central  Ame- 
rica’s import  trade  in  practically 
all  commodities  and  supplies  approxima- 
tely 70  per  cent  of  all  merchandise  im- 
ported into  those  countries,  Neverthe- 
less, foreign  competition  is  active  and 
growing  since  the  close  of  the  European 
war,  and  it  should  not  be  discounted  by 
the  American  exporter.  It  should  be  re- 
membered  that  European  nationals  have 
for  years  been  established  in  those  coun- 
tries, that  prominent  plantation  owners 
and  merchants  are  either  European  born 
or  direct  descendants  of  Europeans,  and 
that  contacts  with  Europe  were  of  long 
and  satisfactory  standing  prior  to  the 
war. 


Furthermore,  there  are  certain  com- 
modities which  have  a longstanding  re- 
putation in  those  markets.  Thus,  for 
example,  English  textile  fabrics  have  a 
¿■eputation  for  low  price  consistent  with 
quality,  and  British  competition  to  Ame- 
rican trade  is  keenest  in  the  textile  line; 
French  perfumes,  toilet  waters,  and  toi- 
let soaps  are  known  in  every  town  and 
hamlet;  Japanese  and  Chinese  silks  are 
not  only  cheaper  but  widely  known;  Ger- 
man hardware,  tools,  and  drugs  have 
long  been  known  throughout  Central 
America.  The  following  tables  show  im- 
ports into  the  various  countries  of  Cen- 
tral America  by  principal  countries  of 
origin.  All  values  are  in  United  States 
dollars. 
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Value  of  Imports  into  Guatemala  — (in  1,000  dollars) 


COUNTRIES 

1913 

1919 

1920 

1921 

1922 

1923 

United  States 

5,053 

10,213 

11,796 

8,177 

6,644 

6,520 

United  Kingdom 

1,650 

2,548 

3,907 

2,289 

1,599 

1,666 

Germany 

2,043 

760 

1,240 

1,200 

1,302 

France 

402 

307 

502 

480 

355 

307 

Italy 

125 

53 

79 

115 

46 

U) 

Spain 

111 

146 

179 

128 

131 

(1) 

China  and  Japan 

305 

290 

409 

194 

221 

(l) 

All  other 

371 

659 

711 

992 

554 

1,046 

Total 

10,062 

14,216 

18,344 

13,616 

10,752 

10,841 

(1)  Figures  unavailable. 

Value  of  Imports  into  Salvador. — (in  1,000  dollars) 

COUNTRIES 

1913 

1919('> 

1920 

1921 

1922 

1923 

United  States 

2,491 

9,064 

7,783 

5,901 

4,878 

5,353 

United  Kingdom 

1,604 

1,610 

1,927 

1,228 

1,230 

1,513 

Germany 

714 

370 

215 

160 

456 

France 

418 

233 

482 

363 

214 

310 

Italy 

225 

72 

72 

81 

113 

Japan 

88 

486 

633 

166 

294 

328 

thina 

57 

123 

33 

25 

46 

All  other 

577 

3,566 

1,239 

489 

1,639 

651 

Total 

6,174 

14,958 

12,628 

8,468 

8,522 

8,770 

(1)  Incomplete. 

(1)  «Caribbean  Markets» 

by  Hector  Lazo,  chief  Caribbean  Section, 

Latin  American  Division. 

Value  of  Imports  into  Honduras. — (in  1,000  dollars) 

(Fiscal  year  ending  July  31) 

COUNTRIES 

1914 

1919'11 

1920 

1921 

1922 

1923 

United  States 

5,262 

6,500 

11,247 

14,029 

10,857 

12,016 

United  Kingdom 

460 

1 300 

1 800 

1,396 

553 

626 

Germany 

522 

1 18 

318 

549 

817 

France 

141 

1 30 

1 60 

281 

237 

246 

Italy 

43 

182 

53 

94 

Spain 

34 

105 

72 

76 

Other 

163 

411 

485 

467 

Total 

6,625 

6,931 

12,861 

16,723 

12,804 

14,342 

(1)  Estimated. 

Value  of  Imports  into  Nicaragua. — (in  1,000  dollars) 

(In  United  States  currency) 

COUNTRIES 

1913 

1919 

1920 

1921 

1922 

1923 

United  States 

2,722 

6,688 

11,248 

3,857 

4,127 

5,509 

United  Kingdom 

998 

690 

1,635 

654 

485 

873 

Germany 

1,888 

145 

101 

74 

230 

France 

1,763 

146 

220 

200 

78 

99 

Italy 

98 

39 

48 

27 

21 

75 

Spain 

3 

33 

120 

34 

17 

21 

All  other 

239 

317 

448 

436 

321 

461 

Total 

7,712 

7,913 

13,864 

5,310 

5,123 

7,269 
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Value  of  Imports  into  Costa  Rica. — (in  1,000  dollars) 


countries  1913  1919  1920  1921  1922  1923 


United  States 4,468  5,891  11,657  5,132  5,100  5,773 

United  Kingdom 1,289  570  3,179  1,554  1,171  1,531 

Germany 1,341  16  3,002  188  357  636 

France 387  74  580  225  156  199 

Italy : 170  20  528  121  69  149 

Spain 159  102  327  170  177  119 

All  other 869  844  3,096  1,786  1,311  1,378 

Total- 8,684  7,518  22,370  9,178  8,342  9,786 


Vaine  of  Imports  into  Panamá. — (in  1,000  dollars) 


countries  1913  1919  1920  1921  1922  1923 


United  States 6,379  9,359  13,013  8,551  7,029  8,553 

United  Kingdom 2,465  791  1,574  894  953  1,370 

Germany 1,078  107  187  304  515 

France 337  100  418  290  307  762 

Italy 169  6 49  38  67  82 

Spain 162  54  87  103  84  114 

Japan  and  China 257  681  1,260  849  675  639 

All  other 550  414  654  748  848  640 

Total 11,397  11,407  17,562  11,661  10,268  12,675 


Taking  Salvador  as  a typical  Central 
American  market  and  analyzing  three 
years  of  commodity  imports  into  that 
country,  we  find  that  the  United  States 
leads  as  a supplier  of  foodstuffs  and  prac- 
tically all  manufactured  goods  except 
perfumery  and  cosmetics,  wines,  laces 
and  embroideries,  paper  manufactures, 
china  and  pottery,  and  woolen  and  silk 
manufactures. 

Great  Britain  leads  in  laces  and  em- 
broideries, juta  bags,  and  affords  the 
United  States  the  greatest  and  most  ac- 
tive competition  in  all  textiles,  particu 
larly  cotton  and  woolen  goods,  and  in 
iron  and  steel  machinery. 

France  leads  in  perfumes  and  cosme- 
tics and  competes  actively  in  drugs  and 
chemicals,  wines,  glassware,  silk  manu- 
factures, paper  goods,  and  machinery. 

Spain  holds  a commanding  position  as 
a supplier  of  wines  but  does  not  offer 
any  serious  csmpetition  to  American 
goods  as  a whole. 

Germany  competes  in  all  lines  of  hard 
ware  and  machinery,  electrical  goods, 
but  particularly  in  paper  and  paper  pro- 
ducts, 

Italy  competes  in  wines  and  to  some 
extent  in  textiles  and  textile  manufac- 
tures. 

Japan  holds  first  place  as  a supplier  of 
silk  manufactures.  Chinaware  and  po- 


ttery in  considerable  quantities  are  also 
shipped  from  Japan  to  Central  America. 

Similarly,  in  Nicaragua,  the  United 
States  leads  all  other  nations  in  every- 
thing but  liquors,  wines,  jute  bag3,  crude 
and  refined  petroleum,  newsprint  paper, 
and  a few  small  items  such  as  refined 
petroleum,  newsprint  paper,  and  a few 
small  items  such  as  refined  sugar  and 
cotton  thread. 

British  competition  is  again  apparent 
and  most  prominently  in  plain  woven, 
twilled,  and  other  cotton  manufactures, 
leading  in  cotton  yarns  and  thread.  Bri- 
tish competition  is  also  active  in  the  im- 
portation into  Nicaragua  of  earthenware, 
porcelain  and  pottery,  jute  bags  and 
cloths  (Great  Britain  leads  in  this],  fire- 
arms, confectionery,  preserves  and  can- 
•ned  fruits,  hats,  caps,  and  such  manufac- 
tures as  domestic  ware  and  utensils,  iron 
and  steel  manufactures,  agricultural  ma- 
chinery, etc. 

Germany  is  a prominent  competitor  in 
Nicaragua  in  all  iron  and  steel  manufac- 
tures, particularly  tools,  hardware,  scien- 
tific instruments,  cutlery,  domestic  wa- 
res and  utensils,  cement  plates  and  other 
jewelry,  electrical  machinery  and  appli- 
ances, paints,  pigments,  colors  and  var- 
nishes, toys,  paper  manufactures,  and 
particularly  in  aluminum  manufactures 
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[in  which  Germany  holds  first  place], 
malt  beverages,  chemicals  and  drugs,  etc. 

French  competition,  although  apparent 
in  many  lines,  is  not  serious  except  in 
the  conventional  and  accepted  lines  of 
perfumes  and  toilet  soaps,  wines  and 
distilled  liquors  [French  wines  lead  all 
others],  scientific  instruments,  silk,  and 
silk  manufactures. 

Italian  wines  are  prominent  imports 
into  Nicaragua,  but  otherwise  Italian 
goods  in  only  small  quantities  enter  the 
country. 

Japanese  activities  in  Nicaragua  are 
more  limited  than  in  some  of  the  other 
countries,  like  Guatemala,  Salvador  and 
Panama-  Japan  sends  some  metals,  so- 
me cotton  manufactures,  small  quantities 
of  glassware,  and  manufactures,  of  lea- 
ther, offering,  as  elsewhere  in  Central 
America,  the  greatest  competition  in  ma 
nufactures  of  silk,  both  cloths  and  clo- 
thing. 

Thus  we  find  foreign  competition  in 
Central  America  active  and  general,  but 
except  in  a few  lines,  not  seriously  me- 
nacing the  supremacy  of  the  United 
States. 


American  Exports  to  Central  America 

Generally  speaking,  American  exports 
to  Central  America  have  shown  a ten 
dency  to  increase  in  the  last  10  years. 
However,  Central  America’s  dependence 
on  a limited  number  of  crops,  and  the 
fact  that  acreage  Is  not  being  increased 
materially,  restricts  to  a very  marked 
degree  Central  America’s  purchasing 
power.  Even  in  extremely  prosperous 
years  the  per  capita  imports  of  the  va- 
rious countries  is  comparatively  low.  Ne- 
vertheless Central  America  offers  an  in- 
creasingly important  field  for  investment, 
and  with  increased  investments  and  pro- 
duction there  will  follow  increased  pur-t 
chases  abroad.  The  United  States,  be- 
cause of  its  geographic  proximity  and 
the  prominence  attained  by  American 
goods,  stands  in  a commanding  position 
with  respect  to  Central  America  and 
should  share  materially  in  any  increase 
of  trade  of  that  region  with  the  outside 
world. 

The  following  table  shows  American 
exports  to  the  Central  American  coun- 
tries, with  the  exception  of  Panama,  for 
the  period  1910-1924,  inclusive.  Panama 
is  not  listed  because  a great  proportion 


of  our  exports  is  destined  for  the  Canal 
Zone  proper,  whereas  Panama’s  imports 
from  the  United  States  have  already  been 
listed  above. 


Value  of  United  States  Exports  to 
Central  America,  1910-1924 


Years  Guatera. 

1910  1,959 

1911  2,432 

1912  2,519 

1913  3 658 

1914  3,602 
1915:  2,769 

1916  3,S48 

1917  5,386 

1918  5,563 

1919  8,391 

1920  10,203 

1921  6,092 

1922  5,460 

1923  6.314 

1924  8,823 


(en  1,000  dollars) 

Total 

(inclu- 

Hond.  Nicar.  Salvad.  C.  Rica  ding 
Panamá) 

1,605  1,691  1,317  3,050  30,219 
2,126  2,476  2,101  3,410  33,476 
2.461  2,487  2,421  3,647  37,083 
3,169  2,926  2,390  3.515  40,220 
4,873  2,629  2,155  3,501  39,439 
5,004  2,088  2,102  2,413  33,586 
4,609  3,169  3.048  3,568  41,704 

5.692  4.534  4,392  3,984  52,518 
4,618  4,378  3.479  1,903  43,583 

7.692  6,694  5,934  4.921  58,571 
15,382  9,543  8,148  9,778  89,777 
11,674  3,628  4,547  4,054  55,084 

9,959  4,117  4,851  4.041  44,791 
11,257  4.990  4,214  4,835  56,197 
9.101  6,250  6,492  5,975  64,844 


It  will  be  observed  that  our  total  ex- 
ports to  Central  America  for  1924  were 
more  than  double  those  for  1810.  Pro- 
portionate and  even  greater  increase  are 
shown  for  all  the  countries  except  Costa 
Rica  and  Panama.  Honduras  shows  an 
increase  of  approximately  400  per  cent 
in  the  period  1910-1924;  Guatemala,  of 
some  350  per  cent;  Nicaragua,  about 
270  per  cent;  Salvador,  390  per  cent;  Cos- 
ta Rica,  95  per  cent;  and  Panama,  inclu- 
ding the  Canal  Zone,  about  28  per  cent. 


Regional  Advantages  of  the 
United  States 

A survey  of  several  years  of  exporting 
from  the  United  States  to  Central  Amer- 
ica shows  our  export  trade  to  those  coun- 
tries to  be  dominated  by  two  principal 
shipping  point — New  York  and  New  Or- 
leans, particularly  New  York  This  is 
true  even  in  the  case  of  Salvador,  which 
country  has  no  Atlantjc  seaboard  and 
must  receive  its  New  York  shipments 
either  via  the  north  [Atlantic]  coast  of 
Guatemala  or  through  thePanama  Canal. 
Taking  the  last  four  years  of  exporting 
for  which  full  figures  are  available,  the 
following  table  shows  the  percentage  of 
the  total  exports  to  each  one  of  the  coun- 
tries shipped  through  the  various  cus- 
toms districts: 
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Percentage  of  Shipments  by  Customs  Districts  from  the  United  States 
to  Central  America,  1920-1923 


Customs  distric 

Costa  Rica 

Guatemala 

Massachusetts 

ui 

New  York 

....  70.0 

55.0 

Maryland 

....  [1] 

in 

Virginia 

....  [1] 

ui 

New  Orleans 

....  21.0 

31.0 

Los  Angeles 

1.0 

[1] 

San  Francisco 

4.1 

10,0 

Oregon 

....  [1] 

[1] 

Honduras 

Nicaragua 

Panama 

Salvador 

[i] 

[i] 

tu 

[i] 

20.0 

50.0 

60.0 

64.0 

[1] 

[1] 

1.0 

3.0 

[1] 

[1] 

4.0 

[1] 

66.0 

35.0 

16.0 

4.0 

1.0 

1.0 

3.0 

2.5 

2.0 

10.0 

8.0 

21.0 

[1] 

[1] 

4.0 

1.5 

(1)  Less  than  1 per  cent. 


The  preponderance  of  shipments  from 
New  York  and  New  Orleans  is  obviously 
due  to  extensive  transportation  facilities 
as  well  as  to  the  fact  that  a very  large 
proportion  of  the  goods  imported  into 
Centi’al  America  are,  in  a large  measure, 
manufactured  in  eastern  United  States. 

General  Recommendations  for 
Shipments  to  Central  America 

Advertising  matter. — When  sending  ad- 
vertising matter  to  Central  America  it  is 
worth  while  to  investigate  first  and  as- 
certain the  amount  of  duties  the  various 
classes  of  material  pay  in  the  different 
countries. 

Shipment  of  goods — It  is  important  to 
remember  that  Central  America  has  a 
general  revenue  tariff,  based  to  some  ex- 
tent on  the  value  of  the  article,  but  to  a 
far  greater  extent  on  the  gross  weight  of 
the  shipment.  It  therefore  is  important 
to  pack  goods  in  the  lightest  manner  pos- 
sible consistent  with  safety. 

Mixed  goods  consignments  — It  the  case 
of  consignments  of  mixed  goods  great 
care  must  be  taken  to  indicate  clearly  the 
quantity  and  quality  of  the  separate  arti- 
cles of  such  mixed  consignments,  becau 
se  otherwise  the  entire  consignment  will 
be  assessed  at  the  rate  chargeable  to  the 
the  most  valuable  portion  of  its  contents. 
If  willfull  omission  is  made  of  the  men- 
tion of  the  various  goods  the  shipper  is 
liable  to  a fine  in  certain  cases.  Whene- 
ver the  Central  American  merchant  ma- 
kes specific  recommendations  on  the 
point  it  is  important  to  follow  them  and 
there  should  be  a thorough  understan- 
ding in  the  matter  between  shipper  and 
customer. 

Routing  of  goods. — It  is  most  important 
to  route  the  merchandise  properly. 
Goods  intended  for  Tegucigalpa,  Hondu- 


ras, particularly  heavy  goods,  should  be 
routed  via  Amapala,  and  not  via  the  north 
coast  ports.  Similarly,  goods  intended 
for  Managua,  Nicaragua,  should  be  shi- 
pped via  Corinto  on  the  Pacific  and  not 
the  Atlantic  ports,  as  in  both  cases  co- 
mmunication is  very  difficult  and  costly 
and  in  certain  instances  impossible 
Language  of  correspondance  and  adver- 
tising matter. — One  of  the  greatest  com- 
plaints brought  against  American  expor- 
ters is  the  use  of  defective,  meaningless, 
and  in  some  cases  ludicrous  language,  as 
a result  of  poorly  translated  correspon- 
dence and  advertising  material.  In  the 
first  place,  correspondence,  catalogues, 
etc.,  should  be  in  correct  Spanish.  Ho- 
wever, it  is  better  to  send  a correct  En- 
glish letter  than  a Spanish  letter  poorly 
written.  Incorrect  use  of  language  is 
and  indication  of  carelessness  which  may 
lead  the  Latin  American  merchant  to 
conclude  that  he  is  not  considered  as  a 
client  valuable  enough  to  merit  the  grea- 
test care  and  attention.  The  same  applies 
to  the  language  of  catalogues  and  all  ad- 
vertisemts,  and  this  work  should  be  in- 
trusted to  a capable  and  accurate  trans- 
lator. Instances  of  this  sort  of  shortco- 
ming are  reported  almost  daily,  with  con- 
siderable losses  to  the  American  expor- 
ter. 

# Honoring  the  claims  of  clients — In  per 
haps  too  many  instances  claims  of  mer- 
chants on  account  of  shipments  which 
have  not  been  made  according  to  specifi- 
cations, or  upon  which  some  other  legiti- 
mate claim  is  in  order,  have  been  igno- 
red or  disallowed  by  the  American  ex- 
porter. This  will  not  only  result  in  fail 
ure  of  repeat  orders,  but  will  create  a 
great  deal  of  antagonism  and  lack  of  con- 
fidence. If  the  market  is  worth  cultiva- 
ting, it  is  worth  holding.  Possibility  of 
claims  should  be  reduced  to  a minimum, 
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as  adjustment  of  such  i •<  rarely  sufficient 
to  overcome  the  prejudice  aroused. 

Extension  of  credits — Promiscuous  ex- 
tension of  credits  should  not  be  indul- 
ged. White  it  is  a fact  that  the  majority 
of  the  Central  American  merchants  have 
met  and  are  meeting  their  obligations, 
in  no  case  should  shipments  be  made  to 
new  clients  until  their  credit  ability  and 
general  reputation  have  been  investiga- 
ted fully.  It  must  be  remembered  that 
the  cost  of  protesting  drafts  is  very  high, 


in  addition  to  being  a very  slow,  long- 
drawn-out  process,  and  often  results  in 
nothing.  The  question  of  credit  in  ex- 
port selling  should  be  as  conservatively 
treated  as  it  is  in  domestic  trade. 

The  fact  that  American  business,  which 
acquired  a very  large  share  of  Central 
America’s  trade  during  the  war,  has  been 
able  to  hold  it  in  practically  all  lines  is 
proof  of  tho  fact  that  aggressive  aud  pro- 
per cultivation  of  Central  American  mar- 
kets must  necessarily  result  in  ever-gro- 
wing shares  for  the  American  exporter. 


Government  tested 

Tropical  Repeating  Rifles  up  to 
5Vè  gr  Flake  Powder,  Big-Game- 
Rifles  up  to  120  gr  Cordite,  Hammerless 
Three  Barrel  Guns,  and  such  with 
hammers,  Rifle  and  Shot  Guns 
Combined,  Small  Rifles,  Revolvers, 
Automatic  Pistols,  Ammunition, 


HUNTING  IMPLEMENTS 


Deutsche  Vulcan  - Fiber  - Gesellschaft  m.  b.  H. 

Direcc.  telegraf.:  Devouge  Bergisch.  - Glâdbâcll  Teléfono;  M.  86. 

FABRICACION  DE 

OBJETOS  DE  ADORNO  DE  CUERNO  ARTIFICIAL 

moderno , como  por  ejemplo,  cadenas , pulseras,  pendentiros , 
cinturones,  etc.,  como  también  mardi  y mardi  artidcial. 


DEUTSCHE  WAFFENFBURIK 

■GEORG  KNAAK,  BERLIN  SW.  48- 
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LEGAL  ASPECTS  OF  FOREIGN  ADVERTISING 

Ignorance  of  Foreign  Laws  May  Result  in  Failure  of  Advertising  Campaign  Plans-Penaltiea  to  Be  Avoided 

Gf'ERRA  EVERETT,  DIVISION  OP  COMMERCIAL  I AWS 


THE  common  law  of  England  and  En- 
glish commerce  and  trade  have  not 
always  been  acquainted  with  each 
other — a century  and  a half  ago  they  we- 
re not  on  speaking  terms.  Law  and  pu- 
blicity, however,  always  have  been  boon 
companions.  The  art  of  publicity  is  just 
as  old  as  the  practical  science  of  juris- 
prudence. Ancient  laws,  whether  con- 
sisting of  the  decrees  of  the  tribal  chief- 
tain or  of  the  formulated  voice  of  the  peo- 
ple, were  published  on  stone  tablets;  ca- 
non law  required  the  publishing  of  ban 
ns:  and  the  common  law  of  England, 
when  it  could  not  discover  the  criminal 
object  of  its  vengeance,  called  publicity 
to  its  aid  and  nailed  its  judgment  of  out 
lawry  to  the  signpost  at  the  crossroads 
or  the  public  wharf.  To-day,  law,  com- 
merce, and  publicity  go  hand  in  hand, 
and  only  in  exceptional  instances  work 
at  cross-purposes;  but  when  they  do, 
ignorance  of  the  law  may  prove  expen- 
sive. 

Advent  of  Foreign  Corporation 
Revealed  by  Publicity. 

This  divergence  is  illustrated  by  the 
decision  in  a recent  Alabama  case,  which 
added  another  restriction  to  the  disabili- 
ties of  corporations  operating  beyond 
the  borders  of  their  home  State.  The 
Alabama  decision  was  more  severe  than 
the  usual  blow  directed  against  «foreign» 
corporations.  It  held  that  where  a fo- 
reign corporation  disposed  of  its  pro- 
ducts within  Alabama  through  an  inde 
pendent  dealer  or  distributor,  it  was  not 
engaged  in  «carrying  on  business  with- 
in the  State»;  but  where,  in  such  a case, 
the  foreign  corporation  sends  a repre- 
sentative into  the  State  for  the  purpose 
of  boosting  sales,  whether  through  can- 
vassing, newspaper  display  ads,  or  other 
publicity  media,  such  activities,  coupled 
with  the  existence  of  a distributorship 
contract,  constitute  «doing  business»  in 
Alabama,  and  accordingly  subject  the 
corporation  to  all  the  liabilities,  penal- 
ties, and  disabilities  imposed  upon  fo 
reign  corporations  operating  within  the 
jurisdiction  without  a license. 

The  difficulties  that  manufacturers 
have  to  face  in  interstate  commerce  af- 
ford a faithful  mirror  of  the  troubles  to 
be  encountered  in  international  trade. 


Just  as  some  of  the  States  are  lenient  in 
their  treatment  of  corporations  from  be- 
yond their  State  lines,  so  certain  foreign 
nations  promote  and  facilitate  business 
from  abroad,  placing  as  few  obstacles  in 
the  way  as  possible. 

In  Cuba,  for  example,  the  Alabama 
rule  would  not  apply.  The  Cuban  dis- 
tributor may  advertise  himself  as  the 
sole  representative  of  an  American  com- 
pany; on  behalf  of  the  American  firm  he 
may  enter  into  contracts  for  local  dis- 
play advertising,  billboard  publicity,  or 
sample  distribution  without  bringing  the 
American  company  within  the  jurisdic- 
tion of  Cuban  registration  laws. 

Other  Countries  Penalize  Publicity. 

In  other  countries  the  laws  in  this 
particular  are  rigorous.  The  mere  dis 
play  of  the  American  firm’s  name  on  the 
letterhead  of  the  distributor — a common 
practice  in  Cuba — may  alone  serve  to 
bringdown  upon  the  American  firm  all 
the  dire  consequences  of  the  law,  or  else 
it  may  constitute  one  of  the  leading  fac- 
tors in  establishing  this  liability  on  the 
part  of  the  American  firm. 

Recently  an  American  manufacturer 
expressed  a desire  to  have  his  South 
African  distributor  use  his  uniform  or- 
der blank  form  which  bore  the  name  of 
the  firm.  The  Division  of  Commercial 
Laws  took  the  matter  up  with  Trade 
Commissioner  Perry  J.  Stevenson,  Jo- 
hannesburg, and  learned  that  it  was 
against  the  law  in  South  Africa  for  do- 
mestic firms  to  have  in  their  possession 
iuvoice  blanks  of  foreign  concerns.  This 
law  was  passed  to  prevent  customs 
frauds,  and,  although  it  might  not  be 
applicable  to  order  blanks,  there  was  a 
ghance  that  the  authorities  would  look 
with  suspicion  upon  such  froms  unless 
the  firm  was  actually  engaged  in  busi- 
ness in  South  Africa  under  its  own  name. 

In  this  instance  it  happened  that  the 
manufacturer  made  inquiry  of  the  Divi- 
sion of  Commercial  Laws  before  acting. 
The  experience  of  the  division  with  a 
number  of  disagreeable  cases  in  various 
parts  of  the  world,  involving  letterhead 
advertising,  had  induced  it  to  make  a 
special  investigation  of  the  possible  dan- 
gers involved 
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Zur  Waehrungsgeschichte  Guatemalas 


Die  Entgleistung  des  Waehrung- 
systems,  dass  mit  der,  un- 
ter  der  Regierung  Reyna  Ba- 
rrios in  1897  verordneten,  Systie- 
rnng  desEinloesungszwangs  begann 
undunter  Cabreras  Régime  zur  ho- 
echsten  Bluethesich  entfalten  konu- 
te,  war  eines  dertraurigsten  Kapitel 
des,  von  den  Staaten  unter  wohlwol- 
lenster  Neutralitaet  zugelassenen 
tyrannisehen,  S^’stems  Guatema- 
las. (1) 

Die  Banknotenzirculation  des  Lan- 
des, die  gegen  Ende  1896  kaum  10 
Millionen  betrug,  erreichte  in  1923 
zirka  370  Mill,  Pesos.  Die  Druek- 
erpresse  zur  Schoepfug  von  Geld, 
diente  nicht  etwa  den  Beduerfnissen 
der  Volkswirtschaft  sondern  wurde 

(1)  Hierzu  ein  klassisches  Beispiel:  Als  der  Spe- 
zialabgesandte  Wahingtons  nach  Guatemala  kam 
um  eine  fragwuerdige  Reklamation  der  Internatio- 
nal Rhvys  of  C.  A.  zu  vertreten,  richtete  er.zweifel- 
sohne  um  Sympathien  des  Tyrannen  zu  gewinnen, 
folgendes,  fett  aufgetragenes  Schreiben  an  ihm: 
“2.  Maerz,  1914.  Euer  Exellenz,  als  guter  Patriot 
und  durch  Ihr  Laufbahn  als  Advokat  und  durch 
lhre  hervorragenden  Dienste  als  Regierungschef; 
durch  lhre  Bleiben  im  patriotischen  Betriebe  der 
Republik,  haben  Euren  Mitbuergern  gezeigt  (sic) 
dass  dieschoene  Bezeichnunng  “Verdienstvoller  des 

Vaterlandes”  vollauf  berechtigt  ist “Da  das 

plumpe  Kompliment  aber  an  der  verhaertete  Seele 
des  damaligen  “ Allmaechtigen”  abzuprallen  schien, 
richtete,  derselbe  Spezialabgesandte,  General 
der  States,  kurz  daraui  ein  der  Wahrheit  jedenfalls 
naeher  kommendes,  Schreiben  an  seine  Behoerde: 
30.  Maerz,  1914.  “Scheinbar  ist  der  allgemeine 
Glaube  aller  in  Guatemala  residierenden  Fremden 
die  nicht  durch  Furchtfeige  geworden  sind,  dass  es 
dort  nicht  einen  einzigen  Regierungsbeamten|giebt, 
gleichviel  welcher  Kategorie,  der  nicht  volls- 
taendig  dem  Presidenten  unterwuerfig  ist;  dessen 
Willen  der  einzige  ist  dem  die  Uutergebemen 
gehorchen:  diese  inkonditionelle  Unterwuerfigkeit 
erstreckt  sich  bis  zum  Gesetzgebenden  Koerper 
und  der  Justizgewalt..  Mit  dieser  Meinung  geht 
die  meinige  ueberein  (!)  Bis  zu  einem  derartigen 
Grade  gelangt  die  Unterwuerfigkeit,  dass  das 
Parlament  inm  durch  formelles  Decret  die 
Befugnis  giebt,  durch  einfachen  Erlass  Gesetze  zu 
erlassen  waehrend  der  Zeit  in  welche  es  nicht  ein- 
berufen  ist;  so  kann  “er”  waehrend  elf,  der  zwoelf 
Monate  desjahres,  Gesteze  machen,  so  willkuerlich 

als  der  aller  autokratistische  Monarch 

Beide  Briefe  wurden  waehrend  der  kurzen  Regie- 
rungszeit  Carlos  Herreras,  (in  welcher  die  oneroese 
Konzession  Zacapa-El  Salvador  Grenze  annulliert 
wurde)  durch  das  Sekretariat  des  Fomentos  veroef- 
fentlicht. 


einzig  zura  Zwecke  der  Selbstberei- 
cherug  des  Kaziken  missgebraucht. 
Mit  alleiniger  Ausnahme  der  ca. 
6 Mill,  sogenannter  “Comité  Ban- 
caria  Billetes”,  regierungsseitlich 
emittiert,  ueberliess  man  den  Ernis- 
sionsbanken  Guatemalas  die  Geld- 
schoepiung,  die  anderseits  aber  An- 
leihen  in  fortgesetzt  st eigen  der 
Weise  an  die  Regierung  zu  geben  hat- 
te.  Als  sich  dergreise  Direktor  der 
Banco  Colombiano,  ein  frueherer 
President  Kolumbiens,  straeubte, 
wurde  er,  um  ihmgefuegiger  zu  ma- 
chen, einfach  insGefaengniss  gewor- 
fen. 

Die  Papiergeldzirkulation,  die  mit 
Regierungsantritt  Cabreras  in  1898 
zirka  12  Mill.  Pesos  betrug,  erreichte 
schon  in  1901  dasDreifache;  in  1908 
belief  sie  gegen  57  Mill.;  in  1912  ge- 
gen 95  Mill,  in  1913  ueberstieg  sie 
bereits  die  100  Mill.;  in  1919  erklet- 
terte  sie  die  Hoehe  von  222  Mill.  In 
1920,  als  der  Tyrann  endlich  ge- 
stuerzt  wurde,  hatte  die  Papiergeld- 
emission  das  Nivel  von  274  Mill. 
Pesos  erreicht. 

Das  Geld,  dass  Guatemala  in  Ue- 
berfluss  im  Verkehr  brachte,  diente 
nicht  der  Wirtschaft,  sondern  einzig 
um  den  “Ersparnissetat”  des  be- 
ruechtigten  Kaziken  vergroessern 
zu  helfen.  Eingeweihteschaetzen  ihm 
auf  ueber  50  Mill.  Dollars.  Ein  Teil 
davongingallerdings  verloren.  Die 
kurz  vormSturz  aus  denU.  S.  beor- 
derten  10  Mill,  konnten  ihm,  schon 
in  seiner  Feste  “La  Palma”  zerniert, 
nicht  mehr  erreichen;  sie  wurdem 
eine  begehrte  Speise  de  hungrigen 
Meute 

Waehrend  der  kurzen  Regierungs- 
zeit  Carlos  Herera,  deren  Sturz 
hier  zuerroerten  nicht  der  Platz  ist, 
versuchte  man  die  zeruetteten  W aeh- 
rungsverhaeltnisse  durch  Umtausch 
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alter  gegen  neiier  Papierscheine 
zu  sauieren  und  anderseits  durch 
weitere  Geldsehoepfung  sich  die 
Auíbringung  der  von  Staate  benoe- 
tigten  Gelder  zu  erleichtern.  Dies 
verzweifelte  Mittel  brachte  die  Emi- 
ssion aufueber402  Mill.  Pesos,  ohne 
dass  die  Yolkswirtschaft  wirklieh 
Bedarf  an  derartige  zusaetzliche 
Geldmenge  hatte.  Kein  Wunder, 
dass  auf  diese  Weise  die  Volkswirts- 
chaft  weiterhin  erheblich  gestoert 
und  aufs  schwerste  geschaedigt 
wurde. 

Mit  Recht  sagte  Charles  Gide  in 
seinen  «Principes d’Ecouomie  Politi- 
que» «Die  unheimlichen  Folgendes 
Papiergeldes  sind  mehr  der  schaed- 
lichen  Politik  der  Regierungen, 
als  der  Eigenschaft  des  Papiergeldes 
selbst  zuzuschreiben  und  die  sich  nur 
bemerkbar  machen,  wenn  die  Regie- 
rung,  das  vorgezeichnete  Limit 
ueberschreitend,  eine,  den  Beduerf- 
nissen  uebersteigende,  Masse  emit- 
tiert” 

Der  den  Emissionen  Guatemals 
gegenuebertehende  Metallschatz, 
der  gegen  Ende  Juni,  1898  noch 

2.800.000  Pesos  aufwies;  zur  glei- 
chen  Epoche  in  1899  bereits  auf, 

1.750.000  zurueckging  wies  zu  Au- 
fang  1921nurmehr  wenige  324;000 
Pesos  auf,  gegenueber  einer  Emis- 
sion von  356  Mill.  Die  Valuta  ent- 
wertete  sich  unter  dem  Einfluss  ste- 
tig  zunehmender  Papiergeldausga- 
be.  Bis  zu  1875  hatte  sich  der 
guatemalianische  Peso  die  Paritaet 
mit  dem  Dollar  erhalten  koennen. 

Der  Rueckgang  des  Silberpreises 
in  1895  bewirkte  die  erste  Entwer- 
tung;  derSichtkurs  New  Yorks  stieg 
auf  100%,  d.  h.,  der  guatelianische 
Pesos  hatte  nur  einen  Wert  von  50 
cents  Gold.  Die  Dekretierung  des 
barlosen  Verkehrs  hatte  zur  folge, 
dass  die  Quotierung  New  Yorks  auf 
620-650%  kletterte.  Unter  dem  Ein- 
fluss der  fortgesetzten  Geldschoep- 
fung  entwickelte  sich  dann,  unter 


wildesten  Schwankungen,  der  Sicht- 
trattenkurs  New  Yorks,  wie  folgt: 


Basis  100  Dollars: 


Maximun 

Minimun 

1901 

726 

496 

1903 

2,100 

1,225 

1906 

1,200 

1,080 

1910 

1,850 

1,550 

1912 

1,965 

1,760 

1915 

4,985 

3,500 

1916 

4,600 

3,870 

1917 

4,200 

3.645 

1918 

2,970 

1919 

3,500 

4,565 

1920 

2,225 

1921 

6,925 

4,125 

1922 

5,925 

4,750 

1923 

6,650 

5,525 

In  dem,  in  1899,  zwischen  Regie- 
rung  und  Emissionsbanken,  abge- 
schlossenen  Kontraktheisst  es  aus- 
druecklich,  dass  die  Banken  so  lange 
nicht  zur  Konver  tierung  ihrer  Noten 
in  bar  “moneda  efectiva”,  gezwun- 
gen  werden  koennen,  bis  die  Regie- 
rungden  Banken  denTotalschuldbe- 
trag  in  “metálico”  bezahlt.  Die  Re- 
gierungschuld  in  den  Banken,  in  bes- 
taendigen  Anwachsen,  erreichte  im 
September,  1923,  die  Summe  von 
137  Mill,  in  runden  Ziffern.  Nicht 
einmal  die  Verzugszinsen  wurden 
gezahlt.  So  konnten  also  die  Ban- 
ken nicht  zur  Wiederaufnahme  der 
Bargeldeinloesung  verpflichtet  wer- 
den. Die  winzige  Metallreserve  war 
ein  Hinderniss.  Und  die  einzige  Ga- 
rantie der  Noten  bildete  eben  die 
Regierungsschuld . 

Die  Regierungsschuld  war  lange 
Zeit  eine  Quelle  staendiger  Streitig- 
keiten zwischen  Regierungund  Ban- 
ken. Eshandelte  sichum  die  Art  der 
Valuta.  Derurspruenglieh,  lange  be- 
^or  der  Waehrunsentwertung  kon- 
trahierte,  Schuldbetrag  war  in  Sil- 
ber  gedacht,  was  ja  auch  mit  der, 
im  Kontraktangewandten  Klausel 
«metálico»  klar  zum  Ausdruck  ge- 
langte.  Die  uebrige,  im  “nationalen 
Gelde”  zu  amortisierende  Schuld, 
betrug  in  1923,  zuzueglich  Verzugs- 
zinsen, ca  125  Mill.  Pesos.  Die  Ban- 
co de  Guatemala  mit  ca.  75  Mill 
und  die  Banco  Occidente  mit  ca.  45 
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Mill,  erseheinen  als  Hauptbeteiligte. 

Da  weder  mit  Hilfe  von  Steuern 
oder  auswaertigen  Anleihen  ein  Teil 
der  Noten  ausdemUmlaufe  gezogen 
und  vernichtet  werden  konnte,  die 
zu  einer  Wiederaufnahme  der  Bar- 
zahlungen  haete  fuehren  koennen 
griff  ein  absolustisches  Regierungs- 
dekret,  in  Nachahmung  “beruehm- 
ter  neuzeitlicher  Muster”  zu  den  in- 
zigen,  allerdingsdrastischen  Mittel, 
durch  Devalvation  den  wirklichen 
Stand  der  Waehrungzu  sanktionie- 
ren.  Von  26.  Nobember,  1924,  ab, 
istder  offizielle  Kurs  60  Papierpesos 
gleicli  I Dollar.  In  diesem  Verhaelt- 
niss  sollen  die  Bank  und  sonstigen 
Schulden  naeli  und  nachgetilgt  und 
damit  der  Wechselkurs  stabilisiert 
werden.  Nich  weit  vom  groessten 
Tiefstand  der  je  erreicht  wurde!  Die 
Scheindeputiertenkammer  hat  dem 
Dekret  des  Republikpraesidenten 
Orellanas  zugestimmt. 

Die  Zusammenlegung  bedeuted 
fuer  einen  Teil  der  Bevoelkerung 
unsaegliches  Elend;  fuer  den  anderen 
aber  unverdiente  Bereieherung,  Ex- 
periment das  mit  Gefaliren  fuer  die 
Yolkswirtsehaft  verblinden  ist. 

Besitzern  von  Grund  und  Boden, 
Café  und  Zuckerproduzenten,  etc., 
war  die  Mitragung-  der  Hypo- 
theken in  einer entwerteten  Valuta, 
sowie  die  Zahlung  der  Hungerloeh- 
ne,  in  gesunkenem  Werte,  ermoeg- 
licht;  der  Golderloes  der  Export- 
produkte  wurde  vorteilhaft  in  Lan- 
desvaluta  verwandelt.  Leidtragen- 
de  bei  dieser  durch  einen  absolutis- 
tischen  Gesetzgebungsapparat  b® 
werkstelligten  Bereieherung  der 
herrsehenden  Oligarchie  waren  die 
breiten  M assen  des  arbeitenden 
Volkes,  sowie  alle  jene  die aus Gua- 
temala Geld  ins  Ausland  zu  remittie- 
ren  hatten 

So  ist  se  zu  verstehen,  dass  die 
endemische  Wirtschaftskrise,  die 
seit  drei  Dekaden  ihre  Opfer  forderte, 
zu  einer  Verbesserung  der  Geldver- 


haeltnisse  draengte.  Die  oeffentliche 
Meinung  verlangte  eine  Umkehr  von 
der  heillosen  Papiergeld wirtschaft. 
Hauptsaechlich  drang  aber  die 
Ruecksiehte  auf  den  amerik.  Kapi- 
talmarkt,  an  dem  Guatemala  neuer- 
dings  mit  grossen  Investitionsan- 
spruechen  heranzutreten  gedenkt, 
zu  einer  Wendung  zuiti  soliden.  Das 
Engagement  des  Nordamerikani- 
schen  Finanzberaters  Lindbcrg,  mit 
$1500  Monatsgehalt,  ist  der  Vor- 
akt. 

Der  Kampfdrehtesich  jetzt  darum 
welcher  Goldwert  sollte  bei  Barzah- 
lungen  dem  Papierpeso  zugrunde 
gelegt  werden.  Die  grndbesitzerli- 
chen  und  Caféinteressen, im  grossen 
ganzen  also  alle  Schuldner,  waren 
fuer  einen  tunliehst  nied rigen  Kurs. 
Muessen  sie  schon,  wenigstens  bis 
auf  weiteres,  auf  weitere  Herabset- 
zung  des  Geldwertes  verzichten,  so 
wollen  sie  doch  wenigstens  nichts 
von  dem,  was  siebisher  profïtierten, 
wieder  herausgeben. 

Jedenfallsist  dasfruehere  Unrecht 
nicht  mehr  gut  zu  machen.  So  ist 
nun  einmal  der  Fluch  beschaffen  der 
der  Papiergeldwirtschaft,  nicht  nur 
in  diesen  Laendern  sondera  auch  in 
den  “ehrbaren”  europaeischen,  un- 
heilbar  anhaftet;  dieUeber  vorteilun- 
gen,  Vermoegensverschiebung,  un- 
gerechten,  strafbaren  Bereicherun- 
gen,  sind  weder  hier,  noch  im  lieben 
Deutschland,  je  mehr  gut  zu  ma- 
chen!  

Jetzt  sind  in  Guatemala,  Notene- 
missionennurgegen  Erlagvon  Gold 
nach  dem  festen  Kurs  von  60  Pesos 
pro  I moeglich.  Die  Fondsbildung 
soil  unter  Leitung  desStaates,  mit- 
telst  der  ‘‘Caja  Reguladora”  vor 
sich  gehen;  und  wenn  ausser  des 
Reservefonds  in  voller  Hoehe  eine 
Summe  angehaeuft  ist,  die  weiteren 
20%  des  Notenumlaufs  entspricht, 
so  soil  der  Zwangskurs  der  Noten 
auihoeren,  die  danu  nach  Sicht  an 
dem  Inhaber  und  zu  pari  in  neuer 
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Goldwaehrung  bezahlte  werden  so- 
llen. 

¡Húm! 

Wenn  man  beruecksichtigt  dass 
sich  ein  festgemauertes  Haus  nicht 
auf  einem  Boden,  der  nach  Erdbe- 
ben  starken  Zuckungen  unterliegt, 
bauenlaesst,  kannmán  unmoeglich 
den  optimistischem  Aeusserungen, 
die  ein  Artikel  “Das  neue  Waeh- 
rungsgesetz  in  Guatemala”  im 
“Wirtschafttsdienst”  (no. 7,  Feber 
13,  1925)  zum  Ausdruek  bringen 
laesst,  beistimmen. 

Eine  Stabilisierunspolitik  kann 
nur  dann  zum  erweunsehten  Ziele 
verhelfen,  wenn  die  Ursachen  der 
Zuckungen  vorerst  beseitigt  werden. 
Geschichtliche  Erfahrungen  bestae- 
tigen  dies.  Waehrungsreformen  die 
unternommen  werden  bevor  der 
Wirtschaftskoerper  noch  nicht  ge- 
nuegend  gestaehltist,  endeten  stets 
mit  einem  Fiasco!  Oesterreich,  Ita- 
lien, Russland  und  neuerdings  die 
Tschekoslowakeisind  Beispie!e.  Oh- 
ne  einen  genuegend  grossen  Barvor- 
rat,  ohne  geregelte  Wirtschaftsund 
Finanzverhaeltnisse,  ist  jeder  Ver- 
such  die  Waehrungsverhaeltnisse  zu 
stabilisieren,  vergeblich!  Die  Wirt- 
schaftsverhaeltnisse  Guatemalas 
harren  aber,  wie  wir  dies  des  Oefte- 
renan  dieser  Stelle nachwiesen,  noch 
der  Regelung.  Der  ueberwiegende 
Teil  der  Exportprodukterloese  kann 
nicht  in  das  Aktivum  Guatemalas 
verbucht  werden.  Café,  Zucker,  Ba- 
nanen, die  Cheferzeugnisse,  sind 
fremder  Reichtum.  Die  Zahlungsbi- 
lanz  bleibt  seitDekaden  passiv.  Des- 
shalb  ist  es  eitler  Wahn  zu  hoffen, 
dass  nach  dieser  Tatsache  und  nach 
all  den  starken  Erschuetterungen 
des  heillosen  Cabreristischen  Sys- 
tems, Guatemala  in  kurzer  Zeit  mit 
Hilfe  von  Stabilisierungproyekten 
zu  normalen  Waehrungsverhaelte- 
nissen  oder  gar  zur  “Goldwaeh- 
rung” zurueckkehren  wird.  Man 
darf  nie  vergessen,  das  die  Waeh- 


rungsverhaeltnisse nur  ein  Symp- 
tom der  gesammtenWirtschafts  und 
Finanzlage  sind.  In  Guatemala  sind 
sie  heute  noch  erschuettert;  mithin 
kann  das  Waehrungssr^stem  normal 
seine  Aufgabe  unmoeglich  erfuellen. 
Der  juengste  Rapport  des  Doktors  J. 
Whipple  Jenks,  Professor  der  ameri- 
kanischem  Untersuchungs  Kommis- 
sion,  der  sich  auchin  Europa  durch 
seine  Konferenzen  ueber  den  Dawes 
Plan  bekannt  machte,  ist  ueber- 
zeugend. 

All  diese  Verhaeltenisse  briugen 
aber  mit  sich,  dass  der  Genesungs- 
prozess  nur  sehr  langwierig  sein 
kann.  Und  selbst.  die  gewagsten 
Kunststecke  helfen  ueber  diese  Tat- 
sachen  nicht  hinweg. 

Kontrakte  mit  der  A.  E.  G. 

Der  Kontrakt  mit  der  Allgemei- 
nen  Elekricitaets  Ges.  Berlin,  nach 
welchem  sich  diese  verpflichtet  die 
Arbeiten  der  Bahn  der  Los  Altos 
(Quezal  tenango-Guatemala  City) 
zu  vollenden,  wurde  vom  Executive 
genehmigt.  Die  Bezahlungsweiseder 
Konstrukionsarbeiten  und  jener  der 
Lichtinstallation  von  Santa  Marta 
wurde,  wie  folgt,  modifiziert: — Die 
im  Kontrakt  verzeichneten  Rechte 
und  Ptlichten  der  Republik  werden 
gemaess  der  Gesetze  dieser  geleitet; 
indess  die  Rechte  und  Obliegenhei- 
ten  desFinanz  Agenten  hinsichtlich 
der  Bondsinhaber  oder  die  in  irgend 
einer  Bezichung  zum  selben  Finanz- 
agenten  stehen  und,  nicht  die  Re- 
chte Guatemalas  beeintraechtigen 
werden  nach  den  Gesetzen  seines 
Landes  bestimmt,  falls  solch  im 
selben  die  bwz.  Akten  Effekthatten.. 

Irgend  welche  Differenz  wid  schieds- 
richterlich  geordnet,  unter  Aus- 
schlus  diplomatischer  Wege. 

Ausserdem  wurde  die  A.  E.  G.  mit 
den  Installationsarbeiten  des  unter- 
irdischen  Telefonssvstems  Ericsson;, 
die  auf  700,000  Dollars  veransch- 
lagt  wurden,  beauftragt. 
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LES  HUILES  VEGETALES 

(collaboration) 


LES  matières  grasses  nous  sont 
fournis  parla  régne  animal  ou 
le  régne  végétal.  Leurs  princi- 
peaux  constituants  sont  l’oléine,  la 
palmitine,  la  stearine.  Le  premier 
de  ces  corps  est  liquide  á la  tempé- 
rature ordinaire,  tandis  que  les  deux 
autres  sont  solides.  Si  l’oléine  est 
en  forte  proportion,  la  matière 
grasse  est  liquide,  c’est  une  huile. 
Sinon  l’on  a un  beurre,  solide  á la 
température  ordinaire.  Mais  celle  ci 
varie  suivant  les  pays,  les  beurres 
de  coco  et  de  palme,  fondant  entre 
20  et  30  degrés,  seront  générale- 
ment liquides  dans  les  pays  chauds. 
L’huile  d’olive  sera,  par  contre,  sou- 
vent solide  dans  les  pays  froids. 
L’huile  d’olive,  le  beurre  de  palme, 
sont  extraits  de  la  pulpe  de  fruits. 
Le  plus  généralement,  la  matière 
grasse  se  trouve  dans  une  partie  ou 
l’autre  de  la  graine,  soit: 

Dans  les  cotylédons:  huiles  d’ara- 
chide, de  coton,  de  thé,  beurres  d’ 
illipé,  de  karité,  de  cacao. 

Dans  la  tigelle  de  l’embryon:  hui- 
les de  Symphonie,  de  Garcinia. 

Dans  l’albumen:  huile  de  ricin, 
beurres  de  coco,  de  palmiste. 

Les  matières  grasses  sont  utilisées 
telles,  plus  ou  moins  épurées,  dans 
l’alimentation,  l’éclairage,  le  grais- 
sage, la  fabrication  des  vernis,  la 
parfumerie.  Par  chauffage  á uric 
certaine  température,  puis  pression, 
l’on  peut  en  séparer  la  partie  liqui- 
de (oleine);  la  portion  solide  est 
propre  á la  fabrication  des  bougies. 
Enfin,  la  savonnerie  utilise  de  gran- 
des quantités  de  matières  grasses. 
Dans  certains  cas,  assez  rare  d’ai- 
lleurs, la  matière  grasse  végétale 
est  formée,  á peu  prés  entièrement, 
d’un  seul  constitituant.  Ainsi,  l’hui- 


le du  Coula  edulis,  du  Congo,  est  de 
l’oleine  presque  pure. 

Dan  les  huiles  siccatives,  l’acide 
oléique  est  en  grande  partie  rempla- 
cé par  d’autres  acides  aisément  oxy- 
dables. Dans  l’huile  de  lin,  ces  di- 
vers corps  sont  dans  le  rapport 


suivant: 

Acide  linolénique 15 

Acide  isolinolénique 65 

Acide  linoléique 15 

Acide  oléique 5 


Les  graines  de  certaines  familles 
fournissent  généralement  de  l’huile 
(cucurbitacées,  Euphorbiacées, 
Apocynées,  Composées,  Labiées) 
tandis  qu’  on  a le  plus  souvent  du 
beurre  dans  les  suivants:  Palmiers, 
Myristicacées,  Polygalacées,  Dipté- 
rocarpées,  Sapotacés.  D’  autre  fois, 
1’  on  trouve,  dans  la  même  famille, 
voire  dons  le  même  genre,  des  grai- 
nes á huile  et  d’autres  á beurre. 
L’arbre  á suif  (Euphorbiacées)  de 
de  1’ Extreme  Orient,  contient  même 
une  matiérre  végétale  solide  dans 
les  téguments  des  graines  et  une 
huile  dans  l’amande. 

Beaucoup  de  plantes  oléifères  cro- 
issent, en  grande  abondance,  á 1’ 
état  sauvage,  en  sorte  qu’  il  n’  y a 
qu’à  en  opérer  la  récolte.  Le  ricin 
est  quelquefois  dans  ce  cas,  mais  il 
est  plus  souvent  cultivé,  et  on  lui 
réserve  même  des  terres  grasses  et 
profondes.  En  région  chaude,  il 
peut  être  traité  comme  plante  viva- 
ce. Il  en  existe  un  grand  nombre 
de  variétés,  donnant  des  graines  plus 
ou  moins  grosses.  La  graine  décor- 
tiquée contient  de  40  á 50  pour  cent 
d’huile.  Cette  huile  est  incolore  ou 
vert  jaunâtre.  Elle  est  parfois  ap- 
pellée:  huile  de  castor,  de  palma, 
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christi,  de  carapata,  de  mameno,  de 
Higuerillo.  Elles  est  trés  visqueuse, 
ce  qui  est  un  obstacle  pour  son  em- 
ploi á l’éclairage.  Ses  acides  gras 
sont  dans  la  proportion  suivante: 

Acide  ricinoléique 70 


Acide  ricinique 12 

Acide  oléique 12 

Acide  margarique 6 


Elle  ne  se  solidifie  qu’  á 10  ou  12 
degrés  au  dessous  de  zéro.  Elle  se 
saponifie  facilement  et  rapidement. 
On  l’emploie  dans  la  préparation  des 
savons  á froid  (5  á 10  pour  cent) 
auxquelles  elle  donne  de  la  transpa- 
rence. Elle  convient  trés  bien  pour 
le  graissage  (on  lui  incorpore  alors 
souvent  un  peu  de  graisse  de  mou- 
ton). En  Italie,  on  1’  emploi  au  lus- 
trage dit  riz  á l’huile  ou  camolino. 
Elle  serait  excellente  pour  le  tanna- 
ge á l’huile.  Elles  est  sicatrice.  L’ 
huile  la  plus  pure  est  utilisée  com- 
me purgatif.  L’huile  soluble  pour 
teinture  est  obtenue  par  traitement 
á l’acide  sulfurique. 

Les  graines  de  coton  renferment 
20  á 25  pour  cent  d’huile.  L’indus- 
trie en  extrait  de  15  á 20.  Aux 
Etats  Unis,  l’on  estime  qu’  une  ré- 
colte qui  fournit  dix  millions  de  bal- 
les de  coton  donne  aussi  1,660,000 
tonnes  de  graines,  desquelles  on  ex- 
trait 280  millions  de  litres  d(huile. 
Les  années  humides  fournissent  des 
graines  plus  riches  en  huile,  mais 
celle  ci  est  moins  bonne.  Brute, 
l’huile  de  coton  est  de  couleur  fon- 
cée (allant  du  rouge  au  noir).  Apres 
raffinage  á la  soude  caustique,  l’on 
obtient  l’huile  jaune  d’or.  Cette 
huile  se  conserve  trés  bien  á l’air. 

La  plus  grande  partie  de  l’huile 
de  coton  est  employée  en  alimenta- 
tion. Elles  est  souvent  mélée  avec 
des  huiles  d’autres  origines,  ou  bien 
avec  des  suifs  de  bonne  qualité,  pour 
la  fabrication  de  graisses  de  cuisine 
á bon  marché.  On  trouve,  dans 
l’huile  de  coton,  de  20  á 25  pour 


cent  d acides  solides  (palmitique  et 
autres);  40  a 50  pourcent  d’acide 
oléique.  Par  refroidissement  et  fil- 
trage, l’on  peut  séparer  les  25%  d’ 
acides  solides,  l’on  obtient  ainsi,  d’ 
une  part:  la  stéarine  de  coton  ou 
acide  gras  d’huile  de  coton,  servant 
á la  fabrication  des  bougies,  et,  de 
l’autre,  l’huile  démargarinée  ou  d’ 
hiver. 

Le  terme:  acide  gras  d’huile  de 
coton,  est  donnée  quelquefois  aux 
crasses  ou  déchetsi  (soap  stock)  du 
raffinage  de  l’huile  par  la  soude. 
Ces  déchets  sont  employées  en  sa- 
vonnerie; celle  ci  utilise  aussi  l’huile. 
L’huilerie  donne  comme  résidus  de 
la  farine  ou  des  tourteaux.  La  pre- 
mières est  souvent  employés  en  ali- 
mentation humaine. 

Les  arachides  sont  employées 
pour  la  consommation  directe  ou 
pour  l’extraction  de  l’huile.  Le  beu- 
rre d’arachide  des  Etats  Unis  est 
obtenu  en  broyant  les  graines  légè- 
rement torréfiées.  L’huile  d’ara- 
chides est  incolore,  inodore,  avec 
une  saveur  légère  de  haricots  verts. 
Elle  ne  rancit  que  lentement  á l'air" 
Elle  est  sourtout  formée  d’oléine, 
avec  un  peu  de  palmitine,  arachidi- 
ne  et  hj'pogéine.  Elle  est  de  plus  en 
plus  employée  dans  l’alimentation, 
et  aussi  en  savonnerie. 

L’huile  de  sésame  ou  de  gingeli 
est  jaune  clair,  et  se  solidifie  entre 
quatre  et  six  degrés  au  dessous  de 
zéro.  Elle  convient  pour  l’alimen- 
tation et  la  savonnerie.  L’huile  d’ 
amandes  douces  s’extrait,  en  réali- 
té, aussi  bien  des  variétés  douces 
que  des  amères.  Elle  est  jaune  clair, 
trés  fluide,  et  rancit  facilement.  On 
évite  le  rancissement  par  l’addition 
de  un  millième  de  glycéroborate  de 
sodium.  Elle  contient 85%  d’oléine 
et  15  de  margarine.  L’huile  d’aman- 
des douces  de  la  pharmacie  (laxatif) 
est  souvent,  en  réalité,  de  l’huile  de 
noisettes  ou  de  noyaux.  Celle  de 
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parfumerie  est  aussi  fréquemment 
falsifiée. 

Un  grand  nombre  de  crucifères 
fournissant  des  'graines  pour  l’hui- 
lerie: colza,  navette,  cameline,  mou- 
tardes, choux,  arabette,  etc.  Elles 
sont  employées  pour  l’éclairage,  en 
savonnerie,  pour  la  fabrication  du 
noir  de  fumée  et  de  l’encre  de  Chine. 

Les  germes  de  céréales  contiennent 
tie  l’huile  (18%  dans  ceux  de  mais, 
12%  dans  ceux  de  blé).  L’on  cher- 
che en  général  á séparer  ces  germes, 
cléments  trés  altérables,  lorsqu’  on 
extrait  la  farine.  D’autre  part, 
dans  la  distillerie  de  grains.  La  ma- 
tière grasse  n’est  pas  altérée,  et  se 
retrouve  dansles  vinasses,  d’où  l’on 
peut  l’extraire. 

L’huile  de  mais  qui  provient  des 
dréches  est  rouge;  l’on  s’en  sert  en 
savonnerie,  corroierie.  éclairage.  L’ 
huile  extraite  des  germes  á sec  est 
très  limpide,  d’une  couleur  jaune  d’ 
or  pâle;  elle  n’a  pas  besoin  d’etre 
beaucoup  purifiée  pour  servir  en  ali- 
mentation. Cette  huile  se  teinte  a 
la  longuer.  Celle  qui  est  extraite 
des  germes  par  voie  humide  est  tou- 
jours rance,  et  doit  être  raffinée.  L( 
huile  de  mais  est  demi  siccative,  elle 
entre  dans  la  composition  des  grais- 
ses de  cuisine,  des  savons  mous. 

L’huile  de  riz,  blanche,  á odeur 
désagréable,  s’acidifie  rapidement. 
Celle  de  sorgho  est  jaune  pâle,  d’ 
odeur  particulière.  On  a extrait 
aussi  des  huiles  d’orge  (déchets  de 
brasserie),  de  seigle,  d’avoine. 


Beaucoup  de  graines  de  légumi- 
neuses sont  oléifères,  nous  avons 
déjà  signalé,  á cet  égard,  l’arachide. 
Les  graines  desséchées,  de  soza  con- 
tiennent de  12  á 25%  d’huile;  celle 
ci  est  alimentaire  et  siccative,  mais 
sa  siccativité  est  deux  fois  moindre 
que  celle  de  l’huile  de  lin.  L’on  peut 
encore  extraire  de  l’huile  des  graines 
de  fenugrec,  de  luzerne  (alfafa)  etc. 
Les  pépins  de  raisins  fournissent, 
par  l’extraction  á froid,  une  huile 
jaune  d’or,  sans  odeur  ni  saveur. 
L’huile  donnée  par  les  dissolvants 
est  vert,  olive  sombre,  elle  devient 
incolore  après  filtration  sur  le  noir 
animal.  L’on  peut  aussi  extraire 
de  l’huile  des  fruits  de  la  vigne  vier- 
ge. Dans  la  famille  des  solanées, 
nous  trouvons,  comme  graines  oléa- 
gineuses, celles  de  tomate,  tabac, 
datura,  juisquiame,  belladone,  etc. 
Les  graines  de  cucurbitacées  sont 
généralement  riches  en  huile  demi 
siccative  ou  siccative,  assez  rare- 
ment demi  solides.  Les  graines  de 
melon  peuvent  donner  de  29  á 35% 
d’huile  pâle,  sans  odeur  et  sans  goût, 
comestible.  Celle  des  graines  de  la 
courge  á la  moelle  est  verdâtre,  un 
peu  fluorescente.  L’huile  de  pastè- 
ques est  comestible,  demi  siccative; 
celle  de  coloquinte  est  amére  lorsqu’ 
elle  a été  préparé  avec  des  graines 
non  décortiquées.  Un  certain  nom- 
bre de  graines  de  cucurbitacées  sau- 
vages sont  employées  en  huilerie. 

Ch.  Groud,  ing.  agrie. 


= LA  ■■■= 
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acepta  solo  avisos  de  casas  serias,  acreditadas  y de  arrai- 
go, de  modo  que  los  lectores  de  la  «Revista  Económica», 
tanto  en  Centro  América  como  en  el  Extranjero,  pueden 
considerar  la  inserción  de  todo  aviso  en  nuestras  páginas 
: como  una  recomendación  de  aquellas  cualidades  : 
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La  Cueátión  de  la  Tributación  Equipolente 


L comparar  don  Ricardo  Jimé- 
nez, en  su  mensaje  reciente, 
las  cargas  públicas  de  cada 
habitante  costarricense  con  las  del 
estadounidense,  afirma:  «que  entre 
lo  que  se  da  hoy  (en  Costa  Rica)  al 
Fisco  y lo  que  se  podría  entregarle 
sin  llegar  a las  cifras  abrumadoras 
de  otros  países,  hay  todavía  mucho 
margen». 

No  coincidamos  con  las  ideas  del 
ilustre  estadista  costarricense. 

En  primera  línea,  no  ha  de  olvi- 
darse de  que  el  sistema  impositiva 
de  una  gran  nación,  como  p.  e.,  la 
de  los  U.  S.,  es  el  resultado  de  mu- 
chos factores  a los  que  pertenecen 
su  desenvolvimiento  histórico,  su 
situación  económica  y su  psicología 
social. 

Antes  de  1913  la  Unión — semejan- 
te a la  mayoría  de  nuestros  países — 
nutría  sus  presupuestos  con  los  in- 
gresos procedentes  de  impuestos  in- 
directos, como  los  derechos  arance- 
larios y los  impuestos  de  licencias  y 
de  consumo.  Empero  en  1913  ella 
realizó  una  reforma  financiera  que 
consistía — muy  contrariamente  a 
lo  que  pasa  entre  nosotros — en: 

a)  la  supresión  de  los  derechos 
aduaneros  sobre  los  artículos  nece- 
sarios a la  alimentación  humana ; 

b)  en  el  establecimiento  del  Im- 
puesto federal  sobre  la  renta  para 
compensar  al  Tesoro  Federal  la  ba- 
ja de  ingresos  que  produciría  aque- 
lla supresión. 

Y de  esta  forma,  realizada  antes 
de  la  guerra,  nace  el  desarrollo  con- 
siderable que  en  los  U.  S.  ha  adqui- 
rido el  Impuesto  sobre  la  Renta. 
Se  creó  entonces,  en  1913,  un  pode- 
roso instrumento  fiscal,  que  en  la 
gran  guerra  ha  demostrado  su  for- 
midable elasticidad  y productivi- 
dad. En  fin,  la  reforma  fiscal  de  U. 


S.,  pre-  y post-guerra  se  concreta 
hacia  el  establecimiento  y reformas 
del  gran  Impuesto  sobre  la  Renta; 
en  el  Impuesto  sobre  los  Beneficios 
Extraordinarios  y en  el  Impuesto 
sobre  las  Sucesiones.  Hánse  eleva- 
do, además,  los  impuestos  sobre  los 
consumos,  especialmente  sobre  los 
consumos  superfluos  de  lujo,  como 
tabacos,  joyas,  cinematógrafos,  es- 
pectáculos, automóviles,  etc.  Una 
reforma  inspirada  en  la  justicia  dis- 
tributiva. ¿Podríase  pretender  que 
en  Costa  Rica  o en  cualquier  otro 
Estado  centroamericano  sería  posi- 
ble soportar  el  nivel  de  las  cuotas 
impositivas  sobre  la  renta,  dona- 
ciones, sucesiones,  espectáculos  pú- 
blicos, etc.,  que  hoy  existen  en  los 
U.  S.?  Ciertamente,  que  no,  porque 
entre  nosotros  las  empresas  más 
rendosas,  como  los  Ferrocarriles,  las 
Explotaciones  de  frutas,  de  minas, 
etc.,  las  Empresas  extranjeras  de 
pavimentación,  de  luz  eléctrica,  y 
otras  más  están,  por  tenor  de  sus 
antieconómicas  concesiones,  excen- 
tas  de  cualquier  impuesto,  por  un 
tiempo  que  se  extienda  hasta  a una 
centuria. 

Entre  nosotros,  a la  adapción  del 
llamado  impuesto  sobre  la  renta — 
incometax,  mal  copiado  y peor  apli- 
cado— debía  seguir  también  el  reba- 
jamiento de  los  derechos  aduaneros 
sobre  artículos  de  primera  necesi- 
cfhd — pero  hasta  la  fecha  fue  una  es- 
peranza que,  como  la  de  la  llegada 
del  Mesías,  nos  sonrió  en  balde 

El  eminente  hombre  de  Estado 
costarricense  olvidóse,  además,  de 
lo  que  sirve  para  un  país  determi- 
nado puede  resultar  por  otro 
completamente  inaceptable.  Loque 
determina  la  carga  contributiva,  es 
la  relación  de  la  capacidad  tributa- 
ría respecto  a la  productividad  eco- 
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uóraica,  medida  sobre  las  rentas  na- 
cionales y calculada  sobre  la  rique- 
za pública  por  cabeza  de  la  po- 
blación. 

Para  fijar  la  equivalencia  de  la 
imposición  no  basta,  como  lo  hace 
el  señor  Jiménez,  calcular  compara- 
tivamente la  carga  por  cabeza  de 
la  población,  sino  la  carga  debe  ser 
considerada  en  relación  a la  riqueza 
o las  rentas  por  cabeza  de  la  pobla- 
ción. Y una  comparación  de  la  car- 
ga contributiva,  es  decir,  la  parti- 
cipación del  impuesto  sobre  la  ren- 
ta nacional,  debe  ser  completado 
mediante  una  comparación  del  po- 
der adquisitivo  de  la  renta  que  que- 
da al  individuo. 

El  principio  de  la  «tributación 
equivalente»  sí,  incontestablemente 
es  buena  en  teoría,  es  extremamente 
difícil  expresarlo  por  medio  de  nú- 
meros para  que  pueda  servir  a una 
base  práctica.  Por  cuanto  sano  y 
justo  sea,  resultará  siempre  dificul- 
toso  calcularlo  aritméticamente 
exacto.  Y más  entre  nosotros  por 
la  falta  de  estadísticas  que  se  refie- 
ren a las  públicas  corporaciones 
( a3'untamientos,  comunes,  etc.) 
Hoy  no  se  puede  definir  exactamen- 
te lo  que,  en  la  parte  de  los  ingresos 
municipales,  ha  de  considerarse  co- 
mo tributo.  No  todos  los  ingresos 
son  rentas. 

En  resumidas  cuentas,  la  carga 
que  ha  de  soportar  un  país  puede 
determinarse,  bajo  el  punto  cientí- 
fico, tan  sólo  poniendo  la  tributa- 
ción en  relación  con  la  productivi- 
dad económica.  Y como  baróme- 
tro de  la  productividad  de  un  país 
debe  considerarse,  exactamente  co- 
mo en  el  presupuesto  doméstico,  la 
renta  repartida  sobre  el  número  de 
las  personas  participantes,  es  decir, 
rentas  nacionales,  repartidas  por 
cabeza  de  la  población.  Sin  embar- 
go conocidas  son  las  dificultades 
que  se  oponen  al  exacto  cálculo  de 


las  rentas  nacionales  en  nuestros 
países. 

Al  lado  de  la  suma  absoluta  de 
las  rentas  públicas  deben  conside- 
rarse las  presuposiciones  naturales, 
técnicas  }r  sociales  de  la  economía. 
Esto  estriba  en  la  duración  e inten- 
sidad del  trabajo  que  debe  ser  em- 
pleado bajo  tales  presuposiciones 
para  llegar  a una  renta  de  determi- 
nado alcance.  Por  otro  lado  la 
renta  pública  de  un  país  y,  con  eso 
la  base  de  su  capacidad  tributaria, 
no  es  una  cantidad  absolutamente 
fija;  el  rendimiento  de  la  actividad 
económica  de  un  pueblo  y con  eso 
la  posibilidad  de  la  carga  impositi- 
va puede,  bajo  ciertas  circunstan- 
cias, aumentarse  por  la  duración  e 
intensidad  del  trabajo. 

Señalar  el  ingreso  medio  de  un 
trabajador  puede  hacerse  única- 
mente en  los  países  preeminentes 
industriales.  (1)  Y ya  por  eso  una 
comparación  entre  los  Ü.  S.  y Costa 
Rica,  país  eminentemente  agrícola, 
resulta  inoportuna. 

¿Puede  calcularse,  siquiera 
aproximadamente,  en  Costa  Rica 
la  renta  que  queda  al  singular, 
después  d e haber  satisfecho  sus 
impuestos?  Ciertamente,  no! 


(1)  A.  L.  Bowley,  calculaba  en  1911  el  jornal 
medio  de  un  obrero  adulto  inglés  en  29  chelines; 
empero  la  suma  de  jornales  de  £ 344  millones  so- 
bre que  se  basaba  Bowley  parece  demasiado  baja, 
ya  que  entonces  el  promedio,  en  la  industria  y mi- 
nería, hubiera  apenas  alcazado  una  libra  esterlina 
por  semana.  Hoy  se  puede  calcular  en  jornal  me- 
dio (incluso  el  de  las  mujeres  y de  los  menores),  en 
32  chelines  por  semana,  por  lo  menos,  es  decir,  con 
7 y medio  millones  de  obreros  y*con  £ 620  millones 
de  libras  anuales,  en  cifras  redondas.  Cálculos 
exactos  no  son  ahora  aun  posibles,  porque  los  re- 
sultados de  la  nueva  estadística  de  producción  no 
se  han  todavía  publicado. 

En  los  U.  S.  los  jornales,  por  hora , experimenta- 
ron la  fluctuación  siguiente: 

(en  centavos  oro) 
Promedios:  mayo:  1922  1923 


Ramo  construcción 966  1.088 

Choffers 555  .574 

Lavanderos 417  .414 

Ramo  de  metales 794  .839 

— — carpintería 896  .956 

Impresores  de  periódicos 1.036  1.047 

Maquinistas  de  imprentas 1.078  1.088 

Grabador  de  fotos 1.033  1.043 
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La  cantidad  absoluta  de  la  tribu- 
tación ni  siquiera,  la  relación  del 
impuesto  a la  renta  pública,  es  de- 
terminante sino  la  cuestión  ¿a  cuán- 
do asciende  la  «renta  libre»?  Cuan- 
to menos  se  eleva  la  renta  libre  so- 
bre el  minimum  de  la  existencia, 
tanto  más  grande  se  sentirá  el  peso 
del  impuesto. 

Además  a la  comparación  de  la 
carga  entre  dos  países  de  diferente 
valuta  (dollars  y colones)  se  opone 
el  factor  del  cambio.  El  poder  ad- 
quisitivo del  colón  costarricense  es 
inferior  en  el  mercado  mundial  al 
del  Interior  de  Costa  Rica.  Empero, 
para  la  cuestión  de  la  carga  tribu- 
taria es  de  una  importancia  decisi- 
va, porque  la  mayoría  de  los  con- 


tribuyentes costarricenses  gasta  su 
renta,  de  cuyo  importe  se  pagan  los 
impuestos,  en  el  interior  del  país. 
Teóricamente  correcto  sería,  pues, 
que  el  señor  Jiménez  hubiera  acom- 
pañado su  comparación  con  un 
cálculo  sobre  la  base  de  los  núme- 
ros-index  del  comercio  de  por  ma- 
yor y de  salarios. 

El  señalamiento  del  peso  de  la  im- 
posición debe]  completarse  con  el 
cálculo  de  la  participación  porcen- 
tual del  impuesto. 

En  los  U.  S.  los  efectos  de  la  refor- 
ma tributaria,  introducida  desde 
1913  a 191S  se  reflejan  en  el  pro- 
ducto de  los  Ingresos  del  Tesoro 
federal: 


Importe  sobre  la  renta  y 


Importe  de  los  Ingresos 

sobre  los  beneficios 

Tanto  por  ciento 

(En  mil  dollars) 

1914.... 

...  734,673 

71,381 

9.71 

1917  ... 

...  1.124,325 

359,681 

32.00 

1918.... 

...  4.180,425 

2.839,001 

67.91 

1920.... 

...  6.704,414 

3.956,936 

59.02 

1922... 

...  4.103,597 

2.086,918 

50.85 

1923.... 

...  3.847,046 

1.691,090 

43.96 

En  1922  y 1923,  entraron,  por 
concepto  de  derechos  aduaneros  y 
otros  impuestos:  $ 1,478.785,000 
y 1,497.889,000,  respectivamente. 

Para  Inglaterra  calculóse,  según 
el  presupuesto  de  1924-25,  los  in- 
gresos de  impuestos  públicos  en  686 
millones  de  libras  esterlinas,  en  ci- 
fras redondas.  A esto  agréganse 
los  impuestos  municipales;  rindie- 


ron ellos  en  1923-24  unos  162  mi- 
llones de  libras  esterlinas.  Supo- 
niendo que  en  el  año  fiscal  de  1924 
-25  van  a rendir  lo  mismo,  se  puede 
calcular  con  un  ingreso  total  de  im- 
puestos de  850  millones  de  libras 
esterlinas.  Las  rentas  públicas, 
según  estimaciones  de  técnicos,  pue- 
den calcularse  en  3 billones  de  libras 
esterlinas.  La  participación  de  im- 


H.  Leloup  et  J.  Oury, 20,  Quai  de  la  Oarande-Bretagne Liége-Bélgíque 

Productos  Metalúrgicos 


HIERRO,  ACERO,  ZINC,  LATON,  DE  TODAS  CALSES 
FERRO,  ACO,  ZINC0,  LATAO  DE  TODAS  CLASSES 


REPRESENTANTES: 


Para  Argentina  y Uruguay:  FRASCARA  y Cía. 
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Rua  da  Quitanda,  161-29— Rio  de  Janerio 
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puestos  en  los  ingresos  nacionales, 
es,  pues,  de  28%  en  cifras  redondas. 

La  tributación  de  Alemania  (Im- 
perio, países  y municipios)  puede  es- 
timarse para  el  año  fiscal  de  1924- 
25  en  7 billones  marcos-oro,  redon- 
dos. Los  ingresos  públicos  calcú- 


lanse,  en  frente  de  estos,  con  25  bi- 
llones de  marcos-oro.  O sea,  pues, 
una  carga  impositiva  de  28%. 

Preguntándose  ahora,  ¿cuál  es  la 
«renta  libre»  per  capita?,  se  llega 
al  resultado  siguiente:  (1) 


(1)  Según  la  «Estadística  Internacional  de  Impuestos»  compilada  por  el  «Institut  fuer  Weltwirt- 
echaft  und  Seeverkehr,  Kiel«,  los  ingresos  totales  de  impuestos  (inclusive  la  renta  aduanera  y monopo- 
lios de  Estados),  fue,  en  oro,  así: 


Canadá  Francia 


(en  $ 1,000)  (en  1,000  frs.) 
1913 135,000  4.147,000 

1922  317,100  8.665,900 

1923  329,100  6.640,200 

Y la  carga  de  impuestos,  per  capita, 
$:  frs: 


1913 17.94  104.24 

1922  35.37  2<’8.83 

1923  36.10  163.64 

En  los  U.  S.  correspondía,  en  1923, 
basándose  sobre  una  población  de 
106  millones,  un  ingreso  de  101  do- 
llars al  individuo,  y una  carga  tri- 
butaria de  18  dollars,  en  cifras  re- 
dondas. 

Bn  Inglaterra  los  ingresos  per 
capita,  basándose  sobre  una  pobla- 
ción de  43  millones,  suben  a L:  70., 
redondas;  los  impuestos,  por  capi- 
ta, a L:  20.,  de  modo  que  la  renta 
libre  es  de  L:  50.  Calculando  esta 


Gr.  Bretaña  Italia  U.  S.  A. 

(en  £1,000)  (enliral.000)  (en$1.000) 

163,000  2.390,600  672,000 

688,900  2.811,900  2.511,100 

717,300  3.078,300  2.045,200 

en  oro 

£:  lire:  $: 

3.55  67.15  6.97 

15.48  71.55  23.05 

16.14  77.62  18.48 

renta  en  dollars,  basándose  sobre 
el  promedio  del  cambio  para  la  épo- 
ca del  l9  de  enero  a 30  de  junio, 
1924,  resultaría  una  renta,  por  ca- 
pita, de  $ : 302.40;  una  carga  impo- 
sitiva de  $:  86.40  v una  renta  libre 
de  $:  216.00. 

En  frente  a los  anteriores  cuadros 
ponemos  ahora  el  de  los  réditos  y 
de  los  impuestos  de  nuestros  países, 
calculándolos  por  cabeza  de  la  po- 
blación: 


CENTRO  AMERICA: 

Tributación  indirec- 
ta y directa  por  Tanto  por  ciento  de 

Países:  Habitantes:  Ingresos  por  capita:  capita  : carga  tributaria: 


Costa  Rica 500,000  11 

El  Salvador 1.500,000  5 

Guatemala 2.300,000  4 

Honduras 700,000  5 

Nicaragua 700,000  3 

El  porcentaje  de  los  impuestos, 
mayormente  indirectos,  es,  pues, 
medido  a los  ingresos  nacionales, 
casi  tres  veces  mayor  que  en  los  U. 
S.,  en  Inglaterra  y en  Alemania. 
Aquí,  además,  debe  considerarse  de 
que  en  nuestros  países  los  gastos, 
de  medidas  política-sociales,  vienen 
en  gran  parte  sufragados  por  par- 
ticulares u organizaciones  sociales. 
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Y que  en  Centro  América  no  hay 
aun  leyes  sociales;  como  código  de 
trabajo,  leyes  en  materia  de  acci- 
dentes de  trabajo,  sobre  enfermeda- 
dades  profesionales,  sobre  invali- 
dez, sobre  cuestiones  de  locación, 
sobre  trabajos  de  mujeres  y de  ni- 
ños y sobre  la  participación  de  be- 
neficios. No  hay  subvenciones  para 
el  abaratamiento  de  los  víveres,  ni 
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otras  legislaciones  en  favor  de  los 
trabajadores  que  forman  la  gran 
mayoría  de  Centro  América.  Y 
mientras  hoy,  en  los  demás  países 
del  mundo, la  preocupación  de  todos 
los  estadistas,  es  la  legislación  obre- 
ra uno  de  los  más  serios  problemas 
sociales  del  momento,  entre  noso- 
tros, según  el  tenor  de  muchos  es- 
cribidores de  la  terruca,  resulta  su- 
perduo. 

Los  jornales,  ya  de  hambre  pre- 
guerra, (10  a 38  cts.  oro)  son  en 
algunos  países  de  Centro  América 
los  mismos,  pero  en  frente  de  que  el 
costo  de  la  vida  alcanzó  mayor  ín- 
dice y del  disminuido  poder  adquisi- 
tivo de  nuestras  monedas,  represen- 
tan hoy,  apenas  la  mitad.  Así  se 


está,  ni  más  ni  menos,  en  presencia 
de  una  injusticia  social,  agravada 
por  la  superposición  de  impuestos 
indirectos  (l  jque  el  pueblo  debe  so- 
portar en  beneficio  exclusivo  de  los 
privilegiados  productores  de  café, 
de  los  de  la  fortuna,  de  los  politi- 
queros, quedando  sin  solución  y por 
tiempo  indefinido  el  problema  del 
gran  drama  humano,  tan  íntima- 
mente conexo  con  los  factores  pro- 
ductivos, cuya  eficencia  depende  de 
la  mejor  nutrición  de  las  clases  me- 
nos habientes. 

El  bajísimo  «standard  of  living» 
de  nuestras  poblaciones,  resultante 
del  bajo  jornal  y en  consecuencia 
la  insuficiente  nutrición,  evidencia 
el  siguiente  cuadro: 


CONSUMO  POR  CAPITA:  (2) 


Costa  Rica  El  Salvador  Guatemala  Honduras  Nicaragua 


Maíz 126  312  27  ? 

Harina 40  14  10  20  18 

Café 42  22  11  ? ? 

Azúcar 14  11  14 

Frijol 28  6 14  ? ? 

Arroz 42  12  ? ? ? 

Carne 50  33  24  52  37 

Bananos  rae...  ? ? 13  ? ? 


Sabido  es  que  son  muchas  las  ne- 
cesidades, tanto  para  quien  cambia 
por  un  jornal  la  energía  de  sus 
músculos,  como  para  el  que  entrega 
la  fuerza  de  su  sistema  nervioso. 
Y para  fijar  la  desproporción  no  es 
preciso  hablar  de  la  dignidad  huma- 
na sino  basta  considerar  al  hombre 
como  un  motor  térmico.  Según  nos 
enseña  la  ciencia  el  hombre  pierde, 
diariamente,  20  gramos  de  nitróge- 
no, 300  de  carbono  (sólo  en  la  res- 
piración se  pierden  250)  y tres 
litros  de  agua. 

Para  reparar  estas  pérdidas,  es 
necesario  ingerir  alimentos:  subs- 
tancias proteicas  ricas  en  nitrógeno, 
hidratos  de  carbono,  como  el  azú- 
car, y las  substancias  grasas,  que 
contienen,  además  del  carbono,  más 


hidrógeno  del  necesario  para  for- 
mar agua  con  su  oxígeno  propio. 
Son  estas  últimas  el  combustible 
por  excelencia,  pues  pueden  quemar 
carbón  e hidrógeno.  El  nitrógeno 
representa  en  el  motor  humano  un 
papel  análogo  al  de  hierro  en  el  mo- 
tor inanimado;  es  el  material  que  se 
desgasta,  y que  es  menester  repo- 

(1)  En  los  U.  S.  la  proporción  de  los  derechos 
aduaneros  sobre  las  totales  importaciones  alcanzó 
en  1923  apenas  el  14,94%,  mientras  este  cuociente 
elevóse,  durante  la  misma  época  considerada,  en 
El  Salvador  a 39.24%;  en  Costa  Rica  a 32%;  en 
Nicaragua  a 25%  y en  Guatemala  a 17.70%.  En 
Honduras  la  proporción  de  los  derechos  sobre  la 
importación  gravada  subió  en  1924  a 42.267o ! 

(2)  Aunque  en  la  compilación  nos  hemos  basado 
sobre  las  cifras  globales  oficiales,  debe  acogerse 
este  cuadro  con  mucha  reserva  ante  las  conocidas 
«estadísticas  inciertas»  de  la  producción  agrícola. 
Las  cifras  del  consumo  anual  de  U.  S.,  son:  Carne: 
183  lbs. ; Azúcar  103  lbs.;  Leche  53  gal.;  Manteca 
17  lbs. 
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ner,  como  se  desgastan  y se  sustitu- 
yen los  órganos  metálicos  de  las 
máquinas. 

Es  preciso,  pues,  proporcionarnos 
diariamente  el  combustible  (carbo- 
no e hidrógeno), y el  material  de  re- 
puesto (nitrógeno).  Para  calcular 
del  primero,  basta  recordar  que  en 
un  día  se  consumen  2,730  calorías, 
y que  cada  gramo  de  calor  despren- 
de 8 al  combinarse  con  el  oxígeno. 
Para  calcular  la  cantidad  de  subs- 
tancias proteicas,  basta  dividir  su 
peso  por  6,25  para  tener  el  peso  del 
nitrógeno  que  contienen.  Solamen- 
te para  mantener  la  vida  humana, 
sin  exigir  trabajo  exterior  alguno, 
bastan  cada  día  116  gramos  de 
substancias  proteicas,  80  de  grasa 
y 290  de  hidratos  de  carbono.  Si 
se  exige  un  esfuerzo  normal,  son 
precisos  11S  gramos  de  substancias 
proteicas  y 550  de  substancias  hi- 
drocarburadas.  Si  este  trabajo  se 
intensifica,  disminuye  el  consumo 
de  hidrocarburadas  a -170,  aumen- 
ta: como  es  natural,  el  desgaste  de 
la  máquina,  y el  consumo  de  nitró- 
geno, que  se  eleva  a 144  gramos 
diarios. 

Para  lograr  estos  elementos  in- 
dispensables a la  vida,  es  preciso  in- 
gerir al  cabo  del  día,  la  siguiente 
lista  de  alimentos,  que  puede  servir 
de  tipo: 


500 

gramos 

de 

pan 

250 

— 

— 

carne 

125 

— 

— 

leche 

10 

— 

— 

café 

15 

— 

— 

azúcar 

35 

— 

— 

huevos (uno)  ‘ 

30 

— 

— 

legumbres  secas 

150 

— 

— 

patatas 

60 

— 

— 

aceite 

500 

— 

— 

hortaliza. 

Considerando,  pues,  que  de  la  efi- 


ciencia de  los  factores  productivos 
depende  la  mejor  nutrición  de  las 
clases  menos  habientes  y que  for- 
man en  Centro  América  la  gran  ma- 
yoría de  la  población,  se  compren- 
desde  luego  que  «el  mayor  margen» 
se  puede  hallar  sólo  en  la  más  seve- 
ra aplicación  del  gravamen  sóbrela 
riqueza  adquirida,  impuesto  que  no 
perjudica  de  manera  directa  a los 
consumidores  tanto  como  los  im- 
puestos indirectos. 

La  riqueza  económica  de  Costa 
Rica,  según  un  estudio  de  investiga- 
dores, viene  estimada,  en  1922,  en 
600  millones  de  dollars;  pero  los  im- 
puestos directos  alcanzaron  apenas, 
en  1924,  435,912  colones  o sea  el 
1.87%  de  los  Ingresos  totales.  En 
los  U.  S.,  que  a fines  de  1922  dispo- 
nían, según  un  estudio  de  la  Oficina 
del  Censo,  de  una  riqueza  económi- 
ca de  321,000  millones  de  dollars, 
los  impuestos  sobre  la  renta  y bene- 
ficios, subieron  en  1922  a 2,087  mi- 
llones de  dollars,  en  cifras  redondas, 
lo  que  representaba  el  50.85%  de 
los  Ingresos  totales.  (1) 

La  reforma  fiscal  norteamerica- 
na, y cuyos  puntos  esenciales  publi- 
camos más  adelante,  está  inspirada 
en  los  principios  modernos  de  impo- 
sición y encierra  enseñanzas  supe- 
riores para  nuestros  países. 


(1)  En  El  Salvador  el  Impuesto  sobre  la  Renta, 

adoptado  desde  1917,  rindió  en  1924  0 783,918 

(=369,959  dollars)  representando  el  4,80%  de  los 
Ingresos  totales. 

Empero  desde  el  l1 * * * * * * * 9  de  julio  1925,  eximióse  a los 
importadores  del  pago  del  impuesto  sobre  la  ren- 
ta, sustituyendo  este  gravamen  con  el  2V£%  de  re- 
cargo sobre  las  mercaderías  importadas,  o sea, 
pues,  aumentando  los  ya  altos  impuestos  indirec- 
tos. Según  los  conceptos  que  informan  las  orien- 
taciones de  Mr.  Calvin  Coolidge,  Presidente  de 
U.  S.,  es  más  eficaz  el  de  aplicar  una  tarifa  mode- 

rada y estimular  el  desenvolvimiento  e impulso  de 

los  negocios  proporcionando  trabajo  y aumento 

de  sueldo  al  pobre  para  que  éste  pueda  a su  vez 

hacer  más  llevadera  la  carga  de  los  impuestos  que 

indirectamente  paga  al  Fisco. 
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ESTÁN  sujetos  al  normal  incometax 
todas  las  categorías  de  rentas.  En 
los  términos  de  la  ley,  «bajóla  úni- 
ca reserva  de  excepciones  y deducciones 
que  se  han  autorizado»,  la  renta  neta  de 
una  persona  imponible  comprenderá:  las 
ganancias,  rentas  procedentes  de  sala- 
rios o retribuciones  por  servicio  personal 
de  cualquiera  naturaleza  que  sean  o bajo 
cualquier  forma  que  sean  pagados; 

las  ganancias  de  profesiones,  empleos, 
empresas,  industrias,  comercio,  venta  o 
comercio  de  propiedades  mobiliarias  o 
inmobiliarias; 

los  que  procedan  de  la  posesión,  del 
uso  o del  interés  de  bienes  muebles  o in- 
muebles; 

los  que  procedan  de  intereses,  alquile- 
res, dividendos  de  valores  o de  la  explo- 
tación de  toda  empresa  legal  que  realice 
un  fin  lucrativo; 

y las  ganancias  y beneficios  y la  renta 
retirada  de  toda  obra  de  origen  cualquie- 
ra que  sea,  comprendiendo  en  ellos  la 
renta,  pero  no  el  valor  de  los  bienes  ad- 
quiridos por  donación,  legado,  testamen 
to  o sucesión. 

La  ley  americana  forma  una  regla  aná- 
loga para  las  Sociedades;  «el  normal  tax 
establecido  sobre  los  individuos  será 
igualmente  establecido  y cobrado  sobre 
toda  renta  neta,  procedente  de  Socieda- 
des por  acciones  o Asociaciones.  Compa- 
ñías de  seguros  organizadas  en  los  U.  A. 
cualquiera  que  sea  su  creación  y su  or- 
ganización, con  exclusión  de  las  Socieda- 
des en  participación;  pero  si  ellas  exis- 
ten, en  virtud  de  las  leyes  de  un  país  ex- 
tranjero, entonces  el  impuesto  será  co- 
brado sobre  la  parte  de  la  renta  neta  re- 
tirada de  los  negocios  realizados  y del  ca- 
pital invertido  en  los  U.  S.  durante  dicho 
año. 

La  ley  exceptúa  un  cierto  número  de 
Sociedades  como:  organizaciones  obre- 
ras, agrícolas,  hortículas,  bancos  de  aho- 
rro mutuos,  cuyo  capital  social  no  esté 
representado  por  acciones,  Sociedades 
benéficas  que  aseguren  a sus  socios  el 
pago  de  indemnizaciones  en  caso  de  muer- 
te, de  enfermedad,  de  accidente;  Asocia- 
ciones religiosas,  de  caridad,  científicas, 
Cámaras  de  Comercio,  ligas  de  ciudada- 
nos organizados  con  el  objeto  de  interés 
general,  etc. 


Combinando  el  Income  tax  normal,  el 
Income  tax  adicional  y la  renta  mínima 
exceptuada,  se  obtiene  la  tarifa  siguiente: 

Los  primeros  3,000  o 4,000  dollars  es- 
tán exceptuados. 

Loa  20  mil  siguientes  están  gravados  al  1% 


30  „ 

tt 

„ 2, 

„ 25  „ 

1 t 

tt 

„ 3, 

„ 25  „ 

tt 

II 

tt 

4, 

„ 150  „ 

f I 

tt 

tt 

„ 5, 

„ 250  „ 

tt 

tt 

„ 6, 

El  exceso 

„ 7, 

El  impuesto  se  gira  sobre  la  renta  neta 
disponible.  Los  contribuyentes  cuya  ren- 
ta es  superior  a 3,000  dollars,  deben  pre- 
sentar cada  año  una  declaración  de  su 
renta  bruta,  con  las  deducciones  estable- 
cidas por  la  ley.  Los  Bancos  que  pagan 
rentas  a terceros  deben  declarar  al  Pisco 
el  importe  de  esta  renta  y retener  el  im- 
porte del  impuesto. 

Las  deducciones  autorizadas  por  la  ley 
son: 

1 2 Gastos  necesarios  indispensables, 
realmente  efectuados  para  asegurar  la 
marcha  del  negocio,  sin  comprender  en 
ellos,  los  gastos  personales,  domésticos 
o de  familia. 

52  Los  intereses  de  deudas  del  contri- 
buyente, pagadas  durante  el  año. 

3?-  Los  impuestos  nacionales  del  Esta- 
do, municipales  pagados  en  el  año. 

4?1  Las  pérdidas  realmente  sufridas  en 
el  año  por  operaciones  comerciales,  in- 
cendios, naufragios  y que  no  estuviesen 
aseguradas. 

5^  Una  cantidad  razonable  para  la  a- 
mortización  del  material  fijo  de  la  em- 
presa. 

6^  Los  créditos  incobrables. 

72  Las  sumas  recibidas  a título  de  di- 
videndos pagados  por  Sociedades  sujetas 
al  impuesto, 

8?1  La  parte  de  renta  sobre  la  cual  ya 
ha  sido  pagado  el  impuesto. 

Realizadas  estas  ocho  deducciones  se 
obtiene  la  renta  neta  imponible,  girándo- 
se sobre  la  misma,  la  tarifa  del  impuesto. 

La  retención  indirecta  no  se  hace  más 
que  en  el  Income  tax  normal,  en  tanto 
que  grava  los  individuos.  Para  las  ren- 
tas pagadas  a una  Sociedad  el  impuesto 
normal  está  únicamente  basado  en  la  de- 
claración hecha  en  los  plazos  legales,  por 
los  agentes  de  la  Sociedad. 
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Supongamos  que  se  trata  de  rentas  pa- 
gaderas a individuos.  La  ley  distingue 
varias  hipótesis: 

Rentas  pagaderas  a individuos 
cuando  se  trata  de  rentas  distintas  de 
los  intereses  de  obligaciones,  deudas  hi- 
potecarias, títulos  de  trust  u otras  obli- 
gaciones análogas  de  Sociedades; 

2?'  Rentas  pagaderas  a individuos 
cuando  se  trata  de  obligaciones  de  deu- 
das hipotecarias,  etc.,  de  Sociedades. 

3*  Rentas  que  proceden  de  dividendos 
sociales; 

4^  Rentas  procedentes  de  países  ex 
tranjeros; 

59  Intereses  de  obligaciones,  créditos 
hipotecarios  u otros  valores  cuyos  pro- 
pietarios, de  buena  fe,  no  sean  ciudada- 
nos de  los  U.  S-  o no  residan  allí. 

Para  mayor  claridad  pueden  distin- 
guirse dos  casos:  Io  El  caso  en  que  exis- 
ta retención;  29  El  caso  en  que  no  exista. 

1er.  caso:  Toda  persona  que  tenga  que 
hacer  a otra  un  desembolso  a título  de 
renta  periódica  (inquilino,  arrendatario, 
deudor,  etc.)  por  una  suma  superior  a 

3,000  dollars,  tiene  la  obligación  de  hacer 
sobre  este  desembolso  y bajo  su  respon- 
sabilidad personal  la  retención  del  1%  a 
a título  de  Income  tax  normal,  después 
de  hacer  la  declaración  al  perceptor  de 
la  renta  interior  del  distrito  de  su  resi 
dencia.  Se  observará  que  la  retención 
no  debe  hacerse  sino  por  el  tercero  y so- 
bre los  desembolsos  efectuados  a título 
de  renta  periódica.  Por  ejemplo:  el  in- 
dividuo que  paga  ocasionalmente  a un 
abogado,  a un  médico,  a título  de  honora- 
rios una  suma  superior  a 3.000 dollors  no 
tiene  que  buscar  la  retención  del  impues- 
to. Por  lo  contrario,  la  retención  debe 
rá  hacerse  en  el  caso  en  que  se  trate  de 
un  abogado-consultor  o de  un  médico  re- 
tribuido en  razón  de  honorarios  fijos 
anuales  periódicamente. 

Aquel  que  paga  debe  hacer  la  reten- 
ción, sea  en  el  momento  del  pago  único 
anual,  sea  en  el  momento  en  que  el  total 
desembolso  en  el  curso  del  alio  exceda  dé 

3.000  dollars. 

La  retención  está  calculada  sobre  el 
importe  global  de  las  sumas  desembolsa- 
das. Sin  embargo,  aquel  que  ha  de  reci- 
bir el  importe  de  la  renta  puede  prevale- 
cerse  de  la  exención  en  la  base  de  3,000  o 

4.000  dollars;  en  este  caso  debe  dirigirle 
una  declaración  escrita  en  la  cual  expre 
se  su  voluntad  de  beneficiarse  de  la  e- 
xención  en  la  base.  Entonces  el  deudor, 
en  lugar  de  hacer  la  retención  del  im- 
puesto calculado  sobre  la  totalidad  de  las 


sumas  desembolsadas,  no  hará  la  reten- 
ción del  1%  sino  que  de  la  parte  que  ex- 
ceda de  los  3,000  o 4,000  dollars. 

29  caso:  La  Sociedad  debe  hacer  por 
cuenta  del  Tesoro  la  retención  del  im- 
puesto normal  hasta  cuando  el  importe 
del  interés  pagadero  no  exceda  de  3,000 
dollars.  Naturalmente,  aquel  a cuyo  car- 
go se  ha  hecho  la  deducción  podrá  recla- 
mar ulteriormente  el  beneficio  de  la  exen- 
ción y de  las  deducciones  legales,  hacien- 
do las  declaraciones  previstas  en  la  ley. 

3er.  caso:  Procedente  la  renta  de  paí- 
ses extranjeros,  la  retención  debe  efec- 
tuarse por  el  banquero  que  paga  aunque 
el  importe  no  exceda  de  3,000  dollars; 
también  aquí  los  que  quieran  beneficiar- 
se de  las  exenciones  legales  deberán  ha- 
cer las  declaraciones  previstas  por  la  ley 
Para  asegurar  el  cobro  del  impuesto  por 
estos  banqueros,  la  ley  adopta  determi- 
nadas medidas. 

Toda  persona,  Sociedad  o Corporación 
que  se  ocupe  de  cobrar  o pagar  cupones, 
cheques,  letras  de  cambio  por  pago  de 
intereses  de  obligaciones  emitidas  en 
país  extranjeros  y de  créditos  hipoteca- 
rios extranjeros  o de  otra  clase  de  obli- 
gaciones; y para  el  pago  de  dividendos 
de  acciones  o de  intereses  de  obligacio- 
nes de  Sociedades  extranjeras  que  reali- 
zan negocios  en  el  país  extranjero,  deben 
obtener  una  licencia  o autorización  del 
comisario  de  la  Renta  interior  que  puede 
obligarles  a prestar  una  fianza  cuyo  im- 
porte y condiciones  serán  fijadas  por  el 
mismo  comisario. 

La  licencia  tiene  una  autorización  inde- 
finida. 

La  obligación  del  contribuyente  de  ha- 
cer una  declaración  detallada  de  la  renta 
global  no  existe  más  que  para  quienes 
tienen  renta  superior  a 3 o 4 mil  dollars 
y para  todas  las  Sociedades.  Es  eviden- 
te que  la  declaración  no  se  acepta  como 
verdadera  por  los  agentes  del  Tesoro. 
Todas  las  declaraciones  se  hacen  bajo  ju- 
ramento. Para  las  Sociedades,  los  agen- 
tes del  Tesoro  tienen  el  derecho  de  ha- 
cerse presentar  todos  los  registros  de 
las  Sociedades. 

Con  el  «Revenue  Act  1918»  introdujé- 
ronse  reformas  esenciales  en  el  impues- 
to sobre  la  Renta.  Comprende  esta  ley 
los  capítulos  siguientes: 

I — Definiciones. 

II — Income  Tax. 

Ill — Impuesto  sobre  beneficios  de  gue- 
rra y sobre  los  excedentes  de  be- 
neficios. 
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IV — Impuesto  sobre  las  sucesiones. 

V — Impuesto  sobre  los  transportes  y 
seguros. 

VI — Impuesto  sobre  las  bebidas. 

VII — Impuesto  sobre  los  cigarros. 

VIII — Impuesto  sobre  los  teatros,  cine- 
mas y clubs. 

IX — Tasas  de  consumo. 

X — Tasas  especiales. 

XI — Tasas  de  timbre. 

XII — Tasas  sobre  el  trabajo  de  los  niños 
XIII  y XIV— Definiciones  generales. 


La  tasa  normal  y super-tax  sobre  las 
rentas  de  las  personas  naturales,  la  ley 
de  1921,  la  tija  en  4%  hasta  6,000  dollars; 
de  8 a 10,000  en  9%;  de  12,000  en  10%;  de 
14,000  en  11%;  de  16,000  en  12%,  etc. 

La  tarifa  sobre  las  sucesiones  cobrada 
actualmente  en  los  42  Estados  de  la  Unión 
varía  de  1 a 15%,  según  la  importancia  de 
la  sucesión  y el  grado  de  parentesco,  de 
suerte  que  en  los  casos  extremos  el  total 
del  impuesto  puede  llegar  al  40%  del  va- 
lor neto  de  los  bienes. 


í 


ib  LAS  LINEAS  1 U MALA  IËAL  Y PACIFICO  0 

SERVICIOS  REGULARES  DE  PASAJEROS  Y CARGA 

ENTRE  EUROPA  Y LAS 

Costas  Oriental  y Occidental  de  la  América  del  Sur,  Nueva  York  y Canadá 


VIAJES  ALREDEDOR 

DE 

SUD-AMERICA 

Y A 

FRANCIA,  ESPAÑA, 

Portugal  Madera, 

ALEMANIA,  Etc. 

LONDRES: 


EXCURSIONES 

A 

NORUEGA,  las 

CAPITALES 

SEPTENTRIONALES 

DE 

EUROPA, 

EL  MEDITERRANEO 

las  ANTILLAS,  Etc. 


Atlantic  House,  Moorgate.  E.  C.  2 
America  House,  Cockspur  Street,  S.  W.  1. 
LIVERPOOL:  Goree,  Water  Street. 

Buenos  Aires,  Río  de  Janeiro,  Santos,  Pernambuco, 
Valparaiso,  Callao,  Moliendo,  Cristóbal,  Panamá,  etc. 


Jmpertaderes 

de 

¡bregas  ¡furas, 
ffreducte* 
Químicas 

y 

Jarmacéutiees 


Vargas-Madriz  & Cía.,  Ltda. 

“FARMACIA  NACIONAL” 

ESTABLECIDOS  EN  1918. 

Drug  Store 


MANAGUA,  NICARAGUA,  C.  A. 


Venden  al  per 
Vdaqer 
q ¡¡¡tener. 

Íaraníitan  la 
¡fureta  de  sus 
Articule* 


Lea  esta  Revista  y conocerá  mercados.  Anuncie  en  ella  y recibirá  pedidos 


704 


REVISTA  ECONÓMICA 


Algo  acerca  de  las  Bibliotecas  Bancarias 


ajo  el  título  que  precede,  el  Dr. 
don  Sebastián  Mantilla  Agui- 
rre dice  que  una  biblioteca  de 
un  banco  entra  dentro  del  grupo  de 
las  bibliotecas  especializadas.  A un 
banco  interesan  sólo  ciertas  mate- 
rias de  las  muchas  que  puede  conte- 
ner una  bibloteca  general. 

Una  biblioteca  especializada  no  se 
compone  sólo  de  libros.  Los  fo- 
lletos, los  artículos  de  revistas  y pe- 
riódicos convenientemente  catalo- 
gados de  modo  que  permitan  una 
fácil  renovación'/y  expurgo,  consti- 
tuyen un  complemento  valiosísimo. 

Antes  de  elegir  libros  para  formar 
la  bibloteca  conviene  tener  en  cuen- 
ta, para  evitar  gastos  y trabajos, 
las  materias  de  interés  para  el  ban- 
co que  existan  en  las  bibliotecas  pú- 
blicas o de  instituciones  piávadas  y 
que  pueden  ser  fácilmente  consulta- 
das, seleccionando  sólo  entonces 
aquellos  otros  libros  que  no  existan 
en  ellas.  Lo  mismo  puede  hacerse 
con  las  bibliotecas  de  las  sucursales 
evitando  trabajo  doble,  pues  en  ca- 
so de  necesidad  basta  una  simple 
orden  para  obtener  la  información 
que  se  desea.  Este  intercambio  en- 
tre bibliotecas  debe  complementar- 
se con  una  correspondencia  periódi- 
ca entre  los  encargados  de  ellas, 
dando  cuenta  de  libros  y notas  de 
interés. 

Tal  es  la  base  de  organización  de 
las  bibliotecas  en  muchos  bancos  dt 
Norte  América.  Para  los  norteame- 
ricanos la  biblioteca  de  un  banco  es 
algo  mas  que  un  almacén  de  libros. 
Es  también  un  centro  de  informes. 

La  del  «Federal  Reserve  Bank»  de 
Nueva  York  ha  llegado  a reunir  la 
cifra  de  10,000  libros  y folletos  y es- 
tá dividida  en  cuatro  secciones:  de 
Pedidos,  deCatalogacion.de  Circu- 
labión  y de  Referencias  o Informes. 


El  fin  de  esta  última  es  conseguir  in- 
formes privados,  comprobar  los  que 
se  reciben,  contestar  a preguntas 
que  interesan  al  personal  del  banco, 
eonsultar  estadíticas,  determinar 
exactamente  detalles  como  un  ape- 
llido, un  título,  una  fecha...  Su  per- 
fección en  estos  servicios  ha  llegado 
a extremos  verdaderamente  nota- 
bles. 

El  articulista  refiere  varios  casos 
que  demuestran  palpablemente  que 
se  exigen  del  personal  iniciativas  y 
trabajos  verdaderamente  extraor- 
dinarios y de  orden  diverso. 

La  Sección  de  Pedidos  tiene  a su 
cargo  la  compra  de  los  libros,  folle- 
tos y periódicos  que  se  encargan  y 
de  Circulación  suministra  los  pedi- 
dos a los  lectores.  La  de  Cataloga- 
ción lleva  cuatro  registros:  el  catá- 
logo general  de  todos  volúmenes  en 
fichas  clasificadas  por  autor,  título 
y materia.  Algunos  libros  tiene  mu- 
chas fichas  de  materias;  el  informe 
Aldrich  sobre  precios,  por  ejemplo, 
tiene  cincuenta  y tres  fichas,  el  índi- 
ce de  Revistas.  El  índice  de  las  grá- 
ficos. Y finalmente,  El  índice  titula- 
do «Who  knows»  («Quién  lo  sabe»). 
Nótese  lo  que  acerca  de  esta  catalo- 
gación, realmente  original,  dice 
Miss  Margarita  Burnett,  jefe  de  la 
biblioteca: 

«Los  libros  encuadernados  for- 
man solamente  una  pequeña  parte 
de  los  recursos  de  una  biblioteca  mo- 
derna. Más  importante  que  una 
completa  colección  de  libros  es  sa- 
ber donde  puede  encontrarse  infor- 
mación sobre  cualquier  objeto  dado. 
Esta  necesidad  la  llena  en  nuestra 
biblioteca  la  lista  de  «Quién  la  sabe» 
que  es  una  colección  de  personas  y 
firmas  elasifiicadas  según  las  mate- 
rias en  que  están  versadas  y en  los 
que  son  verdaderas  autoridades. 
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Este  registro  útilísimo  de  nombres, 
locales  y números  de  teléfono  es  con- 
sultado con  gran  frecuencia  por  el 
personal  de  la  biblioteca  y por  los 
miembros  del  Departamento  de  In- 
formación durante  el  curso  de  sus 
investigaciones  especiales  o traba- 
jos de  informes.» 

La  biblioteca  puede  suministrar 
cualquier  informe  sobre  el  comercio 
y la  hacienda  americanos  desde 
1839  hasta  el  presente. 

Los  recortes  de  periódico  forman 
también  una  parte  importantísima 
del  material  impreso  usado  en  la  bi- 
blioteca. Parte  del  personal  está 
encargado  de  leer  los  periódicos  y 
revistas  en  busca  de  artículos  y no- 
tas sobre  los  objetos  clasificados. 
Los  artículos  se  envían  directamen- 
te al  personal  a quien  interesa  o se 
archivan.  Para  darles  mayor  cir- 
culación, de  los  150  recortes  que  se 
coleccionan  aproximadamente  cada 
día,  se  extractan  los  diez  o doce 
más  importantes  en  la  hojita  azul 
que  han  titulado  «New  paper  Re- 
view». 

Se  reciben  todas  las  revistas  que 
tratan  de  banca  y muchas  otras. 
Respecto  a la  cooperación  entre  las 
sucursales  y recursos  de  otras  bi- 
bliotecas dice  Miss  Burnett:  «El 


Federal  Reserve  Board  y diez  délos 
Bancos  de  la  Reserva  regionales 
tienen  bibliotecas  con  las  que  soste- 
nemos mutuo  intercambio.  Si  ne- 
cesitamos información  que  existe 
en  Washington,  telefoneamos  al  bi- 
bliotecario de  allí  y al  poco  tiempo 
recibimos  aquí  la  información.  Lo 
mismo  pasa  con  datos  que  se  deseen 
de  Boston,  Filadelfia,  etc.». 

Los  bibliotecarios  del  Federal  Re- 
serve System  trabajan  de  común 
acuerdo  y en  ciertos  casos  han  po- 
dido evitar  una  considerable  dupli- 
cidad de  trabajo.  Por  ejemplo,  una 
de  las  bibliotecas  distribuye  su  ín- 
dice de  legislación  relativa  al  Siste- 
ma de  la  Reserva  Federal  a las 
otras  bibliotecas  que  tienen  que  po- 
ner tan  solo  dichas  fichas  en  el  cla- 
sificador para  su  uso  inmediato. 

También  se  relacionan  con  otras 
bibliotecas  especializadas  lo  cual  les 
facilita  la  obtención  de  datos  más 
completos  que  los  recopilados  en  la 
del  banco. 

La  organización  bancaria  de  los 
países  latinoamericano,  cada  día 
más  perfecta  en  su  técnica,  no  debe 
perder  de  vista  estos  ejemplos  que, 
avalorados  por  la  experiencia,  nos 
ofrecen  los  actuales  árbitros  del 
mundo  financiero. 


i 


piquet  & 'Cía.,  Leipzig 

deade  77Í5 


Chocolates,  pralines  y fondants 
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Sección  de  Agricultura 


Notas  sobre  algunos  fadores  de  correlación 

con  el  Algodón 


Dentro  los  factores  de  correlación 
con  el  algodón,  los  que  más  intere- 
san al  seleccionador,  por  su  gran 
importancia  económica,  son  los  siguien- 
tes: Porcentaje  de  Fibra,  Indice  de  Fibra, 
Número  de  Fibra,  Largura  deFibra,  Diá- 
metro de  Fibra.  Peso  de  Simiente  y Por- 
centaje de  Desmotamiento. 

Porcentaje  de  la  Fibra:  es  la  relación 
entre  el  peso  de  fibra  y el  de  simiente, 
expresa  en  %.  El  porcentaje  de  la  fibra 
ha  sido  y aunes  el  criterio  medio  que  sir- 
ve de  base  a la  selección  para  producibili- 
dad;  entretanto  no  es  una  medida  verda- 
dera del  peso  de  la  fibra,  pues  el  peso  de 
la  semilla  influye  grandemente  a este 
respecto. 

Indice  de  fibra: es  el  peso  de  la  fibra  en 
100  simientes,  y fué  sugerido  por  O F. 
Cook  (Danger  in  Judging  Cotton  Varié- 
tés by  Lint  Percentages.  Cire.  II.  B. 
F.  L.  1906)  como  siendo  una  base  más 
sólida  de  que  el  porcentage  de  fibra  pue- 
de servir  de  guía  en  el  mejoramiento  de 
algodón  por  la  selección. 

Número  de  fibras:  puede  ser  calculado 


por  el  aumento  de  fibras  en  una  simple 
semilla,  o porei  número  de  fibras  en  una 
cierta  área  de  simiente;  en  este  último 
caso  el  número  obtenido  llamase  densi- 
dad. 

Largura  de  fibra:  se  obtiene  por  la  me- 
dia de  larguras  de  cinco  fibras,  de  las  que 
servirán  para  la  determinación  del  nú- 
mero de  fibras,  no  escogiéndose  ni  las  más 
cortas  ni  las  más  largas. 

Diámetro  de  fibra:  será  determinado 
en  las  mismas  fibras  que  servirán  para  la 
determinación  de  la  largura. 

Peso  de  semilla:  será  determinado  en 
las  mismas  simientes  en  que  se  analizan 
las  fibras. 

Porcentaje  del  desmtoamiento  : es  nú- 
mero de  libras  (o  kilos)  de  fibras  obteni- 
das en  100  lbs.  (o  kilos)  de  algodón  en 
corteza. 

Para  conocer  como  estos  diferentes  ca- 
racteres relacionanse  con  otros,  se  orga- 
nicen cuadros  indicando  la  correlación 
existente  entre  pares  de  factores. 

De  este  modo  suponemos  que  obtuvié- 
ronse los  siguientes  cuadros: 


CUADRO  1’ 

Correlación  entre  el  número  de  fibras  por  m|m2  y el  índice  de  fibra 
ÍNDICE  DE  FIBRA 


6.0 

6.5 

7.0 

7.5 

8.0 

8.5 

9.0 

9.5 

1.00 

10.5 

1250 

1 

2 

1 

4 

300 

3 

3 

7 

2 

4 

3 

1 

23 

350 

1 

2 

3 

11 

11 

11 

10 

2 

1 

52 

400 

1 

1 

7 

9 

9 

20 

9 

7 

1 

64 

450 

1 

2 

9 

19 

11 

11 

4 

3 

61 

500 

1 

5 

10 

7 

15 

13 

2 

1 

1 

55 

550 

1 

4 

6 

6 

3 

3 

22 

600 

1 

3 

5 

1 

10 

650 

1 

2 

1 

1 

5 

700 

2 

2 

4 

2 

10 

20 

53 

58 

76 

53 

20 

6 

2 

300 

Correlación  = -f  .12814  ± .0383 
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CUADRO  2’ 

Correlación  entre  el  número  de  fibras  y el  percentaje  de  fibra 


PERCENTAJE  DE  FIBRA 


CUADRO  39 

Correlación  entre  el  número  de  fibras  y el  peso  de  100  simientes 
PESO  DE  100  SIMIENTES 


10 

11 

12 

13 

14 

15 

16 

17 

250 

1 

3 

4 

300 

2 

2 

7 

7 

3 

2 

23 

¿j 

350 

1 

1 

12 

23 

11 

3 

52 

*o 

VG 

400 

4 

14 

21 

19 

5 

64 

o 

450 

1 

4 

10 

26 

17 

3 

1 

61 

O ' 

500 

1 

4 

11 

23 

11 

4 

55 

<u 

G 

550 

1 

2 

8 

10 

1 

1 

22 

'S 

600 

1 

1 

1 

4 

2 

10 

650 

3 

1 

1 

5 

[700 

2 

2 

4 

2 

5 

20 

66 

118 

69 

17 

3 

300 

Correlación  = — .12627  ± .03833 


CUADRO  4? 

Correlación  entre  el  número  de  fibras  y la  largura  de  fibras 


LARGURA  DE  FIBRA  (m|m) 
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CUADRO  5» 

Correlación  entre  el  número  de  fibras  y el  diámetro  de  fibra 
DIÁMETRO  DE  FIBRA 


CUADRO  69 

Correlación  entre  el  índice  de  fibra  y el  percentaje  de  fibra 
PERCENTAJE  DE  FIBRA 


2 

10 

20 

53 

56 

76 

53 

20 

6 

1 

300 


Correlación  = + -601  ± .04877 


31 

32  33 

34 

35 

36 

37 

38 

39 

40 

41 

42 

6.00 

1 

1 

6 50 

3 

1 

3 

1 

1 

1 

a¡ 

u 

7.00 

2 

5 

5 

4 

1 

2 

1 

ttí 

7.50 

1 

6 

13 

18 

9 

4 

2 

V 

T3  . 

8.00 

4 

19 

14 

10 

9 

2 

O ' 

8.50 

1 

6 

13 

19 

21 

8 

4 

3 

1 

«J 

s 

9.00 

1 

1 

6 

8 

11 

15 

7 

3 

1 

'3 

9.50 

2 

2 

6 

5 

3 

1 

10.00 

1 

1 

1- 

1 

2 

10.50 

2 

3 

5 

17 

30 

62 

54 

56 

40 

21 

10 

2 

CUADRO  79 

Correlación  entre  el  índice  de  fibra  y el  peso  de  simiente 

ÍNDICE  DE  FIBRA 
( 


6.0 

6.5 

7 0 

7.5 

8.0 

8.5 

9.0 

9.5 

10.0 

10.5 

r10 

1 

1 

11 

1 

1 

1 

2 

12 

3 

3 

3 

7 

3 

1 

13 

1 

2 

9 

23 

16 

10 

5 

14 

2 

5 

20 

28 

31 

25 

6 

1 

15 

1 

1 

5 

7 

30 

14 

9 

1 

1 

16 

2 

7 

5 

2 

1 

17 

1 

2 

2 

10 

20 

53 

58 

76 

53 

20 

6 

2 

20 

66 

118 

69 

17 

3 


300 


Correlación  = + .5264  ± .012815 
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CUADRO  8° 

Correlación  entre  el  índice  de  fibra  y la  largura  de  fibra 


LARGURA  DE  FIBRA 


20 

21 

21 

23 

24 

25 

26 

27 

28 

29 

30 

31 

32 

33 

34 

6.0 

1 

1 

2 

6.5 

1 

1 

2 

3 

2 

1 

10 

xn 

7.0 

1 

3 

2 

1 

3 

4 

3 

2 

1 

20 

u 

7.5 

1 

3 

5 

2 

11 

12 

13 

2 

2 

1 

1 

53 

«j 

8 0 

1 

1 

3 

8 

7 

17 

4 

6 

6 

4 

1 

58 

'O  ' 

8.5 

1 

1 

2 

4 

9 

7 

15 

20 

5 

7 

4 

1 

76 

9.0 

2 

2 

5 

6 

8 

14 

6 

7 

2 

1 

53 

C 

9.5 

1 

1 

2 

3 

2 

6 

3 

i 

1 

20 

10.0 

2 

4 

6 

10.5 

1 

1 

2 

1 

2 

2 

8 

16 

33 

31 

56 

63 

39 

28 

15 

3 

1 

2 

300 

Correlación  = — .14156  ± .03858 


CUADRO  99 

Correlación  entre  el  índice  de  fibra  y el  diámetro  de  fibra 
DIÁMETRO  DE  FIBRA 


22 

23 

24 

25 

26 

27 

28 

29 

30 

31 

32 

( 6.0 

1 

1 

2 

6.5 

2 

2 

6 

10 

tí 

7.0 

4 

4 

9 

1 

2 

1 

20 

7.5 

1 

1 

17 

13 

12 

9 

2 

1 

2 

33 

V 

8.0 

1 

2 

7 

7 

15 

11 

8 

3 

4 

58 

^ - 

o 

8.5 

3 

6 

12 

13 

20 

10 

8 

2 

1 

1 

76 

'V 

9.0 

3 

3 

11 

13 

9 

9 

4 

1 

53 

9.5 

1 

1 

4 

5 

3 

4 

2 

20 

10.0 

1 

1 

1 

2 

1 

6 

[10.5 

1 

1 

2 

2 

10 

35 

52 

71 

61 

37 

19 

10 

1 

2 

300 

Correlación  = + .05656  ± .03858 


CUADRO  10 

Correlación  entre  el  percentaje  de  fibra  y el  peso  de  simiente 


PERCENTAJE  DE  FIBRA 
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CUADRO  11 

RESULTADO  GENERAL  DE  LOS  CUADROS  DE  CORRELACIÓN 


Factores  Correlacionados 

Coeficientes  de  Correlación 

N9  de  Fibra  X Com.  de  Fibra 
yy  »•  »•  i»  Diam.  ,,  tt 

tr  tt  n i*  Ferct.  h M 

ti  y y yy  yy  Indice.  It  tt  . 

„ „ ,,  „ Peso  ,,  Simiente 

Ind.  „ ,,  ,,  Comp.  ,,  Fibra 

yy  yy  yy  yy  Diam,  tf  yy 

yy  yy  y»  yy  PCTCt.  >>  tf . 

„ „ „ Peso  ,,  Simiente 

Perct.  „ „ „ „ „ „ 

-.16677  + .3786 

- .06256  + .03875 
+ .2595  ±.03632 
+ .12814  4-  .0383 

- .12627  ± .03832 

- .14156  ± .05858 
+ .09656  4-  .03858 
+ .6010  4- .04877 
+ .5264  4-  .02815 
+ .05981  ± .03880 

Del  cuadro  Use  concluyeque  el  núme- 
ro de  fibras  está  en  correlación  apenas 
con  índice  de  fibra  y con  el  porcentaje  de 
fibra,  y que  esta  correlación  es  pequeña. 

Tomando  por  base  que  la  correlación 
entre  caracteres  es  un  factor  de  influen- 
cia cuando  elcoficiente  de  correlación  di- 
vidido por  su  yerro  probable  es  mayor 
•que  el  6,  la  correlación  entre  el  número 
de  fibras  y el  porcentaje  de  fibra  es  digna 
de  atención,  lo  que  no  se  da  con  el  índice 
de  fibra  y el  número  de  fibra. 

Por  otro  lado,  pequeñas  correlaciones 
negativas  son  indicadas  donde  la  largu- 
ra de  fibra  diámetro  de  fibra  y peso  de 
simiente  son  correlacionados  con  el  nú- 
mero de  fibras, 

El  índice  de  fibra  muestra  una  fuerte 
correlación  positiva  con  el  porcentaje  de 
fibra  y con  el  peso  de  simiente,  pero  ape- 
nas una  ligera  correlación  positiva  con 
el  diámetro  de  fibra,  y negativa  con  la 
largura  de  fibra. 

El  porcentaje  de  fibra  contrario  a la 
expectativa,  muestrauna  correlación  po- 


sitiva muy  pequeña  con  peso  de  simiente. 
Considerando  que  el  porcentaie  de  fibra, 
en  general,  disminuye  con  el  aumento  del 
peso  de  simiente,  la  expectativa  era  para 
una  correlación  negativa. 

Muchas  de  las  correlaciones  apuntadas 
en  el  cuadro  no  11  son  pequeñas,  excepto 
las  correlaciones  entre  el  índice  y el  por- 
centaje de  fibra,  y entre  el  peso  de  simien- 
te y el  índice  de  fibra.  La  razón  para  una 
tal  definitiva  correlación  entre  estas  dos 
últimos  caracteres  es  probablemente  de- 
bido a la  relación  más  directa  que  existe 
entre  los  otros  dos.  Esto  no  puede  ser 
afirmado  definitivamente  porque  para 
tal  es  necesario  calcular  los  coeficientes 
parciales  de  correlación  usados  por  Lea- 
ke donde  él  estudió  la  correlación  entre 
diversos  caracteres  al  mismo  tiempo. 
Leake  notó  que  las  correlaciones  entre 
diferentes  fases  de  caracteres  son  peque- 
ñas y que  las  correlaciones  son  mayores 
cuando  los  coeficientes  parciales  son  to- 
madas en  número  de  3 o 4. 

L.  de  Freitas  Machado. 


Novedades- Alhajas 

Manillas— Cadenas— Cajitas  para  los  polvos  de  pelo— Flacons  de  perfumería— Boqui- 
llas de  cigarrillos,  etc.  ejecutados  artísticamente. 

J.  von  Schilgen  Industria  artística  para  la  exportación. 

Berlín— Mariendorf— Schuejzenstr— 13— (Alemania.) 
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La  falta  de  lluvias  y sus  consecuencias  y efedtos 
benéficos  de  sequía  en  la  cría  bovina 


SEGÚN  los  informes  periodísticos, los 
ganaderos  de  Centro  América  y 
particularmente  los  de  Nicaragua, 
estaban  alarmados  porque  la  estación 
comenzaba  con  una  gran  sequía,  durante 
la  cual  se  han  muerto  muchas  reses. 

Siempre  se  podrán  evitar,  por  lo  me- 
nos en  parte,  los  calamitosos  efectos. 

En  relación  al  ganado  de  leche  o de  co- 
rral, es  práctico  secar  los  pastos,  hacien- 
do grandes  montones  de  heno  en  los 
campos,  ensilar  los  forrajes,  como  el 
maíz,  por  ejemplo,  e «irrigar  los  pastos» 
donde  fuera  eso  posible. 

Respecto  al  ensilaje  hay  muchos  siste- 
mas económicos  de  silo  como  otros  tan- 
tos en  el  tipo  de  construcciones,  desde  el 
sistema  europeo,  abriendo  cuevas  en  el 
suelo  hasta  los  americanos  de  torres 
de  mampostería  de  ladrillos  y otros  ma- 
teriales. Empero  entre  nosotros  la  cosa 
puede  resultar  más  económica.  Los  ma- 
teriales existentes  en  las  fincas  son  sufi- 
cientes para  construir  un  buen  silo. 

Por  otro  lado  no  es  secreto  que  una 
prolongada  sequía  no  es  para  todos  per- 
judicial. Si  con  ella  la  gran  labor  de  la 
caña,  café,  cereales,  etc.  sufre  mucho,  la 
cría  de  ganados,  en  general,  especialmen- 
te la  bovina,  tiene  que  lucrar  mucho  con 
la  falta  de  lluvias,  en  lo  que  a las  moles- 
tias infecciosas  y parasitarias  externas 
se  refiere. 

Muchos  ganaderos  han  podido  obser- 


var en  todas  las  estaciones  secas  la  dis- 
minución de  todas  las  diarreas  de  los 
becerros,  aun  de  la  pneumo-enteritis  así 
como  de  una  violenta  manifestación  fe- 
bril infecciosa  cerebro-meningeana,  que 
bajo  forma  epizótica  ataca  de  preferencia 
a los  terneros  más  robustos  de  2 a 4 me- 
ses de  edad,  con  mortalidad  tan  grande 
cuanto  la  de  la  pneumo-enteritis.  Tales 
enfermedades,  afuera  del  tratamiento  es- 
pecífico inmunisador  de  que  es  posible  la 
pneumo-enteritis,  pueden  ser  extinguidos 
por  medio  del  aislamiento  de  los  repro- 
ductores durante  el  primer  semestre  en 
el  año,  de  modo  que  las  pariciones  no  se 
prolonguen  más  allá  del  mes  de  febrero. 

Por  esa  forma  los  becerros  nacidos  es- 
tarán, en  su  mayor  parte,  con  más  de 
tres  meses  de  edad  por  ocasión  de  la  en- 
trada de  aguas  que  normalmente  coinci- 
den con  la  segunda  quincena  de  Mayo. 

Bajo  el  régimen  de  la  inmunización  y 
del  aislamiento  de  los  reproductores  du- 
rante los  primeros  seis  meses  del  año,  la 
mortalidad  por  las  dos  epizóticas  declina 
muchísimo.  En  cuanto  a las  molestias 
parasitarias  externas,  garrapatas  y 
otros  insectos,  el  verano  es  de  efecto  sor- 
prendente. El  ganado  es,  generalmente, 
gordo,  lucido,  con  pocas  garrapatas  y 
raros  insectos  en  los  cascos. 

Contra  las  garrapatas  el  problema  es- 
tá hoy  resuelto  en  Costa  Rica  por  los 
obligatorios  baños  garrapaticidas. 


V.  SESTI 

MARMOLERIA  Y FABRICA  DE  LADRILLOS  DE  CEMENTO 


Monumentos,  lápidas,  lavabos,  planchas 
y toda  clase  de  trabajos  de  mármol. 
Los  Mejores  Ladrillos  de  Cemento 
Que  se  Fabrican  en  el  País. 

SAN  SALVADOR,  C.  A.  - TELEFONO  No.  33. 
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HIGIENE  Y PROFILAXIS 


TRATANDO  el  Saneamiento  3r  Profi- 
laxis rural  brasileña  la  cuestión  co- 
mo se  puede  evitar  el  paludismo, 
conocido  también  por  los  nombres  de 
malaria,  fiebres  intermitentes,  fiebre  pa- 
lustre, todas  dolencias  graves  muy  di- 
vulgadas en  toda  América  tropical  y res- 
ponsable por  la  decadencia  física  de  gran 
número  de  habitantes  de  muchas  regio- 
nes de  nuestros  países,  dice  que  entre 
otros  males  el  paludismo  determina  la 
anemia,  el  enflaquecimiento  de  millares  y 
millares  de  gente  que  quedan  imposibili- 
tados o pierden  el  valor,  la  energía,  la 
voluntad  de  trabajar  determinando  así 
la  muerte  de  millares  de  millares  de 
otros. 

Y en  efecto  tan  grandes  y evidentes 
son  los  perjuicios,  desgracias,  miserias 
y mnertes  provocadas  por  ese  mal,  que, 
extinguirlo  significa  resolver  uno  de  los 
más  serios  problemas  de  la  latina  tierra 
tropical. 

¿Qué  es  Paludismo? 

Es  una  dolencia  grave,  causada  por 
un  parásito  que  ataca  la  sangre,  tras- 
mitida de  persona  a persona  por  medio 
de  la  picada  de  ciertos  mosquitos  y que 
reina  de  un  modo  constante  o bajo  for- 
surtas  epidémicas  en  ciertas  regiones  de 
de  Latinoamérica. 

¿Cómo  se  manifiesta  esa  dolencia? 

Manifiéstase  generalmente  por  accesos 
períodos  de  calofrío,  uno  de  dolor  y uno 
de  sudor.  Durante  el  calofrío  el  dolien- 
te tiembla,  golpea  el  rostro,  busca  ca- 
lentarse, tomando  bebidas  calientes  o 
alcohólicas.  En  el  período  de  calor  la 
fiebre  sube  a 40°  o más,  Después  viene 
el  sudor,  enseguida  del  cual  el  doliente 
mejora  y todo  parece  cesado  hasta  áo- 
brevenir  nuevo  acceso. 

Este  es  el  modo  general  de  manifes- 
tarse la  dolencia.  Hay  casos,  sin  em- 
bargo, en  que  la  fiebre  es  disminuida, 
pudiendo  ser  acompañada  de  náuseas, 
vómitos,  dolores  de  estómago,  diarrea, 
vertigenes,  neuralgias,  etc. 

¿Los  aspectos  de  fiebre  aparecen 
todos  los  días? 

No  siempre.  A veces  la  fiebre  es  du- 
radera «continua;»  otras  veces  es  conti- 


nua pero  con  intervalos  de  abajamien- 
to, o «remitente;»  otras  que  es  más  fre- 
cuente es  «intermitente,»  apareciendo 
todos  los  días,  de  dos  en  dos  o de  tres 
en  tres  días.  Cuando  la  fiebre  intermi- 
tente aparece  cada  dos  días,  toma  el 
nombre  de  «fiebre  terciana»  y siendo  cada 
tres  días,  denomínase  «fiebre  cuartana.» 
Hay  aun  la  fiebre  «larvada,»  la  «perni- 
ciosa» y la  «crónica.» 

Los  accesos  van  reproduciéndose;  el 
doliente  va  quedando  cada  vez  más  aba- 
tido y amarillo,  después  el  hígado  y el 
bazo  quedan  hinchados  y dolorosos. 
Al  poco  tiempo  el  doliente  va  empeoran- 
do y acaba  muriendo  si  no  fuere  soco- 
rrido a tiempo. 

¿Cuál  la  causa  del  paludismo? 

El  paludismo  es  causado  por  la  pre" 
sencia  en  el  hombre,  de  parásitos  o mi- 
crobios que  viven  a costa  de  los  glóbu- 
los rojos  de  sangre.  Son  denominados 
«hematozoarios  de  Leverau,»  3'  son  vis- 
tos examinándose  la  sangre  del  doliente 
esparcidos  en  una  lámina,  por  medio  de 
un  aparato  de  gran  aumento  o micros- 
copio. 

¿Cómo  se  coge  el  paludismo? 

Por  la  picada  de  ciertos  mosquitos  lla- 
mados «Anofelinas». 

Cuando  pican  una  persona  doliente  de 
paludismo  reciben  juntamente  con  la 
sangre  chupada,  los  parásitos  de  la  do- 
lencia. Y esos  parásitos  se  reproducen 
en  el  organismo  del  mosquito. 

Si  pasados  algunos  días,  pican  a una 
persona  sana,  inyéctanle  en  la  sangre 
los  parásitos,  trasmitiéndole  el  mal. 

¿Todos  los  mosquitos  trasmiten 

esa  dolencia? 

Nó.  Apenas  los  mosquitos  hembras 
pertenecientes  a la  sub-familia  de  anofe- 
linas. Raramente  pican  de  día;  prefieren 
la  noche  para  picar  principalmente  cuan- 
do las  personas  se  hallan  en  reposo  o 
durmiendo.  Un  otro  mosquito  «Stego- 
mia»  trasmisor  de  la  fiebre  amarilla, 
gusta  más  picar  de  día. 

¿Cómo  y dónde  se  crían  las  anofelinas? 

Las  anofelinas  reprodúcense  por  medio 
de  huevos  que  son  puestos  en  la  superfi- 


REVISTA  ECONÓMICA 


713 


cíe  de  las  aguas,  e invisible  al  ojo  desnu- 
do. Solamente  con  una  lente  fuerte  po- 
drán ser  vistos;  de  los  huevos  salen  las 
larvas  o saltones  que,  algunos  días  des- 
pués, se  transforman  en  ninfas  o cabeza 
de  divieso  y de  estos  sálenlos  mosquitos. 
Desde  la  postura  de  los  huevos  hasta  la 
transformación  en  mosquitos,  decorren 
8 a 16  días  o poco  más,  dependiendo  la 
presteza  de  la  evolución  del  grado  de  ca- 
lor ambiente. 

¿Cómo  se  conocen  las  anofelinas? 

Uno  de  los  mejores  medios  es  por  las 
larvas.  Las  larvas  de  anofelinas  man- 
tiénense  paralelamente  en  la  superficie 
del  agua  y las  de  otro  mosquito— las 
culícidas  reposan  en  posición  casi  per- 
pendicular, colgados  en  la  superficie  de 
cabeza  para  abajo. 

Es  muy  difícil  coger  larvas  de  anofelinas 
porque  ellas  se  esconden  por  bajo  de  las 
hojas  de  vegetación. 

Cuando  los  mosquitos  ya  están  adul- 
tos, pueden  ser  reconocidos,  entre  otros 
medios,  por  el  medio  porque  posan  en  la 
pared.  El  cuerpo  de  anofelina  posada 
forma  un  ángulo  de  45°.  Las  alas  de 
anofelina  son,  en  la  mayoría,  cubiertas 
de  manchas. 

¿Sólo  por  medio  de  la  picada  de  mos- 
quito se  coge  el  paludismo? 

Sí.  Sin  ellos  no  habría  esa  dolencia. 
Antiguamente  mucha  gente  pensaba 
erróneamente  que  bebiendo  agua  mala 
o comiendo  comidas  arruinadas  o respi- 
rando malos  aires  se  atrapaba  el  palu- 
dismo. Hoy  está  provado  que  sólo  la 
picada  del  mosquito  infectado  es  capaz 
de  propagar  la  dolencia. 

¿El  paludismo  es  evitable  ? 

Perfectamente.  En  algunas  regiones 
es  fácil  extinguirlo,  en  otras  difícil,  exi- 
giendo grandes  gastos  de  dinero. 

¿Qué  hacer  para  acabar  con  esa  dolencia? 

Poner  en  práctica  los  siguientes  recur- 
sos: 

l9.— Extinguir  los  focos  de  mosquitos 
trasmisores. 

29. — Evitar  que  las  anofelinas  piquen 
a las  personas  sanas. 

39. — Evitar  que  los  mosquitos  se  in- 
fecten picando  a los  dolientes. 

49. — Proteger  a las  personas  sanas 
contra  la  picada  de  mosquitos. 


¿Cómo  acabar  con  I03  mosquitos 

trasmisores? 

Para  eso  es  preciso  destruir  los  luga- 
res que  sirven  de  criación  de  esos  mos- 
quitos y donde  se  reproducen.  Ellos 
prefieren  siempre  los  lugares  pantanosos, 
los  charcos,  las  pozas,  las  márgenes  de 
ríos  y lagunas,  en -fin,  las  aguas  paradas 
sin  corriente,  que  se  hallan  más  o menos 
protegidas  contra  los  vientos  y la  acción 
de  rayos  solares.  Críanse  también  en 
los  pozos,  barriles,  latas  con  fruta  y ho- 
jas. En  estas  condiciones  las  casas 
deben  ser  edificadas  en  lugares  secos  y 
altos,  lejos  de  matas,  ríos,  y lagunas. 

Los  matorrales  deben  ser  quemados, 
los  ríos  limpios  para  dejar  correr  las 
aguas  libremente.  Los  pozos  deben  ser 
convenientemente  cubiertos  extrayendo 
el  agua  por  medio  de  bombas;  las  casas 
d’  campo  limpias,  no  permitiendo  barriles 
y latas  donde  se  acumulen  hojas  y frutas 
propicias  a la  procreación  de  estos  insec- 
tos. Hay  ciertas  plantas  que,  por  la 
conformación  de  sus  hojas,  conservan 
agua  empozada  donde  críanse  los  mos- 
quitos y por  eso  deben  ser  destruidas, 
tales  como  las  ananas  (pinas)  y otras. 

Otros  consejos  para  evitar  la  procrea- 
ción de  mosquitos  es  petrolizar  (derrá- 
mese Kerozene  de  10  en  10  días)  en  las 
aguas  estancadas. 

En  las  fincas  y poblados  donde  existen 
charcas,  lagos,  en  fin,  terrenos  pantano- 
sos, deben  hacerse  obras  para  deseca- 
miento de  los  terrenos.  Esas  obras 
consisten  en  la  rectificación  de  ríos,  en 
el  descombramieuto  de  los  lechos  de  los 
mismos,  en  la  limpieza  de  las  márgenes, 
en  la  abertura  de  canales  y sangraduras 
para  el  completo  drenaje  del  suelo.  Con 
un  poco  de  práctica  se  aprende  a escu- 
rrir las  aguas  derivándolas  por  medio 
de  los  referidos  canales  hasta  un  río  o 
riachuelo. 

Las  aguas  de  artesillas,  de  vasijas 
donde  beben  las  gallinas  y otros  anima- 
fes  domésticos  pueden  excepcionalmente 
contener  larvas  ¡de  anofelinas;  por  eso 
conviene  mudarlas  frecuentemente. 

¿Cómo  evitar  que  las  anofelinas 

piquen  a las  personas  sanas? 

(a.)  Construyendo  las  casas  en  luga- 
res que  no  puedan  ser  alcanzados  por  los 
mosquitos,  en  lugares  secos,  distantes 
de  matorrales  y perfectamente  limpios 
de  matas. 

(b.)  Telando  las  casas,  es  decir  colo- 
cando tela  de  alambre  de  mallas  de  un 
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milímetro  cuadrado  en  todas  las  puertas, 
balcones  y todas  las  aberturas  que  se 
comuniquen  con  el  exterior,  por  donde 
puedan  penetrar  los  mosquitos,  cuando 
fuera  del  todo  imposible  colocarlas  en 
lugares  secos  y desembarazados. 

Las  puertas  teladas  deben  ser  siempre 
cerradas,  abriéndose  apenas  cuando  sea 
necesario.  Abrírselas  para  afuera,  por- 
que de  ese  modo  es  más  difícil  la  in- 
vasión de  anofelinas.  Es  preciso  mucho 
cuidado  para  que  la  tela  no  sea  aguje- 
reada o mal  colocada. 

Además  de  esos  cuidados  conviene 
proveer  las  camas  de  mosquiteros,  es 
decir;  de  cortinas  de  hiloffino  o de  una 
tela  fina,  especie  de  tarlatana.  Los  cor- 
tinados deben  ser  puestos  de  tal  manera 
que  no  den  entrada  a los  mosquitos;  de- 
ben ser  sus  orillas,  metidas  entre  el  col- 
chón y el  estrado  de  la  cama  y no  colga- 
dos sueltos  hasta  abajo. 

¿Cómo  evitar  que  los  mosquitos 

se  infecten? 

Uno  de  los  medios  es  tratar  a los  do- 
lientes cuyos  parásitos  son  chupados 
por  las  anofelinas  e inoculados  en  las 
personas  sanas.  Cabe  a los  médicos  esa 
tarea.  Otro  medio  es  evitar  que  los  do- 
lientes, aun  sin  fiebre,  sean  picados  por 
los  referidos  mosquitos;  para  eso  deben 
ser  mantenidos  durante  la  noche  en  cuar- 
tos telados  y con  las  camas  protegidas 
por  mosquiteros.  Las  anofelinas  que 
iueren  encontradas  dentro  de  casa  deben 
de  destruirse  y matarlas. 

Un  buen  remedio  consiste  en  quemar 
azufre  en  la  casa  cerrada,  de  ocho  en 
ocho  días.  La  fumigación  del  azufre 
mata  a los  mosquitos. 


¿Cómo  prevenir  a las  personas  sanas? 

Para  prevenir  a las  personas  sanas 
que  están  sujetas  a ser  picadas  por  mos- 
quitos infectados  es  preciso  tomar  cierta 
dósis  de  quinina  cuando  reinaren  las 
fiebres.  Lo  mejor  esjusarla  diariamente, 
pero  también  da  resultado  tomándola 
un  día  sí  y otro  no.  La  mejor  ocasión 
de  tomar  quinina  es  juntamente  con  la 
comida.  Ese  remedio  puede  tomarse 
constantemente  sin  el  menor  inconve- 
niente para  la  salud. 

La  dósis  para  los  adultos  es  de  30  a 
50  centigramos  de  quinina  por  vez;  y 
para  los  niños  de  5 a 12  años  de  10  a 15 
centigramos  del  mismo  medicamento. 
Existen  dosis  de  chocolate  mezclado  con 
quinina,  propios  para  los  niños,  y que 
ellos  toman  con  facilidad, 

¿Cómo  deben  ser  tratados 

los  palúdicos? 

Todo  individuo  que  fuere  víctima  de 
esa  infección  debe  buscar  cuanto  antes 
su  médico  o un  puesto  de  profilaxia  a fin 
de  ser  convenientemente  examinado  y 
medicado.  En  la  imposibilidad  de  ha- 
cerlo tomará  un  sal  de  quinina  oficial, 
de  preferencia  elorohidrato,  en  cápsulas 
comprimidas  o píldoras,  en  las  siguien- 
tes dosis: 

Adultos : Infección  aguda;  luego  des- 
pués de  manifestación  de  la  dolencia  por 
el  acceso -2  gramos,  durante  dos  días,  y 
del  tercero  en  adelante  un  gramo,  hasta 
completar  8 días.  Después  tomará  du- 
rante cuatro  semanas  medio  gramo  por 
día,  aunque  no  se  mañfáeste  la  menor 
señal  de  dolencia.  Para  evitar  vértigos, 
zumbido  de  oídos,  el  remedio  debe  to- 
marse en  la  hora  de  refecciones  (almuer- 
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zo  o comida)  sea  antes  o después.  En 
casos  crónicos  o antiguos,  con  accesos 
espaciados,  el  doliente  tomará  rrîedio 
gramo  de  quinina  por  día  y luego,  des- 
pués de  acabar  un  acceso,  tomará  dos 
gramos  de  quinina,  debiendo  repetir  esa 
dosis  durante  3 días. 

Criaturas  hasta  5 años:  La  dosis 
sefá  de  40  a 50  centigramos  mezclada 
con  caldo  de  azúcar,  durante  dos  días  y 
en  los  días  siguientes  hasta  completar 
el  décimo,  20  centigramos. 

Niños  de  6 a 12  años:  Dosis:  un  gra- 
mo por  día;  durante  dos  días.  En  se- 
guida 50  centigr.  por  día  durante  8 días 
y después  30  centigr.  de  dos  en  dos  días 
hasta  completar  un  mes. 

Niños  de  13  a 15  años:  Un  medio 
gramo  por  día  durante  dos  días.  En 
seguida,  un  gramo  por  día  durante  una 
semana;  y después  5 centigr.  de  dos  en 
dos  días  hasta  completar  un  mes. 

No  hay  el  menor  inconveniente  en  esas 
dosis,  debiendo  el  remedio  tomarse 
siempre  en  la  hora  de  una  de  las  princi- 


pales refecciones  [almuerzo  o comida.] 
En  las  regiones  palúdicas,  da  óptimos 
resultados  el  uso  de  las  píldoras  siguien- 
tes: 

Para  adultos  de  15  años  para  arriba: 


Clorhydrato  de  quinina 20  centigr. 

Árrenal 2 » » 

Extr.  de  ruibarbo ,...  1 » » 

Jabón  medie 1 » » 

Para  niños  de  6 a 15  años: 

Clorhydrato  de  quinina 10  centigr. 

Arren  ce 5 miligr. 

Extr.  de  ruibarbo 3 » » 

Jobón  medie , 3 » » 

F.  S.  A.  1 píldora  M.  50  iguales;  60 
iguales. 

Tome  dos  por  día,  una  en  cada  refec- 


ción. Esa  dosis  puede  ser  elevada  a dos 
pilulas  en  cada  refección.  Para  los  de 
6 a 15  años:  2 pilulas  por  día  en  cada 
refección. 

Esas  píldoras  pueden  ser  usadas  un 
mes  si;  otro  no.  Hay  otros  medios  de 
tratamiento,  que  sólo  pueden  seraplica- 
dos  por  médicos. 


ELDERS  & FYEEES,  LIMITED 

Servicio  Directo  de  Vapores  para  Pasajeros  entre 
CENTRO  AMERICA.  COLOMBIA  Y EUROPA 


Servicio  quincenal 
de  Puerto  Limón 
(C.  R,) 

Cristóbal  ( Panamá) 
y Kingston 
Jamaica) 
a Inglaterra. 


Servicio  quincenal 
de  Tela  (Honduras) 
y Kingston 
(Jamaica) 

a Inglaterra. 


Travesía  15  a 16  días.  Vapores  de  6.000  Toneladas.  Toda  clase  de  comodidades  y convenien- 
cias modernas  para  los  Pasajeros  de  Primera  Clase,  Catres  Movibles,  Camarotes  sencillos,  Baños 
privados.  Camarotes  de  lujo  etc.,  etc.  Tarifa  Moderada:  Desde  £ 4-0.  viaje  sencillo’ o £ 75  ida  y vuel- 
ta, pagaderos  en  Libras  esterlinas  o en  Moneda  Colombiana  al  tipo  comercial  del  cambio  del  día. 

PARA  MAS  DETALLES  DIRIGIRSE  A 


United  Fruit  Company,  Puerto  Limón  (Costa  Rica),  Tela  (Honduras),  Santa  Marta, 
Colombia,  Cristóbal,  Panamá. 


ELDERS  & FYFFES,  Limited  31,  Bow  Street,  Londres,  W.  C.  2. 


Servicio  semanal 

de  Santa  Marta  a 
Rotterdham  para 
Holanda,  Bélgica, 
Francia  y Alemania 
el  Continente  en 
general. 
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SECCION  DE  PRODUCTOS 


Café.— Existencias 
Duuring  & Zoon. 

Al  1®  d*  Junio 


visibles,  según  S. 

1925  1924  1923 

[en  1000  sacos] 


Stocks  Europa  y flotante.  2,192  2,205  2,329 
_ US—  — 779  1,096  1,059 

_ Brasil 2,257  1,4-43  2.099 


Total  (*) 5,228  4,754  5,487 

(*)  No  incluso  interior  Stocks  San  Paulo. 
Hallándose  los  mayores  stocks  europeos  en: 


Havre 

405 

572 

558 

Holanda 

357 

296 

222 

Hamburgo 

276 

279 

129 

Inglaterra 

196 

163 

630 

Génova 

152 

133 

024 

Trieste 

104 

80 

80 

Amberes 

75 

65 

100 

Refieren  de  Rotterdam  que  después  de 
fuertes  fluctuaciones  las  cotizaciones  con- 
servaron sus  anteriores  precios  altos;  las 
por  término  señalaron  alteraciones  rápi- 
das, alcanzando  hasta  5 cts.  en  un  sólo 
día.  El  mercado  cerró,  pero  firmó  48  cts. 
por  Septbre;  45%  por  Dicbre;  44Í4  por 
marzo  y 43  ? cts.  por  mayo.  Ante  el  pro- 
cedimiento del  Instituto  Permanente  pa- 
ra la  Defensa  de  Café,  es  prácticamente 
imposible  hacer  conjeturas  Clases  sua- 
ves no  lavadas  siempre  muy  solicitadas 
mientras  Santos  quedó  descuidado. 

Informaciones  de  Java  dicen  que  la  re- 
colección queda  favorable. 

Bajo  el  título  «El  Café  y la  valoriza- 
ción» dice  Paulo  Prado  en  «El  Estado  de 
S.  Paulo».  El  café  dejó  de  subir,  el  café 
tiende  a bajar.  Llegó  tal  vezel  momento 
para  examinar  a sangre  fría  algunos  de 
los  aspectos  de  la  última  valorización. 
Hasta  ahora  ella  ha  sido  un  verdadero 
suceso.  Para  eso  contribuyeron  dos  im- 
portantes factores:  la  baja  constante  del 
cambio  brasileño  y la  intervención  opor- 
tuna de  ese  personaje  que  los  norteame- 
ricanos llaman  el  «Weather  clerk»  cajero 
providencial  que, 'en  el  cielo  está  encarga- 
do de  la  contabilidad  meteorológica. 

El  principio  básico,  pero,  de  la  opera- 
ción valoradora  está  en  la  limitación  de 
las  entradas  de  café,  en  Santos.  Con  es- 
ta medida  ya  evitábamos  en  un  año  de 
gran  cosecha,  las  avalanchas  de  café  que 
en  el  primer  semestre  comercial  acostum- 
bran abaratar  el  mercado  santista.  Fué 
una  idea  práctica,  realizada  de  acuerdo 


con  otros  Estados  productores  y qué,  en 
el  momento  crítico,  incontestablemente 
salvó  la  situación.  Ahora,  como  nunca, 
está  la  limitación  de  entradas  adaptada 
permanentamente  por  un  Instituto,  diri- 
gido por  una  comisión  provisora.  Es 
para  el  peligro  de  la  política  de  medidas 
fijas  y definitivas  que  deseamos  llamar 
la  atención  de  los  labradores. 

La  limitación  de  las  entradas,  sin  una 
combinación  previa— por  lo  menos  con 
otros  productores  brasileños— es  un  de- 
sastre para  S.  Paulo.  En  el  último  se- 
mestre del  año  pasado,  la  labor  soportó 
con  estoicismo  esa  restricción  a la  liber- 
tad de  comercio,  porque  el  café  subía  y 
y la  zafra  era  disminuida.  Aún  están  en 
el  interior  del  Estado,  en  los  almacenes 
del  gobierno  y en  las.  «fazendas»,  millones 
de  sacos  que  atestan  el  sacrificio  que  hi- 
cieron los  finqueros.  ¿Para  qué?  Para 
facilitar  la  colocación  de  las  cosechas  de 
otras  procedencias  que  están  en  este  mo- 
mento vendiendo  sus  cosechas  a precios 
altísimos,  gracias  al  café  que  no  vende- 
mos y cuya  retención  nos  cuesta  los 
ojos  de  la  cara. 

En  ese  segundo  semestre  de  1924,  s1 
hubiésemos  exportado  algunos  millones 
de  sacos  más  (esos  que  están  inmoviliza- 
dos en  los  «cimenterios»  del  interior),  los 
compradores  extranjeros,  interesados 
por  consiguiente  en  la  alza,  tendrían  un 
mayor  stock  para  saciar  el  hambre  de 
sed' de  café  de  que  tanto  se  habla  y no 
irían  ahora  buscándolo  en  los  países 
competidores.  Con  nuestra  política  de 
restricciones  perturbamos,  fuera  de  eso, 
el  ritmo  del  comercio  mundial  de  café. 
Es  conocido  que  en  el  primer  semestre  el 
consumo  busca  los  cafés  «suaves»  que 
están  en  esa  época  en  plena  explotación, 
aguardando  los  últimos  seis  meses  del 
año  para  sus  compras  de  café  brasileño. 
Barajamos  todo,  despreciamos  los  hábi- 
tos tradicionales  del  comercio,  y mien- 
tras nuestros  competidores  venden  hasta 
el  último  saco  de  su  producción,  retene- 
mos en  el  Brasil  millones  de  sacos,  a la 
espera...  de  la  nueva  cosecha  que  nos  vie- 
ne. Recomenzaremos  entre  tanto  nues- 
tro juego  de  negocios,  y en  esta  vez  aún 
en  un  estado  de  mayor  inferioridad.  Si 
no,  juzgamos. 

En  julio  comenzará  a llegar  al  mercado 
la  nueva  zafra  de  1925-26.  ¿Cuál  será 
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la  estadística  en  ese  momento?  ¿Tendre- 
mos ya  colocadas  nuestras  reservas  acu- 
muladas, en  una  época  en  que  se  consu- 
me sólo  café  nuevo  verde?  No  importa. 
Entrará  apenas  en  Santos  el  café,  que 
fuere  suficiente  para  impedir  una  baja 
en  las  cotizaciones.  Haremos  ese  sacri- 
ficio  en  provecho  de  los  Estados  de 

Minas,  Río,  Espíritu  Santo  y Bahía,  que 
tienen  este  año  cerca  de  6 millones  para 
vender,  sin  nuevos  impuestos  y sin  tri- 
butos valorizadores.  Más  aún.  La  co- 
secha de  los  países  hispano-americanos 
fue  tardía  y abundante.  Una  parte  de 
ella  sólo  se  colocará  en  el  segundo  semes- 
tre de  1925. 

Es  lo  que  sucede,  por  ejemplo,  con  Co- 
lombia, insistente  espectro.  Recibimos  a / 
este  respecto  una  información  telegráfica 
de  Mr.  Laneuville,  el  jefe  de  las  estadís- 
ticas francesas:  «Cosecha'  en  Colombia 
evaluada  para  1925  en  2 millones  de 
sacos;  más  tardías  y dividiráse  proba- 
blemente, en  un  millón  de  sacos  de  Enero 
a Junio  y el  resto  de  Junio  a Diciembre». 
También  un  competidor  inesperado  para 
el  segundo  semestre  de  este  año. 

¿Cuál  será  el  fin  de  tan  extraña  va- 
lorización? Las  intervenciones  del  go- 
bierno en  los  mercados  han  sido  hasta 
aquí  saludables  y han  salvado  nuestra  la- 
bor de  verdaderas  catástrofes.  Contra- 
riando muchas  veces  las  leyes  naturales, 
ha  escapado  ella,  por  su  transitoriedad, 
de  la  suerte  de  medidas  artificiales  que 
confundan  la  economía  política  con  la 
especulación. 

Lo  que  se  está  haciendo  ahora  cierta- 
mente está  errado.  La  prueba  es  el  mal 
estar  que  todos  sentimos— finqueros  y 
comerciantes— en  la  actual  situación  a 
pesar  de  los  esfuerzos  subvencionados  o 
no,  de  la  literatura  cafesista. 

¿No  será  indicio  precursor  de  alguna 
tempestad  que  se  aproxima? 

Y el  mismo  autor  publicó  última- 
mente bajo  el  título  «El  Estado  de  S. 
Paulo»  otro  magnífico  trabajo.  Des- 
pués de  exponer  al  público  los  datos 
oficiales  publicados  por  el  gobierno  co- 
lombiano, dice:  «Lo  que  es  del  todo  in- 
necesario y hasta  perjudicial  es  que  con- 
tinuemos suponiendo  que  estamos  en  el 
mejor  de  los  mundos,  ilusionados  por 
nuestras  celebradas  riquezas  inagota- 
bles hasta  que  un  día  tengamos  que  can- 
tar la  palinodia  y nos  sorprenda  lo  que 
sucedió  a Amazonio  con  el  hule.  Los  que 
ojean  el  futuro  y reconocen  los  peligros, 
realizan  obra  de  gran  patriotismo.  Es 
un  hecho  intuitivo  e innegable  que  los 


altos  precios  del  café  han  de  acrecentar 
su  cultivo.  En  la  que  a S.  Paulo  se  re- 
fiere, sus  actuales  condiciones  no  son,  a 
despecho  de  poseer  exelentes  tierras  ap- 
tas para  nuevas  plantaciones,  propicias 
a un  gran  aumento  de  cultivo  «por  la 
enorme  falta  de  brazos»  que  está  ahora 
en  su  auge. 

El  período  áureo  de  las  grandes  planta- 
ciones paulistas,  que  fue  en  los  años  que 
siguieron  a la  proclamación  de  la  repú- 
blica, con  café  a precios  elevados,  carac- 
terizóse por  ser  acompañado  de  baratura 
de  brazos  con  lo  que  consiguióse,  en  un 
plazo  de  una  docena  de  años,  elevar  la 
producción  del  Estado  a que  ella  quedó 
siendo,  desde  1909  hasta  ahora. 

Para  nuestras  deficientes  cosechas  de 
los  últimos  años,  contribuyó,  en  primera 
línea,  la  helada  de  1918,  que  inutilizó 
gran  parte  de  cafetos  que  jamás  llegarán 
a rehacerse  en  lo  que  antes  fueron;  en  se- 
gundo, la  enorme  escasez  de  brazos  rei- 
nantes y las  condiciones  climatéricas  ad- 
versas, por  todos  conocidas.  Admitidos 
todos  esos  hechos  con  relación  al  Brasil, 
el  mayor  productor  del  café,  no  ha  de 
extrañarse  el  incremento  en  el  precio  del 
producto.  Como  resultado,  Colombia, 
que  es  también  productora  de  café,  sin- 
tió los  naturáles  efectos  de  alza,  y hoy 
encuéntrase  en  condiciones  de  tentar  la 
extensión  desús  plantaciones.  Nada  más 
natural.  Un  país,  que  en  25  años,  ha 
de  pasar  de  las  viscisitudes  porque  pasó 
el  café,  consiguió  decuplicar  su  planta- 
ción, es  capaz  de  presentarnos  sorpresas. 

En  Colombia  no  existe  impuesto  de 
exportación.  De  manera  que  el  produc- 
tor colombiano  tiene  su  café  firmemente 
defendido  por  el  paulismo,  que  arrastra 
todas  las  responsabilidades  financieras, 
al  paso  que  él  goza  del  precio  íntegro  de 
su  producto,  por  no  tener  ni  impuesto  de 
exportación  ni  gravámenes  de  defensa». 

Verdad  es  que  el  transporte  de  café  es 
en  Colombia  muy  costoso;  generalmente 
hecho  a lomo  de  muías,  cargando  de  100 
a 120  kilos,  en  dos  sacos,  por  difíciles  y 
malos  caminos.  Calcúlanse  en  cerca  de 
5 a 20  cts.  oro  por  arroba  kilométri- 
ca, como  precio  medio  en  el  interior.  De 
Fredonta  a Caldas  cuesta  de  10  a 20  pe- 
sos  (distancia  25  kilómetros)  pero  la  no 
existencia  de  un  derecho  de  exportación 
equilibra  este  mayor  gasto. 

La  producción  media  de  cada  cafeto 
regular  es  de  340  gramos  o 23  arrobas 
por  mil  árboles,  o sea  menos  de  la  mitad 
d’  1’  producción  media  del  cafeto  paulista. 

Relativamente  a las  disponibilidades 
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en  personal  y en  tierras  apropiadas  para 
el  cultivo  del  café,  Colombia  atravesó 
las  fases  típicas  y clásicas,  análogas  a 
las  que  pasaron  otros  países  al  iniciar  la 
exploración  de  una  industria  agrícola  de 
gran  importancia  como  la  de  café. 

La  producción  de  Colombia,  que  en 
1906  fue  apenas  de  605,705  sacos,  es 
hoy,  en  promedio,  de  1,750.000  sacos 
provenientes  de  300  millones  de  cafetos; 
de  esta  cantidad,  270  millones  fueron 
producidos  en  25  años,  es  decir,  en  pro- 
medio, 11  millones  por  año.  Guardando 
las  mismas  proporciones,  produciría  en 
1925—26  unos  3 millones  de  sacos. 

Admitiendo  ahora,  que  el  decline  de  la 
producción  paulista,  en  el  último  decenio 
sea  puramente  accidental,  y debido  a 
imprevistos  climatéricos  que  no  se  repe- 
tirán, la  posición  productora  de  1925-26, 
en  relación  al  consumo  mundial  de  22 
millones,  será  en  medio,  la  siguiente: 

1925-26  en  1935-36 


[en  millones  de  sacos] 

en  % en  fí 

Brasil 16,  72,0  18,0  71,5 

Colombia 1.8  8,5  3,0  13,0 

Otros  países 4.2  19,0  14,2  16,5 


22,0  25,2 

La  opinión  brasileña,  basándose  en 
sus  consideraciones  sobre  los  algarismos, 
es  que  no  hay  duda  que  continuará  la 
falta  de  café  para  el  consumo  durante 
muchos  años  y aunque  el  consumo  no 
aumentará  mucho,  debido  al  alto  precio 
que  se  va  a sostener  seguramente.  «Noso- 
tros finqueros — dicen — podemos  contar 
con  un  precio  de  20  centavos  para  arri- 
ba, talvez  aún  25,  y por  algunos  años, 
considerando  que  nuestros  cafetales  vie- 
jos están  en  decadencia  franca'y  en  cuan- 
to a la  producción,  sabemos  que  hoy  en 
día,  plantar  nuevos  cafetos,  no  es  un  ju- 
guete». 

Protesta  el  Sr.  Hill,  finquero  de  Santa 
Ana  (Salvador)  contra  los  anuncios  pu- 
blicados por  la  «Great  Atlantic  & Pacific 
Tea  C9»,  diciendo:  «No  hay  falta  de  caí-’ 
y la  única  razón  de  la  alza  del  precio  del 
café  es  debido  a la  intervención  del  go- 
bierno del  Estado  paulista  y que  absolu- 
tamente no  hay  escasez  de  café,  vistos  los 
almacenes  en  el  Brasil  están  abundante- 
mente provistos  (stocked)  yen  seguida: 

«Café  para  ser  bueno,  precisa  ser  fresco, 
aconsejando  a los  consumidores  a com- 
prar muy  poco  cada  vez», 

Ante  estas  afirmaciones  absurdas  elSr. 
Hill  dirigióse  a los  principales  periódicos 
norteamericanos  que  tratan  de  este  asun- 


to. Pero  en  vano,  agregando  elSr.  Hill: 
«sé  que  en  los  U.  S.  la  prensa  sólo  publi- 
ca lo  que  conviene  que  el  público  lea  y 
por  eso  no  tengo  esperanza  de  ver  mi  ex- 
posición que  corresponde  a la  verdad  sea 
publicada!»  Desde  luego  el  finquero  san- 
taneco  tiene  a disposición  la  tribuna  de. 
la  Revista  Económica,  publicación  apre- 
ciada justamente  por  la  seriedad  que  in- 
forma su  labor,  y jamás  ella  se  prestará 
a la  defensa  de  «intereses  creados»  o de 
abrir  sus  columnas  a la  publicidad  de 
cosas  contrarias  a la  verdad. 

En  Brasil  se  quejan  de  que  el  costo  ac- 
tual de  producción  del  café  es  elevadísi- 
mo,  dando  los  datos  positivos. 

La  cosecha  paulista  de  1 924-25  y lade 
1925-26,  están  calculadas  muy  aproxi- 
madamente en  cerca  de  12  millones,  o 
sean  6 millones  en  medio,  por  año. 

Hoy  el  trabajador  rural,  que  ganaba 
de  1,500$  a 2,000$  (1)  hace  15  o 20 
años,  recibe  de  6 a $8,000,  es  decir,  4 ve- 
ces más. 

El  tratamiento  de  mil  árboles  que  en 
aquella  época  costaba  de  50  a 60  $,  ele- 
vóse de  200  a 500  $.  En  la  cosecha,  pa- 
gábase 400  reis  por  alqueira  (2)  q’  cues- 
ta hoy  de  1 a 2 $.  Las  máquinas,  etc.  cua- 
druplicaron de  precio. 

Pues  bien,  tomándose  para  S.  Paulo 
cerca  de  960  millones  de  cafetos,  llegare- 
mos a un  costo  medio  de  960  mil  contos 
anuales  para  la  producción  de  6 millones 
de  sacos.  Esa  corresponde  a 160  $ 000 
por  saco  de  60  kilos.  Si  a este  gasto 
adicionáramos;  — transportes  ferrovia- 
rios, carretas,  comisión  e impuesto  por 
valor  de '51  $ 000,  y para  amortización 
y descuento  7 $ 000,  llegaremos  a 218 
$000  para  costo  total  de  un  saco  de  café 
en  Santos. 

Deduciendo  del  precio  actual  del  café 

de  240  $ 000  por  saco,  el  gasto  de 

218  $ 000,  hallaremos  para  beneficio  de 
22  $ 000  por  saco,  para  el  finquero.  Es 
decir  que  los  6 millones  dejarán  libres 
132  mil  contos. 

Ahora,  el  capital  de  labor  cafetero  se 
ría,  para  960  millones  de  cafetos  de  cer- 
ca de  4 millones  de  contos  de  reis.  Y co- 
mo el  lucro  fue  de  132  mil  contos,  con- 
clúyese  que  la  labor  paulista  no  saca,  en 
esos  dos  años  de  pequeña  zafra,  ni  4 por 
ciento  del  capital,  en  medio.  El  precio 
de  240  $ 000  el  saco,  corresponde  al  pre- 
cio de  27  centavos,  la  libra,  para  el  tipo 
4 — Santos. 


(1)  16—22  cts.  oro. 

(2)  alqueira=24,cs  m.  c.  o 6 acres. 
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Los  U.  S.  importaron  durante  los  nue- 
ve meses  de  julio  y marzo: 


De: 

1924 

1925 

[en  1,000  Iba.] 

Brasil 

764,403 

705,555 

Colombia 

174,189 

171,'  OS 

Centro  América 

54,543 

41,776 

Venezuela 

45,159 

44,820 

México 

18,283 

14,751 

West  Indies 

3,871 

9,898 

Indias  Holandesas... 

13,768 

26,560 

Aden  

3,167 

3,960 

Otros  países 

8,682 

3,629 

Total 

1.086,066 

1.021,957 

La  cosecha  de  1924—25  de 

El  Salva ■ 

dor  fue  de  420,871  sacos  [a  150  lbs.  ne- 
to]. Exportáronse  hasta  abril  último 
360,871  sacos;  el  33%  se  dirigió  a Ale- 
mania; 20,3%  a U.S.;  10,4%  a Holanda; 
9,7%  a Italia;  8,8%  a Suecia;  6,8%  a 
Francia;  3,6%  a Noruega;  1,6%  a Cuba; 
1,5%  a España;  1%  a Chile;  1%  a Fin- 
landia. 

Según  un  informe  del  Consulado  Gene- 
ral de  U.  S.,  algunos  de  los  embarques  de 
café  de  Guatemala  han  sido  rehusados 
por  los  importadores  extranjeros,  por 
causa  de  la  calidad.  Registrábanse  ven- 
tas de  café  guatemalteco  a $ 28  el  qtl. 
(46  kilos)  en  noviembre;  a $ 25  en  febre- 
ro y a $ 23.50  en  marzo  último. 

El  tiempo  sigue  siendo  muy  favorable 
para  las  plantaciones  de  café  en  todo  C. 
América , las  lluvias  frecuentes  y copiosas. 

La  actual  cosecha  de  Colombia  es  es- 
timada en  2,430.000  sacos,  aumento  de- 
bido a las  extensiones  del  área  planta- 
da. La  próxima  recolección  se  cree  que 
será  menor. 

La  comisión  americana  de  investiga- 
ción que  últimamente  llegó  al  Brasil  estu- 
dia las  causas  del  retroceso  de  las  impor- 
taciones de  café  brasileño  vía  consecuen- 
te acumulación  de  inmensos  stocks  en 
Santos.  Don  Carlos  deCampos,  presiden 
te  del  Estado  de  S.  Paulo,  dice  que  es  ne 
cesario  que  S.  Paulo  tome  medidas  ne- 
cesarias para  prevenir  un  colapso  del 
mercado  y solicitar  al  mismo  tiempo  la 
cooperación  de  los  vecinos  Estados  pro- 
ductores para  evitar  la  crisis  financiera 
en  caso  del  aflojamiento  del  mercado. 

En  Venezuela  calculan  el  costo  de  un 
quintal  (46  kilos)  de  café  como  sigue: 

Plantación  ya  en  estado  de  producción: 

Bolívares  a 30  cts.  oro. 


Gastos  gris,  del  cultivo 14 

Recogida  de  cosecha 8 


Limpieza  y Admón 7.20 

Acarreo 4.80 


34.40 

Nuevas  plantaciones: 


Preparación  de  terrenos 

de  bosques 164.40 

Siembrade  1,100  cafetos 
junto  con  600  cepas  de 
plátanos  etc.  para  sombra. . 66 

Hoyos  para  600  árboles, 
acarreo  y plantas  de  se- 
millero   213.50 

La  poda  etc.  durante  los 

primeros  3 afios 408 

Irrigación  o riego  en  te- 
rrenos fértiles 800 


1651.90 

1,100  cafetos  rinden,  en  promedio,  500 
kilos  de  café. 

La  cosecha  del  Estado  de  Veracruz 
(México)  es  de  325,000  qtls.  (300,000  qtls. 
en  1924.)  Los  derechos  de  exportación 
son  2. 75  cts.  por  kilo,  a favor  de  carrete- 
ras. La  total  cosecha  de  México  es  de 
575,000  qtls.  españoles 

Bananos.— Dice  Georges  Carle  en  su 
nota:  |«Utilisation  des  Produits  tropi- 
caux», publicada  en  la  «Revue  de  Bota- 
nique appliqué  et  d’Agriculture  Colo- 
niale»:que  bajo  el  punto  de  vista  delgra- 
do  en  azúcar,  ha  obtenido  los  resultados 
siguientes  sobre  las  diferentes  varieda- 
des observadas: 

Bananos  llamados  Mignonnes  blanches , 
corteza  delgada,  siete  frutos  por  kilo,  la 
pulpa  molida  ha  dado: 


Polarización  directa 12.06%  de 

sacarosa. 

Fehling 8.19%  de 

azúcar  reductor. 


Y después  de  inversión  de  sacarosa, 
inversión  indispensable  ante  una  tan 
grande  proporción  de  reductores: 


Clerget 12.06 

o sea  azúcar  total 20.32 


Estas  cifras  se  entienden  sobre  el  peso 
de  la  pulpa  y no  de  bananos  enteros. 
En  este  caso,  la  corteza,  entrando  en  la 
proporción  de  un  tercio  a un  cuarto,  se 
llega  a la  cifra  de  15%  indicada,  en  ge- 
neral, como  porcentaje  de  azúcar  en  el 
banano  entero. 

Diversos  ensayos  de  fermentación 
permitieron  observaciones  interesantes 
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sobre  la  manera  de  conducirlo  y han 
dado  una  producción  d e alcohol  que, 
traída  a 100°,  representa  6 litros  de  al- 
cohol por  100  kilos  de  bananos. 

Por  100  hectáreas  plantadas  con  bana- 
nos se  tendría  el  primer  año:  1,100  tone- 
ladas de  bananos,  o sean,  600  hectólitros 
de  alcohol  a 100°;  los  años  siguientes: 
1,500  hectól.  a 100°;  bajando  el  precio  de 
venta  de  este  alcohol  a 5 cts.  se  obten- 
dría como  precio  de  venta  bruto  del  alco- 
hol industrial:  7,500  dollars. 


El  experto  químico  Sr.  Weitnauer 
(Honduras)  calculaba  teóricamente  el 
rendimiento  así: 

100  Ks.  bananos  maduros  contienen: 

66,78%  H.  0. 

20,97%  Ce.  His.  0«. 
4,50%  Cía.  K22.  On. 

7,75%  div. 

100% 


66,78  „ , ...  ,.  ( 0,6  H„  0,6 

Ks.  bananos,  anhidros,  contienen^  2&  ^ Kg 

100. 76,  67  — 

Có  Hi2_06  = 2 C,  Hs  O H + 2 O O. 

180  92  88 

180  Ks.  Ce  HI2  Oe  = 92  Ks.  C*  Hs  O H 
100—  — =51,—  — — 

1 ltro.  C,,  Hs  O H 20°  C = 7914 

51,1  Ks.  — 20°  C = 64,57  ltrs. 

100  Ks.  C,6  H,  0,6  = 64.57  — C*  Hs  O.  H. 

100  — C,6  H, i 0,6=  51,1  Ks.  = 64,57  — \ 

76,67  Ks.  — = 39,18—  = 49,50  — 

100Ks.de  bananos  anhidros  dan:  76,67  Ks. 

C,6  Hi2  0 , 6 

ƒ 0,2  H5  OH.  — 39.  18  Ks. 

i — — — 49.  50  ltrs. 

en  la  práctica  pero,  con  ejercicios  racionales,  solo  84  % del 
rendimiento  teórico 

39,18  Ks.  — 84%  — 32,91  Ks. 

49,50  84%  — 41,58  ltrs.  100% 


100% 


= 69,3  ltrs.  60% 


Los  bananeros  han  sido  explotados 
hasta  ahora  sólamente  por  sus  frutos. 
Las  fibras  han  sido  siempre  descuidadas 
a despecho  d’  producto  suplementario q’ 
traería  a este  cultivo.  Todos  los  países 
centroamericanos,  en  los  que  el  banano  se 
desarrolla  tan  admirablemente,  serían 
susceptibles  de  suministrar  una  fuertí- 
sima cantidad  de  fibras. 

Nicaragua : el  precio  que  se  paga  a 
los  plantadores  en  la  costa  Atlántica  se 
mantiene  sin  variación  a $ 0.50  por  raci- 
mos de  nueve  manos.  Aún  a este  precio 
el  cultivo  es  renumerador.  En  el  primer 
trimestre  exportáronse  en  B lu  fields 
730,470  racimos  contra  832,686  en  la  co- 
rrespondiente época  de  1924. 

La  United  Fruit  exportó  de  Costa  Rica , 
durante  mayo  último  780,  580  racimos- 

Honduras  exportó  a los  U.  S.  durante 
el  mes  de  abril  y mayo  último  2.139,200 
racimos.  Guatemala  exportó  en  marzo 
430,525  racimos.  Los  U.  S.  importaron 
en  los  nueve  meses  de  julio  de  1924  a 
marzo  1925  las  siguientes  cantidades  de 


Centro  América 
Jamaica 
Cuba 
Colombia 
Otros  países 


1924  1925 

racimos 

18.297,749  20.584,220 
6.282,266  7.314,259 

1.496,768  973,546 

1.626,114  1.685,400 

2.031,144  2.392,284 


Total  20.734,041  32.949,709 


Azúcar.— Los  esfuerzos  de  expansión 
de  Java  con  sus  34  millones  de  habitan- 
tes, diseminados  sobre  un  área  bastante 
fértil  y bien  regada  tierra,  siguen  todavía 
en  los  ¡últimos  tiempos;  hasta  q’  círculos 
japoneses^  interesáronse  por  la  instala- 
ción de  nuevos  ingenios  y las  plantacio- 
nes necesarias  de  caña.  El  área  culti- 
vada con  cafia  que  fue  en  Java  242,828 
bosws  (172,311  hect.)  en  1924  se  extendió 
a 251,554  bouws  (=178.290  hect.)  en  1925. 
Las  refinerías  fueron  en  número  de  179. 
La  zafra  de  India  Británica  calcúlase  en 
2.577,710  t.  La  zafra  de  Filipinas  estí- 
mase en  475,000  toneladas.  Las  condi- 
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ciones  climatéricas  siguen  favorables.  En 
Trinidad  espéranse  70,000 1.  contra  52,000 
t.  en  la  campaña  anterior  y en  Hawai 
599,  949  t.  La  zafra  de  Haití  es  de  8,500 
t.  contra  5,500  t.  de  la  precedente.  En 
Cuba  habían  llegado  a los  puertos  a prin- 
cipios de  mayo,  3.314,550  t.  de  la  nueva 
zafra  para  la  exportación;  los  stodcs  de  la 
Isla  estimábanse  en  1.197,332  t.  La  ten 
dencia  continúa  floja.  La  zafra  alcanzará 
más  de  5 millones  de  toneladas.  En  Ar- 
gentina, durante  la  zafra  de  1924-25,  tra- 
bajaron 35  ingenios.  La  caña  molida  fue 
3.483,366  toneladas  y el  azúcar  obtenida 
de  248,686  t.,  el  rendimiento,  pero  sólo  de 
7,1  %.  En  Costa  Rica  el  rendimiento  es 
de  12%  mientras  en  la  Costa  Norte  de 
Honduras  este  cuociente  llega  a 14%. 

En  Centro  América  el  precio  de  expor- 
tación no  cubre  ya  el  costo  de  producción; 
Costa  Rica  ha  abandonado,  el  cultivo  en 
grande  y lo  mismo  va  a suceder  en  los 
demás  Estados.  En  la  Costa  Norte  de 
Honduras,  los  dos  grandes  Ingenios 
(«Lima»  propiedad  de  Zumarry  y «Mon- 
tee risto»,  propiedad  de  Dutu  y de  Vaccaro 
Bros)  tienen  que  luchar  con  los  jornales 
relativamente  altos;  pero  contando  por 
otro  lado  con  ferrocarriles,  muelles  y va- 
pores prácticamente  propios,  les  es  más 
fácil  hacer  la  competencia  en  los  merca- 
dos extranjeros. 

Cocos.— La  palma  de  coco,  que  crece 
sin  costo  alguno  a lo  largo  de  las  costas 
centroamericanas  rinde,  como  bien  es  sa- 
bido, los  mayores  productos  debido  a su 
variedad  de  usos  industriales. 

La  corteza  del  coco  está  formada  de 
tres  capas:  la  exterior  tiene  fibras  áspe- 
ras que  son  útiles  para  hacer  cepillos;  la 
intermedia,  no  tiene  aplicación  importan- 
te  y se  le  destina  para  abono;  y la  capa 
interior,  pegada  a la  cáscara,  está  forma- 
da de  fibras  largas,  suaves  !y  resistentes 
que  se  tejen  e hilan,  porque  son  elásticas 
y tienen  la  particularidad  de  poderse  te- 
ñir, cualidad  que  las  hace  apreciables, 
pues  se  aprovechan  para  hacer  cables, 
productos  del  ramo  de  cordelería  y tapi- 
cería, y sudaderos-  Los  frutos  deben 
de  cortarse  a los  diez  meses  de  edad 
cuando  se  desean  aprovechar  para  la  ex- 
tracción de  la  fibra;  transcurrido  más 
tiempo  ésta  se  endurece.  Un  coco  de  ta- 
maño mediano  pesa  por  término  medio 
1,400  gramos,  y tiene  600  de  fibra  impura 
y por  consiguiente  1,000  cocos  tienen  en 
números  redondos  430  kilos  de  los  cuales 
150  son  aprovechables  para  hilar  y el  10% 
es  la  que  se  usa  para  hacer  cepillos. 


En  las  Indias  Británicas,  siguen  los 
esfuerzos  hacia  un  empleo  práctico  en 
hilandería  mecánica  de  la  fibra  del  coco; 
según  informan,  los  planos  para  estable- 
cer una  fábrica  en  grande,  ya  están  lis- 
tos. Si  los  ensayos  en  grande  tienen 
éxito  entonces  se  abre  un  nuevo  e impor- 
tante ramo  económico  paralas  industrias 
que  requieren  sacos;  particularmente 
también  las  industrias  químicas,  porque 
es  sabido  que  los  sacos  de  fibra  de  coco 
son  muy  resistentes  contra  los  efectos 
químicos. 

El  procedimiento  de  la  explotación  de 
fibra  y de  textilidad  representa,  empero, 
sólo  una  parte  de  un  procedimiento  total 
para  la  completa  utilización  mecánica-in- 
dustrial de  la  nuez  del  coco,  porque  todas 
sus  partes  son  utilizables. 

Los  U.  S.  importaron  en  los  nueve  me- 
ses de  julio  a marzo: 

1924  1C25 

( millones  de  nueces) 

55  44 

Nicaragua  exportó  en  1924  un  millón 
de  cocos  a los  U.  S.  y 690,000  a Panamá; 
en  1923  la  exportación  fue  1.837,031  nue- 
ces. Honduras  exportó  en  1923-24  cocos 
por  valor  de  $ 189.677 oro  contra! 630,096 
en  1922-23. 

Copra  que  a principios  de  mayo  coti- 
zóse en  Londres  a £ 29  la  ¡tonelada,  subió 
ahora  a £ 32.  Madagascar  exportó  en 
1924,  1,024  toneladas. 

Caoutchouc,  Hule.— decíamos  a prin- 
cipios de  junio  (Revista  Económica,  N9 
8 página  594):  «Parece  que  estamos  una 
vez  más  ante  una  broma. — pronóstico  rá- 
pidamente confirmado.»  Al  11  de  julio 
último.  Londres  cotizó  a 3 chel.  8,6  peni- 
ques la  libra,  un  verdadero  record  desde 
febrero  1916.  En  las  Indias  Holandesas 
ya  negociáronse  contratos  de  entrega 
para  años  futuros  confirmas  americanas. 
Un  tal  convenio  fue  celebrado  entre  la 
productora  más  grande  de  Indias  Holan- 
•desas,  la  «Rubber  Cultuur  Mij.  Ams- 
terdam» y la  General  Rubber  C?,  según 
el  cual  la  primera  oblígase  a suminis- 
trar 1,  3 millones  lbs-  en  cada  uno  de  los 
años  de  1926  a 1929.  El  precio  correspon- 
de al  promedio  mensual  para  «Standard 
sheet»  en  Londres,  con  un  mínimun  de 
1 chel  2 d.  Con  el  mismo  comprador  ges- 
tiona la  Hessa  Rubber  Co.  para  la  venta 
de  su  producción  total  durante  la  misma 
época.  Y muchos  otros  contratos  de  ven- 
tas anunciáronse.  Se  trasluce  en  estos 
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convenios  que  las  compañías  plantadoras 
quieren  asegúrase  una  labor  productiva 
por  algunos  años.  Así,  pe.,  el  precio  que 
la  Rubber  Cultuur  Mij,  de  Amsterdam 
logró  en  la  venta  (casi  la  mitad  de  su  re- 
colección) cubre  los  gastos  de  la  cosecha 
total;  de  modo  que  lo  que  obtendrá  con 
la  venta  de  la  otra  mitad,  representa  un 
beneficio  neto. 

Refieren  de  las  Indias  holandesas  que 
el  problema  del  caoutchouc  indígena  es, 
en  la  cuestión  de  la  situación  del  merca- 
do, siempre  un  factor  bastante  decisivo. 
Sin  embargo  no  se  espera  un  sensible 
aumento  en  la  producción.  Un  cálculo 
exacto  es,  pero  bastante  difícil.  Algunos 
lo  estiman  en  100.000  toneladas. 

La  exportación  de  Indias  holandesas, 
y la  de  otras  regiones  productoras  fue  en 
el  año  así: 

Seco  Húmedo 


<en  toneladas) 


Sumatra  v Bornea 

7959 

79.294 

Java 

2330 

1.512 

Serawak 

6230 

253 

Borneo  Norte  brit 

1817 

1 74 

Siam 

700 

2.664 

Birma 

1167 

95 

Otros  países 

....  1593 

131 

Total 

....  23796 

83.623 

Bajo  consideración  de  la  merma  por  la 
humedad,  la  participación  del  caoutchouc 
indígena  representa  cerca  del  15%  de  la 
producción  mundial.  Los  «Natives»  de 
Sumatra  sacaron,  durante  el  último  quin- 
quenio, por  su  producción  fiO  millones  de 
florines,  en  cifras  redondas.  Ahora  pa- 
rece que  los  indígenas  vienen  a apreciar 
sucesivamente  la  elaboración  mecánica- 
En  Borneo  instaláronse  ya  5 fábricas  de 
una  capacidad  de  6,000  kgr.  diarios.  Otras 
estableciéronse  en  Palembang  (Sumatra) 
en  Pontianalc  (Borneo)  y también  en  la 
región  de  Djambi. 

La  producción  mundial  fue  en  el  pasa- 
do año  de  420.000  t.  o sea  40  mil  más  que 
en  1923.  Las  Indias  holandesas  han  al- 
canzado el  ni vel  de  los  Estados  de  M alasia- 
con  sus  16,500  t.  Brasil  figura  hoy  con 
sus  23,500  en  el  cuarto  lugar.  El  Imperio 
colonial  británico  suministra  casi  la  mi- 
tad de  la  producción  mundial.  Entre  los 
consumidores  están  los  U.  S.  con  335,000 
t.  en  el  primer  lugar.  Para  1925  espéra- 
se una  mayor  recolección,  empero  tam- 
bién ha  de  calcularse  con  un  consumo 
mundial  más  grande. 

Tras  una  invitación  del  Gobernador  de 
Amazonas,  el  conocido  experto  brasileño 
Soares  Gouvea  estudiará  las  condiciones 


de  la  producción  local,  con  el  objeto  de 
dar  un  nuevo  estímulo  al  cultivo  de  ca- 
outchouc en  Amazonas. 

Caoba  y Cedro. 

De  Costa  Rica  exportáronse  en 
1924  (toneladas)  1928 


Caoba 830  134 

Cedro 3.174  2.167 


Nicaragua  exportó  en  1924,  a los  U.  S. 
9.692,526  pies  superf.  avaluados  en  pesos 

761,983  (cerca  $80  los  mil  pies)  y 

2.116,743  pies  de  cedro,  avaluados  en 
$ 162,952  (=  ca.  77  dollars)  a los  U.  S.  Du- 
rante el  primer  trimestre  de  1925  despa- 
cháronse con  el  mismo  destino  400.000 
pies  dejcaoba  y 1.100,000  pies  de  cedro.  El 
comercio  en  este  año  promete  ser,  pues, 
tan  bueno,  como  en  1924.  Los  U-  S.  son 
los  principales  compradores  de  madera 
de  ebanistería,  pues  la  carencia  de  made- 
ras duras  en  dicho  país  hace  necesaria 
una  importación  con  beneficios  notables 
para  nuestros  países. 

En  Havre,  según  informe  de  Busquet, 
Delauney  & C°-  la  Caoba,  cotizábase,  con 
tendencia  firme,  frs  700  a 1,000  (=  pesos 
36  a 52  oro)  los  50  kilos. 

Kapoc. — Pochote-  Hasta  fines  de  ma- 
yo p.  p.  fueron  vendidos  en  Amsterdam 
36,851  fardos  quedando  en  existencia 
4,654  fardos.  Clase  de  Java  1’  pagóse 
a 80¿  cts;  Ceilan  144-  d.;  Calcuta  134  y 
Bombay  a ll4d.  por  Ib.  Ultimamente 
Bélgica  prestó  inayoj  atención  al  cultivo 
de  Kapoc  en  el  Congo.  En  el  Brasil  cre- 
ce el  interés  por  el  arbusto  de  Calotropis 
que  suministra  una  fibra  larga  y sedo- 
sa. Ya  hay  demanda  para  maquinaria 
de  beneficio.  Se  trata  de  ahí  de  un  calo- 
tropis gigantea  cuya  fibra,  una  vez  benefi- 
ciada, se  semeja  al  Kapoc  de  Java. 

Cacao.. — Durante  el  año  de  1924  Costa 
Rica  dedicó  33,787  hectáreas  al  cultivo 
de  cacao,  contra  13,081  hect.  en  1923,  acu- 
sando, pues,  un  aumento  de  casi  82%.  La 
exportación  que  ascendió-  en  1922  a 
32,893  qtls.  metr.,  en  1923  a 42,585  qtls. 
fué  en  1924  de  sólo  36,746  qtls.  mtr. 

Dice  Alfonso  Costa,  director  del  Servi- 
cio de  Informaciones  del  Ministerio  de 
Agricultura  brasileño,  en  su  interesante 
folleto  «Producción,  Comercio  y Consu- 
mo de  Cacao»,  que  apesar  de  la  relativa 
modicidad  del  precio  de  cacao  que  sirve 
de  base  a muchas  manipulaciones  en  que 
los  cacaos  finos  entran,  por  el  sabor  y 
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por  el  perfume  d’  extrema  delicadeza,  co- 
mo necesario  agregado,  al  uso  de  choco- 
late y todos  los  demás  preparados  deri- 
vados, no  se  ha  vulgarizado  como  el  café. 
Lo  demuestra  el  siguiente  cuadro  com- 
parativo: 

Consumo  de  cacao  y café  de  1909-13 
y de  1921-23 

Por  libra  y por  capita. 

Café  Cacao 


1909-13 

1921-2* 

1909-13 

1921-23 

Holanda  ... 

..  16.1 

10.7 

9 4 

10.5 

U.  S.  A 

..  9.3 

12.0 

1.4 

3.4 

Francia 

..  6.2 

9.2 

1.2 

2.1 

Alemania.... 

..  6.0 

2.6 

1.6 

0.8 

Inglaterra. 

5.6 

6.0 

1.3 

1,6 

Italia 

1.7 

2,7 

1.0 

3.0 

España 

..  1.5 

2.1 

7.0 

S.O 

Suecia 

.. . 13.4 

13.8 

5.0 

9.0 

Noruega...., 

..  12.1 

13.0 

9.0 

2.4 

Suiza. 

..  6.5 

7.8 

5.4 

2.7 

Los  especialista-»  dicen  que  par: 

a,  el  fa- 

bricado  de  chocolate  y otros  productos 
de  cacao  en  Europa  es  uso  mezclar  siem- 
pre diferentes  especies;  el  mejor  cacao, 
el  d’ Puerto  Cabello  o d’  Caracas,  dotados 
de  excelente  sabor  y untuosidad  necesa- 
ria, no  darán  por  sí  sólo  un  chocolate 
apreciable. 

El  cacao  de  Caracas  tiene  sabor  fuerte: 
el  de  Africa  es  ligeramente  perfumado: 
el  de  Trinidad  presenta  un  amargo  muy 
pronunciado  y el  de  Surinam  es  análogo 
al  de  Caracas.  Todas  estas  variedades 
deben  ser  mezcladas  con  variedades  de 
perfume  menos  acentuado  para  producir 
un  chocolate  de  calidad  fina. 

Los  cacaos  que  poseen  sabor  amargo 
un  poco  agrio,  como  los  del  Ecuador,  Pa- 
rá,  Bolivia  y Trinidad,  serán  modificados 
por  la  mezcla  con  otras  calidades  más 
suaves,  al  paso  que  los  de  Haití  y Santo 
Domiugo,  de  sabor  nulo  o insípido,  pue- 
den ser  corregidos  por  la  mezcla  con  los 
de  sabor  más  acentuado. 

Los  U.  S-  importaron  en  los  nueve  me- 
ses de  julio  a marzo. 

1924  (en  1000  Ibr.)  1925 
West  Africa  Brit...  120.114  102.554 


Brasil 60.911  67.906 

Rep.  Dominicana..  26.354  28.509 

West  India  Brit ..  21.689  26.930 

Ecuador 25.705  19.873 

Venezuela 10.720  12.235 

Otros  países 27.270  32.276 


292,763  290.283 

Guayaquil  señala  tendencia  firme,  co* 
tizando  el  Arriba  Superior  a $ 42  (un  do- 
llar=$4.16).  Los  embarques  en  mayo 


último  fueron  de  86.618  sacos  [61.350  en 
mayo  1924]  dirigiéndose  24%  a Hambur- 
go;  17%  a Amsterdam;  14%  a New  York 
y 13%  a Havre. 

Algodón.— Los  precios  sostiénense  an- 
te el  consumo  de  algodón  en  los  U.  S.;  el 
cual  demuestra  un  continuo  aumento 
contra  el  año  pasado.  El  porcentaje  de- 
aumento de  acréaje  estímase  entre  4.7  a 
5.7%  en  los  ü.  S. 

El  área  sembrada  de  algodón  es,  en  Ar- 
gentina, para  el  afio  agrícola  de  1924  25 
de  104,513  hectáreas  y el  pronóstico  de 
producción  es  de  48.600  toneladas;  el  tér 
mino  medio  del  quinquenio  1919-20 — 
1923  24  fue  apenas  de  27,669  hectáreas;: 
de  modo  pues,  que  el  aumento  es  de  279%. 
El  algodón  recogido  es  blanco  y de  buena 
calidad,  no  observándose  enfermedades 
criptogónicas  y del  capullo.  La  región 
algodonera  argentina,  se  encuentra  si- 
tuada en  el  Noreste  de  la  República,  más 
allá  del  grado  32  de  latitud  y al  Este  del 
grado  67  meridiano.  La  superficie  útil 
no  ha  sido  aún  valuada  con  precisión. 
Algunos  enr.endidos  calculan  un  total  de- 
650,000  km2,  de  los  cuales  95,000  per- 
tenecen al  Chaco;  135,000  a la  provincia 
de  Santiago  del  Estero;  70,006  a Corrien- 
te, 80,000  a Formosa,  180,000  al  norte  de- 
las  provincias  de  Córdoba,  Santa  Fe  y 
Entre  Ríos;  [50,000  a la  zona  Este  de  Ca- 
tamarca  y La  Rioja,  40,000  al  Sur  de  Sal- 
ta, 20,000  a la  provincia  de  Tucumán  y 
10,006  a la  zona  Oeste  del  territorio  de- 
Misiones 

En  el  territorio  del  Chaco,  región  más 
apropiada,  hánse  introducido,  entre  los 
tipos  comunes,  el  Russel,  el  Peterkin  el 
Dikson,  y el  Texas  Wod  provenientes  de 
U.  S.,  y pertenecientes  a la  especie  Gossy- 
pium  Herbarceum  de  fibra  mediana.  In- 
trodujéronse,  además,  con  poco  resulta- 
do, semillas  de  Gossypium  Barbadense,  en 
sus  variedades,  Egipto,  Georgia,  Sea  Is- 
land, de  fibra  larga.  De  los  cruzamien- 

de  tipos  nació  la  variedad  nacional  lla- 
mada «Chaco»  (Gossypium  hirsutum)  que 
es  la  que  comunmente  se  cultiva. 

Los  productos  obtenidos  por  los  culti- 
vadores expertos  tienen  por  lo  común  26- 
28  mm.  de  largo.  Los  dafios  ocasionados 
por  la  oruga  (Aletia  argillácea)  son  limi- 
tados y fácilmente  combatibles  con  arse- 
niato  de  ¡cobre  (verde  París)  durante  el 
primer  período  de  crecimiento  de  la  plan- 
ta.  Se  ha  llegado  a cosechar  en  tierras 
vírgenes,  hasta  3,000  kgs.  por  hectárea;, 
pero  en  término  medio  puede  calcularse- 
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1,000  kgs-  sin  desmotar  y aproximada- 
mente de  300  a 400  kgs.  de  fibra. 

El  Ing.  Benvenuto  Griziotti  calcula  el 
costo  de  explotación  y rendimiento  del 
cultivo  como  sigue: 

Oastos  y rendimientos  del  cultivo  del  al- 
godón, teniendo  en  cuenta  el  valor  actual 
de  los  jornales  y de  los  productos: 

Primera  arada,  a m.  o 12  0.15 
de  profundidad  efectuada 


en  el  mes  de  mayo $mn.  8 

Primera  rasti-eada « « 2 

Segunda  arada  (cruzada)  a m. 
o 25.0.30  de  profundidad, 
efectuada  en  Julio.,  i « « 5 

Segunda  rastreada « « 2 

Siembra  a mano  (señalando 
los  surcos,  etc.) « « 2 50 


Semillal0ks.a$mn.0.08elkg.«  « 0.80 

Cuatro  carpidas  con  arado, 
aporcada  y limpieza  de  ca- 
minos, de  a $ mn.  10  c|u. . . « « 40 

Imprevistos  (sulfato  de  cob  re, 
mezclado  con  harina,  1 kg. 
de  cju  y en  partes  iguales, 
suministrado  en  dos  oca 


siones « « 10 

Cosecha  de  1000  kgs.  por  hec- 
tárea, rendimiento  medio  a 
$ mn.  0.08  el  kg.  de  algodón 
bruto  recogido « « 80 


$mn.  150  (1) 

Cosecha  de  1000  kgs.,  rendi- 
miento medio,  a $ mn.  0.45 
el  kg « < 450 

A deducir:  Gastos  de  cultivo.  « « 150 


Beneficio  neto ....  $ mn  300 

c 

Los  capitales  iniciales  por  explotación 
de  100  hectáreas  de  mediana  calidad,  aún 
con  respecto  a la  proximidad  de  los  me- 
dios de  transportes  ferroviai’ios  y fluvia- 
les, pueden  calcularse,  en  Argentina, 
término  medio,  en  5,Q00  pesos  mn.  para 
la  adquisición  de  las  tierras  y de  4 a 5,000 
pesos  mn  para  la  implantación  de  la  ha- 
cienda; en  total  9 a 10  mil  pesos,  osea 
4,400  pesos  oi-o  por  hacienda  y por  fami- 
lia- 


Cálculo  oficial  de  los  gastos  de  implanta- 
ción de  una  hacienda  para  el  cultivo  de  100 
hectáreas. 

en  moneda 
nacional. 


Vivienda 500 

Alumbrado,  pozos,  abrevaderos.  500 

12  bueyes  de  trabajo 600 

12  vacas  lecheras 720 

4 caballos 300 

1 toro 100 

1 arado  livornés 150 

2 arados 100 

1 rastra 60 

1 segadora 250 

1 carro 300 

1 sulky  300 

Arneses  y otros  accesorios 220 


$ 4,000 

Respecto  a las  estadísticas  completas 
de  consumo  y stocks  mundial,  dice  Mr. 
A,  H.  Garside  que  aun  nose  tienen  in- 
formes exactos,  pero  que  es  probable 
que  el  mundo  consume  aproximadamen- 
te 13  millones  de  fardos  de  algodón  ame- 
ricano, exclusivo  de  linters.  en  buena 
estación.  Afortunadamente  para  los  fa- 
bricantes las  presentes  indicaciones  pro- 
meten otra  buena  recolección  este  año- 
El  área  cultivada  presenta  un  record  de 
44  millones  de  acres,  comparada  con  41,5 
el  último  año;  38.7  millones  dos  años 
atrás;  34  y 31.7  millones  en  1922  y 1921 
respectivamente.  Los  abonos  empleados 
estímanse  en  15%  mayor  que  en  el  último 
año.  Las  condiciones  climatéricas  son 
muy  favorables,  exceptuando  el  centro  y 
el  Suroeste  de  Texas.  La  única  fase  de 
la  situación  que  tiene  desfavorables  posi- 
bilidades es  la  infestación  del  «weevil» 
en  limitadas  áreas. 

El  consumo  de  algodón  en  la  Gran  Bre- 
taña fue  en  el  cuatrenio  1919-20  a 1922-23 
en  promedio  de  2 945,000  fardos  anuales, 
contra  4.049,000  en  la  correspondiente 
época  anterior.  En  la  Europa  continen- 
tal el  mayor  consumidor  de  algodón  fue, 
antes  de  la  guerra,  Alemania;  después 
Rusia,  Francia,  Italia  y Austria  Hungría. 
Empero,  ahora  la  demanda  continental 
retrocedió,  de  7,242,000  fardos  del  pro- 
medio de  pro  guerra,  a 4.696,000  en  pro- 
medio durante  el  cuatrenio  de  1919  a 
a 1923.  Durante  el  mismo  período  el 
consumo  de  U.  S.  aumentó  de  5.409,000 
fardos  a 5.897.000  fardos;  en  el  Japón  de 
1.163,000  fardos  a 2-092,000;  y en  la  India 
de  1.764,000  fardos  a 1.817,000. 

• La  Secretaría  de  Agricultura  de  Méxi- 
co declaró  ahora  que  la  cosecha  del  pre- 
sente año  no  bajará  de  110,000  fardos  o 
sea  un  record. 


(1) — Un  peso  moneda  nacional  = 44  centavos  oro  arg. 
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PRECIOS  DEL  MERCADO  MUNDIAL 


Productos 

Bolsa 

Febr.  1925 

30  Abril  1925 

12  Mayo  1925 

Café 

(1) 

N.  York 

22.12 

20.50 

18.70 

Azúcar 

(2) 

2.81 

2.65 

2.58 

Arroz 

(3) 

London 

16.4* 

15. 

15.0 

Trigo 

(4) 

Bnos.  Aires 

17.10 

15.15 

15.35 

Maíz 

(5) 

10  80 

9.80 

9.60 

Copra 

(6) 

Londres 

30.7 

31,5 

49.10 

Tocino 

(7) 

Chicago 

15.55 

17.25 

17.30 

Manteca 

(8) 

15.20 

14.85 

15.55 

Sebo 

(9) 

N.  York 

9.37 

9.25 

9.37 

Algodón 

(10) 

N.  Orleans 

24.35 

25.02 

23.05 

Hule 

(H) 

Londres 

1.6 

1.10 

2.6 

Petróleo 

(12) 

N.  York 

16  90 

16.90 

16.90 

Salitre 

03) 

. Londres 

20.9 

20.9 

20.09 

Carbón 

(14) 

Cardife 

15.6 

15.9 

15.9 

Cobre 

(15) 

Londres 

70 

63.25 

64.25 

Zinc 

(16) 

36.62 

34  25 

34.25 

Estaño 

(17) 

263.87 

233 

246 

Hierro 

(18) 

N.  York 

23.75 

20.75 

19.75 

Plata 

(19) 

68.37 

66.87 

67.62 

Oro 

(20) 

Londres 

86.10 

86.6 

84.11 

Platino 

(21) 

510 

510 

500 

[1] — Río  no  7,  por  cts.  y Iba.  [2]  Centrifugals  cts.  y Iba.  [3]  Burmab  II.  chel  por  crat,  [4]  fob  $ 
por  100  kilos.  [5]  Fob.  $ por  100  kilos.  [6]  Ceilan  £ portan.  (7)  Promedio  cts.  y Iba.  (8)  cts.  por 
Iba.  [9]  cts.  y Iba.  [10]  cts.  y Iba.  [11]  first  crepe  and  smoked  sheet,  chel.  por  Iba.  (12)  cts.  y 
por  galón.  [13]  fob  chel.  por  100  kilos  (14)  Durham  best  coking  coal  fob  chel  por  ton.  [15]  Elec- 
trolyt  £ por  ton.  [16]  £ por  ton.  [17]  Straits  £ por  ton.  [18)  Basic  foundry  $ por  ton.  [19]  cts» 
por  onza.  (20]  fino  chel.  por  onza.  (21)  chel.  por  onza. 


Industrias  Mármoles  de  Yicenza 

INDUSTRIA  MARMI  VICENTINI 

SOCIEDAD  ANONIMA 

RESIDENCIA  EN  VICENZA  (ITALIA)  VIA  PORTI,  7 


•I 

i 

Î 


Establecimientos,  aserraderos  y canteras  de  mármol  para  la 
ejecución  de  cualquier  trabajo  de  arquitectura.  Ador- 
nos. Columnas.  Escaleras  macizas  y en  planchas. 
Suelos.  Revestimientos,  etc. 

EXPORTACION  MUNDIAL  DEB0QUE0S  Y PLANCHAS  CRUDAS 
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Indices  Económico -Financieros  de  Centro  América 


RENTAS  DE  ADUANAS  DE  EL  SALVADOR 


[ Valores : en  colones  a 50  centavos  oro] 


MESES 

1920 

1921 

1922 

1923 

1924 

1925 

Enero 

Febrero 

Marzo 

Abril 

Mayo 

Junio 

Julio 

Agosto 

Septiembre 

Octubre 

Noviembre 

Diciembre 

740,305 

946,362 

93S.496 

965,260 

703,033 

911,155 

774,242 

717,971 

508,310 

485,113 

620,275 

588,733 

556,316 

554,068 

628,908 

728,299 

4S6.574 

424,778 

393,702 

410,126 

341,993 

314,453 

392,688 

385,352 

537,022 

652,108 

911,373 

722,896 

756,815 

611,491 

534,709 

388,386 

556,441 

543,884 

544,127 

557,126 

806,716 

895,438 

979,120 

725,378 

760,422 

758,993 

669,141 

668,485 

486,580 

604,887 

686,264 

692,886 

1.261  861 
1.053,362 
1.338,460 
1.059,081 
899,243 
725,836 
780,956 
718,277 
762,839 
794,773 
818,380 
964,986 

1.481,205 
1.131,010 
1 654,922 
1.029,641 
975,099 

Totales 

8,749,188 

5,647,208 

7,316,378 

8.581,220 

11.178,054 

El  año  de  1924-  señala  contra  el  1923  un  notable  aumento  de  0 2.596.834  30.3%),  y en  relación  a las 
previsiones,  una  diferencia  en  favor  de  C 272.776  (3.3%). 


RENTAS  DE  LICORES  DE  EL  SALVADOR 


[En  colones  a 50  centavos  oro] 


MESES 

1920 

1921 

1922 

1923 

1924 

1925 

Enero 

283,271 

229,278 

181,850 

146,783 

2S9,225 

343,999 

Febrero 

276,224 

204,098 

165,259 

140,020 

270,822 

302,304 

Marzo 

285,811 

199,474 

399,916 

144,101 

260,705 

249,811 

Abril 

254,909 

171,459 

157,826 

170,727 

257,333 

305,985 

Mayo 

242,633 

171,519 

155,512 

162,841 

228,139 

272,392 

Junio 

255, S24 

145,964 

130,121 

190,432 

227,055 

Julio 

252,828 

138,490 

123,437 

207,592 

238,695 

Agosto 

248,930 

130, S13 

126,950 

190, 7S4 

221,271 

Septiembre 

231,950 

128,658 

131,102 

185,451 

244,430 

Octubre 

227,434 

123,107 

129,349 

201,946 

268,400 

Noviembre 

254,987 

141,606 

148,017 

250,052 

300,904 

Diciembre 

255,749 

161,529 

153,121 

266,866 

343,572 

Totales 

3,070,604 

1,946,081 

1,764,999 

2.287,829 

3.150,551 

El  año  de  1924  señala  un  aumento  de  / 862.722  (37,8%)  contra  1923  y una  diferencia  en  contra  de^ 
presupuesto  de  / 306.171  (11.8%). 
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RENTAS  PE  ADUANAS  DE  HONDURAS 
[ Valores  en  pesos  plata] 


Los  ingresos  obtenidos  por  derechos  de  importación  y exportación, 
incluso  el  5%  de  recargo  en  oro , son  éstos  : 


MESES 

1920 

1921 

1922 

1923 

1924 

1925 

Enero 

Febrero 

Marzo 

Abril 

Mayo 

Tunio 

Julio 

Agosto 

Septiembre 

Octubre 

Noviembre 

Diciembre 

380,015 

292,770 

316,291 

292,607 

312,116 

590,696 

000,005 

000,007 

000,009 

000,003 

000,000 

000,000 

386,628 

264,832 

316,311 

338,397 

370.394 
462,^34 
552,360 
431,262 
370,656 
350,609 

407.395 
393,522 

452,524 

316.743 

334,007 

325,111 

371,083 

357,660 

389,474 

373,070 

341,362 

316,378 

380,478 

392,730 

368,036 

351,539 

364,338 

348,733 

448,240 

380,370 

334,662 

333,380 

320,425 

293,612 

296,882 

274,820 

312,097 

119,333 

227,650 

237,191 

282,064 

351,261 

361,880 

415,012 

274,018 

318,317 

355,113 

363,337 

412,224 

368,077 

383,250 

361,788 

Totales 

4,141,999 

4.645,201 

4,330.575 

4.115,037 

3.641,274 

N.  de  D. — El  año  de  1924  señala  contra  el  precedente  una  merma  de  $ 473,763  (11.51%),  debido 
naturalmente,  a las  tristes  perturbaciones. 


RENTAS  DE  AGUARDIENTE  DE  HONDURAS 


[ Valores  en  pesos  plata] 


MESES 

1920 

1921 

1922 

1923 

1924 

1925 

Enero  

222,595 

219,444 

211,881 

200,841 

114,866 

169,374 

Febrero 

190,212 

181,083 

161,804 

162,390 

52,983 

164,229 

Marzo 

174,358 

150,246 

146,019 

143,065 

43,662 

160,529 

Abril 

222,573 

165,598 

159,667 

166,369 

69.S07 

181,672 

Mavo 

214,982 

165,506 

1%8,739 

172,707 

94,876 

• 

' Junio 

224,354 

178,205 

146,252 

159,896 

140,956 

Julio 

222,693 

195,615 

157,759 

159,011 

117,964 

Agosto 

213,899 

161,885 

128,378 

154,735 

138,340 

Septiembre 

218,518 

164,507 

144,113 

166,306 

88,234 

Octubre 

1S2.579 

145,790 

150,388 

142,576 

92,521 

Noviembre 

204,180 

159,822 

166,119 

132,373 

92,888 

Diciembre.-. 

205,389 

177,665 

180,646 

136,012 

141,733 

Totales 

2,496,332 

2,065,366 

1,901,765 

1.896,281 

1.218,829 

N.  de  D. — Los  ingresos  del  año  1924  acusan  un  descenso  de  S 677,452  ( — 35.72%)  contra  el  año 
precedente. 
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RENTAS  DR  ADUANAS  DE  NICARAGUA 

Según  los  datos  facilitados  por  el  Recaudador  General,  señor  Cliñord 
D.  Ham.,  los  ingresos  aduaneros  ofrecen  estos  resultados: 

[Córdoba~l  dollar ] 


MESES 

1920 

1921 

1922 

1923 

1924 

1925 

Enero 

Febrero 

Marzo 

Abril 

Mayo 

Junio 

Julio 

Agosto 

Septiembre 

Octubre 

Noviembre 

Diciembre 

162.852 
206,157 
234,065 
235,451 
216,595 
184,027 
178,820 
203,942 
168,416 
188,657 

156.853 
151,516 

135,931 

140,130 

117,765 

119,759 

93,999 

84,283 

76,072 

65,479 

60,189 

47,728 

70,937 

80,922 

77,315 

72,638 

80,974 

75.372 
106,422 
100,458 

87,222 

87,214 

85,116 

94.372 
101,840 
103,799 

108,093 

106,076 

133,029. 

166,972 

183,229 

148,777 

143,090 

152,464 

135,856 

143,481 

172,201 

175.490 

149,960 

150,124 

165,798 

204,059 

211,638 

199,815 

190,278 

170,882 

186,461 

186,365 

182,532 

203,881 

212,363 

248,705 

230,288 

200,877 

<•>199,829 

Totales 

2,287,351 

989,330 

1,076,323 

1.768.758 

2201,793 

Los  ingresos  de  1924  señalan,  con  el  recargo  para  los  Bonos  aduaneros  garantizados,  un  total  de 
$ 2.201,793,  o sea  un  aumento  de  433,035  (24.48%)  contra  1923. — (#)  Preliminares. 


RENTAS  DE  ADUANAS  DE  COSTA  RICA  (*) 

(Datos  del  señor  L.  Echandi,  Jefe  de  Estadística) 

[En  colones. — Curso  legal:  400Vc\ 


MESES 

1920 

1921 

1922 

1923 

1924 

1925 

Enero 

Febrero 

Marzo 

Abril 

Alayo 

Junio 

Julio 

Agosto 

Septiembre 

Octubre 

Noviembre 

Diciembre 

544,438 

375,389 

368,239 

430,429 

948,685 

396,195 

471,896 

558,299 

471,895 

490,465 

449,584 

1,997,348 

594,353 
584,751 
565,975 
645,123 
550, 88f 
447,540 
712,149 
558,750 
512,551 
582,593 
577,474 
694,621 

583,517 

558,177 

666,138 

618,236 

861,323 

659,974 

664,351 

687,359 

830,972 

750,710 

763,321 

956,204 

807,076 

686,771 

645,820 

675,265 

738,998 

860,789 

895,635 

860,291 

859,153 

853.524 

969.970 

1.038.954 

693,205 

799,007 

724,348 

850,802 

887,221 

887,150 

1,018,269 

895,489 

1.071,799 

1.154,644 

1.121,955 

1.354,659 

989,132 

883,024 

1.023,422 

967,264 

Totales 

7,517,863 

7,130,299 

8,389,691 

9.877,996 

11.458,548 

(•)  Sin  la  renta  de  derechos  de  exportación. 

El  año  de  1924  señala  con  sus  £ 11.458,548  contra  el  año  anterior  un  aumento  de  £ 1.580,552 
(a-f  11.80%)  y un  plus  en  relación  a las  previsiones  de  / 3.158,548  (38.05%). 
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RENTAS  DE  LICORES  DE  COSTA  RICA 


MESES 

1920 

1921 

1922 

1923 

1924 

1925 

Enero 

Febrero 

Marzo 

Abril 

Mayo 

Junio 

Julio 

Agosto 

Septiembre 

Octubre 

Noviembre 

Diciembre 

404,117 

317,939 

437,037 

376,703 

323,141 

386,303 

330,246 

345,501 

350,507 

333,556 

349,044 

546,418 

392,457 

302,509 

398,067 

356,649 

351,900 

381,325 

317,205 

300,700 

347,914 

309,707 

344,528 

453,720 

365,942 

320,623 

359,855 

337,830 

309,607 

229,370 

272,043 

282,083 

277,452 

252,796 

260,410 

375,326 

280,290 

292,520 

304,103 

297,811 

311,169 

305,975 

314,410 

228,765 

283,500 

324,830 

339,071 

414,474 

394,961 

339,233 

345,345 

367,751 

338,070 

359,804 

359,607 

355,505 

322,111 

360,162 

318,135 

470,325 

398,985 

373,879 

417,604 

451,278 

397,640j 

i 

Totales 

4,502,512 

4,193,492 

3,643,249 

3.796,917 

4.285,519 

El  año  1924  señala  contra  el  de  1923  un  aumento  de  488,602,  (12.87%)  y en  relación  al  presu- 
puesto, una  diferencia  en  faTor  de  485.519  (12.77%). 


ESTADO  DE  CAJAS  DE  CONVERSION 

GUATEMALA— 9 de  Mayo  1995 

(En  1.00*  * I 

Circulación  monetaria $ 434.823  papel 

Reserva  metálica $ 1.472  oro 


COSTA  RICA— 31  de  Mayo  1925 

(En  mil  colones) 


Billetes  Banco  Internacional £ 17.094 

— — Comercial 118 

Billetes  y Certificados  plata 570 

— Conversión 5.923 

V-  23.830 

Plata 1.153 

Saldo  oro,  30  de  Abril 1.481 


Cambios  sobre  las  plazas  extranjeras 

Valores  a la  vista  En  m.  n.  Base 


Cambios  de  New  York 

20  de  Julio  1925 


En  Guatemala 

New  York  o Frisco  6,000  100  dollars 


París:  cheque:  frs.  21.30  por  $ I 

Londres:  „ $ 4.8614  por  £ 1 

Italia:  ,,  lire.  28.00  por  $ 1 

Madrid:  „ pts.  6.90  por  $ 1 


En  El  Salvador 


Cotizaciones  de  Londres 


New  York  o Frisco 

203 

100  dollars 

» 

17  de  Junio  1925 

F.  C. 

Costa  Rica 

ord. 

28% 

En  Honduras 

— 

- — 6%% 

99 

New  York  o Frisco 

212 

100  dollars 

Inter.  C.  A.  común. 

23% 



- — 5%  .. 

80 

Salvador  5%  mort,  debs 

86  % 

En  Costa  Rica 

Plata  : 

51%  la  onza. 

New  York  o Frisco 

400 

100  dollars 

< Guatemala,  a 

4% 

£ 

45% 

I El  Salvador,  a 

6% 

£ 

77 

En  Nicaragua 

BONOS:  < 

Costa  Rica,  rfdg.. 

I Honduras 

£ 

£ 

68% 

4% 

New  York  o Frisco 

100 

100  dollars 

i Nicaragua 

5% 

£ 

74% 

730 


REVISTA  ECONÓMICA 


CENTRO  AMERICA 

Productos  de  Exportación.  — Tarifas  Aduaneras. 

(en  oro  americano) 


Unidad 

Costa  Rica  El  Salvador  (0 

Guatemala 

Honduras  Nicaragua 

Café  en  oro 

46  kilos 

1.50 

1.16 

2.00 

nihil 

0.25 

Café  en  pergamino 

— 

0.20 

Bananos 

racimo 

0.50 

— 

nihil 

0.01.5 

Azácar 

46  kilos 

0.23 

0.20 

nihil 

nihil 

Cueros  de  res 

100  kilo* 

10%  ad  val. 

18.00 

1.50 

0.60 

1.00 

Pieles  de  venado 

100  — 

40%  ad  val. 

2.00 

2.00 

2.00 

Hule 

100  — 

1.00 

3.26 

3.00 

12.00 

Chicle 

libra 

0.07 

1.00 

Cocos 

millar 

1.50 

0.50 

Carey 

kilo  neto 

1.00 

Ganado  vacuno  cabeza... 

cabeza 

1.50 

2.00  U) 

Muías  cabeza  

cabeza 

3.00 

Caoba 

. por  millar  pies  7%  ad  val. 

2.00  M 

5.00 

1.00 

Cedro  real  y roble 

. millar 



1.00 

Maderas  de  construcción 



0.50 

Maderas  de  tinte 

— 



1.50 

Maderas  de  mora 

— 



0.50 

Oro 

. kilo  neto 

1%  ad  val.  ƒ 

2>/;r3% 

nihil 

17.00 

Plata  en  barras 

. kilo  neto 

- V 

0.80 

Tortugas  marinas 

. cabeza 

0.50 

Pinas 

5%  ad  val. 

Bálsamo 

. kilo 

0.04 

(1)  Cada  artícalo  que  se  exporta  paga  0.02  oro  el  kilo,  póliza  de  embarque  se  cobra  $ 1.00 

(2)  Por  tonelada  de  480  pies  cuadrados.  Además  cada  bulto  que  salga  por  los  puertos  del 

Atlántico  paga  12  cts.  más  o menos  a favor  del  Hospital  de  Chiquimula. 

(3)  Ganado  vacuno  macho;  vacuno  hembra  prohibióse  la  exportación. 


ME  ARDI  HERMANOS 


SAN  SALVADOR 


IMPORTACION 


BANCA 


EXPORTACION 


HACIENDAS  DE  CAFE 

c f San  Miguel  Santiago  de  María, 

sucursales:  ^ _ jucuapa  ' Usulután  y Berlín  - 

Agencias:  Zacatecoluca,  ^an  Vicente  y Ciudad  Barrios.' 


ALGODONES  EN  GENERAL 

LAMINAS  GALVANIZADAS,  ACANALADAS  Y LISAS 

HIERRO  PARA  CONSTRUCCIÓN. 
ALAMBRE  ESPIGADO. 
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Estadística  Comparativa  de  Latinoamérica 


Las  cifras  siguientes  son  rectificadas  a medida  de  la  publicación  de  documentos 
oficiales  de  los  respectivos  países 


AÑO  1 923 

Gnatemala 

El  Salvador 

Honduras 

Nicaragua 

Costa  Pica 

Superficie  [kilómetro  cuadrado] 

113,030 

34,126 

120,000 

150,667 

54,000 

Población  [estimada] 

2.454,000 

i.  600,  OOO 

680,000 

700,000 

507,193 

Población  por  kilómetro  cuadrado 

22 

48 

5 

4-5 

8-5 

Ejército  en  tiempo  de  paz 

5,200 

3,000 

2,500 

403 

500 

Ferrocarriles  [kilómetros] 

i,l°3  [■] 

358 

'.227  [o 

340 

10,74  [1] 

Ferrocarrilespor  1,000  kilm.  cuadrados 

IO 

12 

10 

3 

21 

Ferrocarril  por  10,000  de  población 

4-5 

3 

19 

5 

21 

Líneas  telegráficas  [kilómetros] 

6.S7I 

3,890 

7,460 

14,390 

2,94s 

Líneas  telegráficas  por  10,000  de  población.. 

308 

39 

129 

226 

63 

Telegramas  despachados 

1.591,046 

2 956,969 

1.304,790 

426,630 

i. 023, 728 

Oficinas  postales  [números] 

35S 

206 

253 

124 

299 

Cartas  despachadas 

20.153.634 

3.810,138 

4137,354 

1.446,391 

5.585,084 

Consumo  de  carne  de  ganado  [cabezas] 

111,440 

57,586 

5L923 

46,596 

53.6S4 

Consumo  de  carne  de  cerdo  [cabezas] 

96.433 

86,677 

35.976 

92  960 

34,964 

Nacimientos  [número] 

90,144 

56,842 

24,495 

<*) 

19,672 

Defunciones  [número] 

37,312 

25.296 

12,182 

0 

n, 344 

PRESUPUESTO  DE  1924-25  Y COMERCIO  EXTERIOR  [CALCULADO  EN  ORO  AMERICANO] 


Deuda  pública  en  1924 

15.179,270  [2] 

19.5,6,752 

11.620,326  [3] 

7.736,590 

22.2^3,928 

por  cabeza 

6.24 

11.83 

■7-56 

IO.56 

48.43 

Servicio  de  Deuda  publica 

1.100,000 

2.070,000 

? 

397,215 

1.607,862 

Gastos  militares 

1.203,020 

1.605,823 

1.086,772 

132,571 

544,963 

por  cabeza 

0.49 

i 00 

i 64 

0.20 

I -19 

Gastos  de  Instrucción  Pública 

i 391,968 

832,925 

403,735 

69,313 

709,098 

por  cabeza 

0.57 

0.52 

0.61 

O.IO 

1.92 

Presupuesto  total  de  gastos 

7.5oS,S27 

9033, 357 

4.602,122 

2.772,640 

5.006,377 

por  cabeza 

3-05 

5.68 

6.95 

3.96 

9.80 

COMERCIO  BXTERIOR  [en  miles  de  dólares] 

1918 

17,953  00 

16,607  0 

10,518.1 

13,684.7 

■3,363.0 

1919 

36,635.00 

3L930.4 

I2,Q2f.O 

20,322.1 

25,273.1 

1920 

36,447.04 

30,590.3 

19,805  4 

24,665.7 

32,194.7 

1921 

25,510.54 

■6,957-9 

23.151  4 

12,631.5 

21,012.3 

1922 

20,084.37 

23.642.6 

18,190.7 

13,026.9 

22,569.0 

1923  

25,566.11 

25,828.3 

24,358.5 

19.329-9 

22,619.0 

1924 

35.325.6 

19,035.0 

21.796.9 

2S.56S.2 

por  cabeza  

10.42 

21.86 

28  OO 

31.14 

55.80 

[1]  Incluso  los  ramales  para  el  transporte  de  la  fruta. 

[2]  Al  cambio  de  60  por  1.  * 

[3]  Calculado  el  monto  de  la  deuda  exterior  sobre  el  arreglo  ofrecido  por  los  Bondholders  [£1.200.000] 
(*)  Nicaragua  no  publica  datos  demográficos. 


FARMACIA  “SANTA  Lü 

CIA” 

DE  TEODORO  THOEGERSEN 

SAN  SALVADOR.  C.  A. 

Almacén  de  Drogas.  Medicinas  de  Patente. 

Productos 

Farmacéuticos.  Productos  Químicos.  Artículos  para  el 

Tocador  y Perfumería.. 

Esta  es  la  ocasión  para  Ud.  Aprovéchela.  Lea  esta  Revista  y cono 
cera  mercados.  Anuncie  en  ella  y recibirá  pedidos  y ofertas. 
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AÑO  1923 

Argentina 

Brasil 

Uruguay 

Perú 

Chile 

Superficie  (kilómetro  cuadrado) 

2.987,338 

8.524,777 

186.926 

1.802.422 

757.366 

Población  (estimada) 

9.555,000 

30.636,000 

1.607.000 

7.300,000 

3.905,358 

Ejército  en  tiempo  de  paz 

*1 

•] 

10.017 

*] 

18.247 

Ferrocarriles  (kilómetros) 

36.000 

29.845 

2.767 

3.343 

8.127 

Ferrocarriles  por  1000  K m.  cuadrados 

14 

3 

15 

3 

11 

Ferracarril  por  10,000  de  población.. 

31 

10 

17 

5 

21 

Líneas  telegráficas  (kilómetros) 

91.353 

46.369 

8,099 

16.393 

16.077 

Líneas  telegráficas  por  10.000  de  población... 

96 

15 

51 

22 

37,115 

Telegramas  despachados 

*] 

*] 

1.157,079 

1.822,447 

4.420.93 

Oficinas  postales  (números) 

3.645 

4,044 

92 

825 

793 

Cartas  despachadas 

*] 

•] 

126.594,111 

30  965,829 

97.294,661 

Consumo  decarne  de  ganado  (cabezas) 

455,095 

*] 

1.701,475 

Consumo  de  carne  de  cerdo  (cabezas). 

44. 60S 

*] 

202.716 

Nacimientos  (números) 

270.770 

40.231 

*] 

147.205 

Defunciones  (números) 

128.938 

18.110 

*] 

108.756 

PRESUPUESTOS  DE  1924-25  Y COMERCIO  EXTERIOR  (CALCULADO  EN  ORO  AMERICANO) 

( en  1.000  dollars  ) 


Deuda  pública  en  1923 

1.320,000 

805,774 

189.332 

67.3479 

260.716 

por  cabeza 

138 

27 

111 

68 

Servicio  Deuda  pública 

18,159 

28,056 

por  cabeza 

11 

7 

Gastos  militares 

99.565 

26.297 

6.932 

5.566 

18.033 

por  cabeza 

10 

1 

4 

1 

5 

Instrucción  pública 

6.525 

4.322 

9.331 

por  cabeza 

4 

1 

3 

Presupuesto  de  gastos 

506.110 

117.333 

45.120 

31.597 

112.584 

por  cabeza 

53 

28 

28 

4 

30 

comercio  externo  (en  1.000  dollars) 

1920 

1.979,053 

807,701 

213,299 

225.516 

455.009 

1921 

1.429,693 

573.315 

164.121 

166,648 

301.145 

1922 

1.365,654 

514.821 

126.645 

146.427 

210.156 

1923 

1 639,791 

566.434 

213.550 

190.446 

316.280 

1924 

1.840,104 

797,293 

181.000 

201.969 

por  cabeza 

192.58 

26.00 

112.64 

27.70 

82.58 

AÑO  1923 

México 

St9  Domingo 

Cuba 

Panamá 

Colombia 

Superficie  (kilómetro  cuadrado) 

1.987,201 

50.070 

166.122 

87.480 

1.288.800 

Población  (estimada) 

14.493.000 

897.000 

3.368.923 

434.000 

6.617.833 

Ejército  en  tiempo  de  paz 

40.000 

1.620 

1) 

1) 

1) 

Ferrocarriles  (kilómetros) 

27.403 

680 

5.033 

502 

1.642 

Ferrocarriles  (1000  Kms.  cuadrados) 

14 

14 

4 

6 

1,3 

Ferrocarriles  por  10.000  de  población 

19 

8 

18 

11 

2 

Líneas  telegráficas  (kilómetros) 

42.493 

1,437 

8.388 

16.73 

22.111 

Líneas  telegráficas  por  10.000  de  población... 

30 

6 

30 

39 

33 

Telegramas  despachados 

4.172,479 

Oficinas  postales  (números! 

2.701 

* 88 

749 

96 

843 

Cartas  despachas 

1) 

i)  48,666 

1) 

1) 

1) 

Consumo  decarnedeganado (cabezas) 

1) 

2)  12,207 

1) 

1) 

1) 

Consumo  de  carne  de  cerdo  (cabezas).. 

1) 

8,237 

1) 

1) 

1) 

Nacimientos 

132.992 

24,569 

1) 

1) 

1) 

Defunciones 

114.362 

8,476 

1) 

1) 

1) 

(1)  No  obtenibles. 

(2)  Ganado  sacrificado  en  la  capital. 


Durante  1924,  el  comercio  externo  de  Nueva  Zelandia  (1.300.000  ha- 
bitantes) alcanzó  £ 101.000.000  o sean  cerca  de  $:  390  por  cabeza. 


* 
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PRESUPUESTO  DE  1924-25  Y COMERCIO  EXTERIOR  [CALCULADO  EN  ORO  AMERICANO] 

[ en  1.000  dollars  ] 


AÑO  1923 

México 

St^  Domingo 

Cuba 

Panamá 

Colombia 

Deuda  pública  en  1923  (1) 

179.211 

13.434 

114.694 

45.057 

por  cabeza 

12,30 

15.80 

39,56 

6.81 

Servicio  deuda 

20.375 

2.795 

12.248 

735 

2.183 

por  cabeza 

1,40 

3.33 

4.12 

1.70 

0.33 

Instrucción  pública 

26.181 

884 

9.578 

845 

2.70 

por  cabeza 

1,80 

1,00 

3.30 

1,92 

0,41 

Castos  militares 

56.653 

860 

9.516 

nihil 

3.032 

por  cabeza 

3,91 

1.08 

3.28 

0,46 

Presupuestos  gastos 

173.503 

10,702 

61.672 

7195 

42,966 

por  cabeza 

12,00 

11,92 

21,28 

16,58 

6,50 

comercio  externo  [en  1.000 dollars] 

1920 

721.106 

105.257 

1.353.366 

21.114 

167,847 

1921 

679.371 

45.199 

636.840 

14.156 

93.564 

1922 

4S9.864 

29.549 

514.310 

12.766 

95.368 

1923 

556.800 

44.288 

691,550 

15.064 

120.298 

1924 

493.000 

51.853 

724.595 

por  cabeza 

34,02 

58.00 

215,09 

34.71 

18,18 

[1]  Deuda  Exterior. 


AÑO  1923 

Paraguay 

Ecuador 

Bolivia 

Venezuela 

Haití 

Superficie  (kilómetro  cuadrado)  

457.772 

307.243 

1 332,809 

1.020.400 

22.457 

Población  (estimada) 

Ejército  en  tiempo  de  paz 

1.200,000 

2.000,000 

2.890,000 

2.562,334 

1.631,000 

Ferrocarriles  (kilómetros) 

513 

688 

2.668 

1 077 

186 

Ferrocarriles  por  1.000  Km.  cuadrado 

2 

2 

1,5 

1 

6 

Ferrocarriles  por  10.000  depoblación. 

5 

3 

9 

4 

1 

Líneas  telegráficas  (kilómetros) 

2 393 

7.283 

8 523 

10.706 

206 

Líneas  telegráficas  por  (1 0.000  de  población) 
Telegramas  despachados 

14 

36 

29 

44 

1 

Oficinas  postales  (número) 

Cartas  despachadas 

Consumo  de  carne  de  ganado  (cabeza) 
Csnsumo  de  carne  de  cerdo  (cabeza)... 

Nacimientos  (números) 

Defunciones  (números) 

385 

217 

427 

376 

92 

PRESUPUESTOS  DE  1924-25  Y COMERCIO  EXTERIOR  (CALCULADO  EN  ORO  AMERICANO 

[ en  1.000  dollars  ] 


Deuda  pública  en  1924- 

3.330 

18.577 

42,120 

22.960 

20.582 

por  cabeza 

3,99 

9,28 

14,58 

9,52 

12.6: 

Servicio  deuda  pública 

915 

1.267 

7019 

8,115 

2.291 

por  cabeza 

Gastos  militares 

0,91 

97.» 

0,63 

1.467 

2,33 

3.364 

2.555 

1,4C 
2]  1.007 

por  cabeza 

0,47 

0,73 

1 17 

1,05 

0.61 

Gastos  Instrucción  Pública 

2]  621 

1.374 

1.580 

930 

437 

por  cabeza 

0.62 

0.68 

0,55 

0.38 

0,27 

Presupuesto  de  gastos 

3.990 

6.710 

17.502 

12.671 

9023 

por  cabeza 

3,99 

3,35 

6,05 

5,25 

5,53 

comercio  externo  [en  1.000  dolars] 

1920  

1921  

27.235 

17.097 

27.516 

63.911 

53.731 

93,764 

44.210 

49.019 

18.548 

1922 

15.113 

38.651 

57.666 

46,062 

59.714 

23.062 

1923 

2.0411 

42.274 

63.681 

28.749 

1924 

por  cabeza 

20,41 

21,13 

22,04 

24,75 

29.000 

17,18 

(2)  Incluso  Justicia. 
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Finanzas  Nacionales  de  Centro  América 


Cuadro  comparativo  de  los  ingresos  aduaneros  de  Centro  América 


( Valores  reducidos  a dollars  americanos ) 


Año  1925 


Honduras  Guatemala 


El  Salvador  Nicaragua  Costa  Rica(t) 


Enero,  1925.. 

Febrero 

Marzo 

Abril 

Mayo 

Junio 

Julio 

Agosto 

Septiembre.... 

Octubre 

Noviembre... 


206,112 

184,038 

191.625 

180.894 


534,825 

565,887 


740,602 

565,505 

827.461 

514,820 

487,549 


212,363 

248,705 

230,288 

200,878 


221.512 

247.283 

255.855 

241,816 


Diciembre 


Total 581,775  1.100,712  3.135,937  892,234  965.866 

Id  ralaclóa  al  presu- 
puasto 

+más— menos:  + 19.351  + 458.782  + 920,752  + 215.866 

En% + 2.60%  + 61.19%  + 41.56%  + 28.78% 

En  riladón  a la  part- 
íala época  antarlor 

+más — menos:  + 374.534  + 324.934  + 222,983  + 199.026 

En  % + 72.42%  + 11.76%  + 33,29%  + 25.95% 


(1)  Sin  derechos  de  exportación. 


MOVIMIENTO  DE  TRAFICO  DE  FERROCARRILES  DE  C.  A. 


Costa  Rica  North  Rly. 

Salvador  Rly 

Inti  Rlys  of  C.  A 


. Julio-Marzo  1924-25 £ 291.440 

„ 1923-24 „ 224.420 

.Julio-Junio  13  1924-25 „ 230.980 

„ 1923-24 192.104 

Enero- Abril  1925 442.375 

1924 387.011 


EL  SALVADOR 


MAYO.— 1925 


INGRESOS 


( Valores  en  colones  a 50  cts.  oro ) 

En  relación  al 
' ' Presupuesto 


EGRESOS 


Renta  de  Importación.... 
» » Exportación.... 

» » Licores 

Papel  Sellado  y Timbres. 

Impuestos  Directos 

Rentas  Diversas 

Servicios 

Bienes  Nacionales 


Total. 


(#)  Presupuesto  Extraordinario 


881,930  + 178,944  Asamblea  Nacional 4,462 

93,169  — 89,919  Presidencia  de  la  Rep..  8,393 

..  272,392+  35,350  Gobernación 291,456 

57,982  + 12,686  Fomento  v Agrie 101,141 

78,245  + 23,537  Instrucción  Publica....  113,462 

105,576+  35,651  Relaciones  Exteriores.  8,201 

88,215  + 9,790  Justicia 64,878 

535  + 2 Beneficencia  y Sdad 55,941 

Hacienda 114,669 

0 1.578,044  + 206,041  Servicio  Deuda 96,910 

= 15,02%  Guerra 268,061 

Ministerio  Gr al.  (*) 45,168 


0 1.171,742 
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COSTA  RICA 

FEBRERO.— 1925 

( Valores  en  colones  — Cambio  400%) 


INGRESOS 


— — Licores 

Papel  Sellado  y Timbres.. 

Correos  y Telégrafos 

Patentes  Comercio 


Imprenta  Nacional 

Registro  Público 

Exportación  Bananos... 

Impuestos  Directos 

— Conversión.. 
Eventuales 


En  relación  con 
el  Presupuesto 

EGRESOS 

...  883,016  + 

133.016 

Poder  Legislativo 

28,165 

...  373,879  + 

40,546 

— Judicial 

53,740' 

29,966  + 

383 

Gobernación  y Policía 

51,034  + 

13,734 

Judicial 

175,452 

41,893  — 

8,107 

Fomento 

372,479 

...  422,338  + 

59,327 

Relaciones  Exteriores. 

23,798 

...  283,623  + 

116,956 

Justicia 

4,999 

3,362  + 

861 

3,500 

31,824 

229,184 

9.205  + 

4,205 

20,769  — 

5^898 

Instrucción  Pública.... 

9,274  — 

1,174 

Seguridad  Pública 

174,750 

63.095  + 

13,095 

Hacienda 

224,314 

20,171 

Servicio  Deuda 

397,383 

V 2.006,615  + 

400,516 

24,05% 

V 1.719,589 

S3EE 


STUDIO  PER  LA  PROPAGANDA  E LA  DIFFUSIONE 


DEL 


Prodotto  Italiano 

DEL 

RAG.  EUGENIO  DE  BENEDICTIS 


RAPPRESENTANZE -IMPORT  AZIONE 

CAMPION  ARIO  PERMANENTE 

SAN  JOSE  DE  COSTA  RICA.-C.  A.  — — CASELLA  POSTALE  467 

Pareri,  relazioni-Practiche  d oga nali-Esazionc  e ricupero  di 
credit i Consulenza  commerciale-Campagne  reclamistiche 

DU  OU  0 

Corrispondenza  io  italiano,  spagnolo,  tráncese,  inglese,  tedesco  e portoghese. 


Referenze:  Ra.  Legazione  d’Italia  in  Costa  Rica  — Banco  di  Costa  Rica  — Royal  Bank  of  Canadá 


tt 


L1KOSECC” 


Extracto  de  licores  en  cubitos  de  calidad  inmejorable  para  hacer  cada  cual  licores  de  p 
primera  clase.  1 cubito  basta  para  un  litro  de  licor.  Exportación  a todos  los  países. 
UNICO  FABRICANTE: 

Chem.  Fabrik  Dr.  Julius  Schwab,  Fúrth  i B.  15. 

En  la  Feria  de  Leipzig.  Dresdener  Hof,  III  piso.  Puesto  672  - 673. 
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Comercio  Externo  de  Nicaragua 

IMPORTACION 
( Valores  en  córdobas  — dollars) 


Algodón,  Manufacturas  de 

Cemento 

Fibras  vegetales,  manufacturas  de 

Gasolina 

Hierro  y Acero,  manufacturas  de 

Lana,  manufacturas  de 

Licores,  Cerveza,  "Vinos  y otras  bebidas 

Papel  y manufacturas  de 

Petróleo 

Pieles  y manufacturas  de 

Productos  alimenticios: 

Arroz 

Azúcar ■. 

Café 

Carnes  y sus  productos 

Frutas  y sus  productos 

Harina 

Legumbres  y sus  productos 

Maíz . 

Pescado  y sus  productos 

Todos  los  demás 

Productos  Químicos  y Farmacéuticos... 

Seda,  manufacturas  de 

Todas  las  demás  importaciones 


1923 

1924 

2,276,781 

2,504,570 

29,004 

33,608 

180,266 

218,400 

142,529 

154,677 

471,638 

676,727 

62,825 

95,231 

162,513 

176.822 

127,295 

124,453 

167,525 

160,481 

242,321 

244,973 

93,861 

115,638 

16,798 

79,376 

15,087 

12.672 

88,809 

114,405 

43,637 

62,597 

383,852 

439,294 

111,009 

144,936 

15,375 

15,432 

41,485 

68,918 

183,979 

241,987 

343,750 

374,620 

144,517 

202,609 

1,923,576 

2,544,191 

Total  de  importaciones C$  7,268,432  C$8,806,896 


EXPORT  ACION 


Cantidad 
en  qtla.  acetr. 

1923 

Valor 
en  $ 1000 

1924 

Cantidad 
en  qtla.  meta. 

Valor 
en  $ 1000 

Algodón  

751 

10,9 

2,736 

121,5 

Azúcar 

107,751 

1,305,2 

83,421 

1,015,3 

Bananos,  rae 

3,420,436 

2,052,2 

2,844,632 

1,706,8 

Cacao 

734 

13,1 

613 

12,2 

Café 

137,128 

3,937,8 

179,973 

7,321,8 

Cocos,  nueces 

1,837,1-31 

26,5 

1,705,163 

29,1 

Cueros  y pieles 

4,486 

142,6 

3,996 

194,1 

Hule 

186 

8,0 

132 

3,8 

Maderas,  pies 

...  20,386,440 

1,807,1 

18,846.805 

1,253,3 

Maderas  de  Tinte,  pies 

3,939,595 

38,3 

2,318,034 

39,1 

Maíz 

7,345 

26,6 

9,459 

29,0 

Manteca 

73 

2,4 

160 

3,2 

Oro 

823,6 

771,4 

Plata 

262^4 

155,1 

Los  demás 

57L6 

334,0 

Valor  total 

11,028,3 



12,990,0 
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NICARAGUA 

GASTOS  y RENTAS  GENERALES 

(en  mil  Córdobas  = dollars) 


ARO: 

Aduaneras 

Derechos 

Consulares 

Rentas 

Internos 

Otros. 

Gastos 

Superávit 

1919 

1,159,2 

76,3 

1,304,0 



1.331,5 

1,150,3 

1920 

2,555,0 

128,5 

1,464,3 

— 

1,528,1 

1,661,7 

1921 

577,0 

57,0 

1,024,9 

12,9 

1,480,1 

790,0 

1922 

567,6 

47,0 

952,3 

— 

1,503,2 

1,580,0 

11,7 

1923 

1,005,0 

1,261,3 

75,7 

999,3 

17,3 

314,8 

1924 

84,0 

926,3 

— 

1,5SO,0 

650,9 

DEUDA  PUBLICA 

[en  1000  Córdobas] 

Marzo  31  Marzo  31 

1934  1926 

BonoB  de  1909,  pendientes:  

Marzo  31,  1924  £ 864,720  @ $ 4.8665..  C$  4.208  


Marzo  31,  1925  £ 818,800  @ $ 4.8665 C$  3,984,7 

Bonos  Aduaneros  Garantizados  de  1918 3,251  3,075,9 

Bonos  de  1904,  no  vencidos 30  30,0 

Cédulas  del  Erario  de  1920  para  compra  del 

Ferrocarril  del  Pacífico 300  

Deuda  flotante,  aprox 250  300,0 


C$  8,139 


C$  7,390,6 


Cuando  fué  establecida  la  Recaudación  General  de  Aduanas  en  diciembre  de  1911,  la  deuda  pública 
de  Nicaragua  era  de  C$  32.236,223.61.  El  hecho  de  que  ahora  no  sea  más  que  siete  millones  y un  ter- 
cio habla  por  sí  mismo.  Las  finanzas  de  la  República  se  encuentran  en  buenas  condiciones. 


• PEPTON  • 

ESPECIFICO  PARA  BACTERIOLOGIA 

“Acido  benzóico  y natrón”  - polvo  de  cuajo  - colores  para  queso  - colores 
para  mantequilla 

PRODUCTOS  QUIMICOS  Y FARMACÉUTICOS 

ESPECIALIDADES 

Dr.  Chr.  Brunnengraber,  Chem  Fabr.  Rostock,  i.  Meckl.  [Alemania] 


-Farmacia  del  Mercado 

Dr.  Francisco  P.  Castro  y Cía. 

TELEFONO  3-4-3 


SAN  SALVADOR 


Completo  Surtido  ie  Especialidades 
y MEDICINAS  en  general. 
Importación  Directa  de  Estados  Unidos  y Europa 
El  DESPACHO  DE  RECETAS 
es  atendido  por  Farmacéutico. 

ABIERTO  HASTA  LAS  9 p.  m. 

Para  Ganaderos  acaba  de  recibir  EMASCULADORES. 


<0 
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NICARAGUA 

MOVIMIENTO  MARITIMO.— 1924 


ENTRADAS  SALIDAS 


Puertos 

No. 

Tonelaje 

Corinto 

417,735 

201 

417,755 

El  Bluff 

176 

150,794 

173 

148,206 

San  Juan  del  Sur 

79 

91,580 

57,690 

79 

91,580 

Otros  puertos 

56 

56 

56,360 

Buques  de  Vela,  etc 

809 

24,097 

903 

24,068 

1,421 

741,916 

1,412 

737,969 

PROPORCION  DE  LAS  IMPORTACIONES  POR  PAISES 


La  proporción  de  las  importaciones  recibidas  de  diferentes  países  durante  los 
años  anteriores,  es  como  sigue: 

1911 

a 

1914  1916  1917  1918  1919  1920  1921  1922  1923  1924 


Estados  Unidos 

Gran  Bretaña 

Alemania 

Perú 

Francia 

Panamá 

Italia 

España 

Chile 

Otros  países  europeos  ... 
Otros  países  americanos 


% 

% 

% 

% 

% 

54 

80 

81 

78 

84 

20 

13 

13 

10 

8 

11 

.... 

"V 

4 

4 

2 

"2 

.... 

2 

2 

3 

1 

Ï 

.... 

.... 

1 

1 

1 

.... 

.... 

2 

.... 

• • • • 

1 

2 

i 

Ï 

2 

2 

% 

% 

% 

% 

% 

81 

73 

80 

76 

73 

12 

12 

9 

12 

12 

8 

2 

1 

3 

4 

.... 

4 

3 

2 

2 

2 

4 

2 

1 

2 

1 

1 

1 

1 

1 

Ï 

Ï 

.... 

Ï 

2 

Ï 

Ï 

Ï 

1 

2 

.... 

1 

Driles  y Calcetería 

SAN  SALVADOR,  El  Salvador,  C.  A. 

13  Calle  Poniente.  Teléfono  N9  1-5-0 
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PROPORCION  DE  LAS  EXPORTACIONES  POR  PAISES 

La  proporción  de  los  productos  de  Nicaragua  comprados  por  diferentes  países  ' 
durante  los  últimos  años  se  muestra  en  la  tabla  que  sigue: 

1911 

a 

1914  1916  1917  1918  1919  1920  1921  1922  1923  1924 


% 

% 

% 

% 

% 

% 

%• 

% 

% 

% 

Estados  Unidos 

40 

70 

85 

83 

62 

86 

77 

71 

72 

5T 

Francia 

25 

18 

8 

28 

5 

10 

16 

14 

16 

Holanda 

3 

1 

4 

6 

España 

Ï 

1 

.... 

4 

5 

Gran  Bretaña 

ÏÖ 

1 

4 

3 

1 

3 

2 

3 

Alemania 

17 

1 

3 

Cuba 

.... 

.... 

3 

2 

Italia 

1 

5 

2 

1 

2 

Noruega 

.... 

1 

Filandia 

1 

Dinamarca 

Ï 

1 

Canadá 

Ï 

Ï 

Ï 

Ï 

1 

Zuiza 

1 

Costa  Rica 

Ï 

2 

2 

El  Salvador 

Ï 

Ï 

1 

1 

Honduras 

Ï 

1 

México 

12 

2 

2 

Panamá 

....  * 

.... 

1 

1 

2 

1 

Otros  países  europeos.... 

2 

.... 

.... 

1 

Ï 

Otros  países  americanos 

2 

2 

2 

1 

1 

Ï 

© 

m 

I 

I 

i 

m 

m 

© 

i 

m 

I 

© 

i 


9alaee  Áotel  = Barcelona 


RONDA  DE  SAN  PEDRO  41 


© 


Unico  en  la  ciudad  © 
construido  a cuatro 
fachadas  y en  el  que 
todas  sus  habitacio- 
nes  son  exteriores.  IPS 

Gran  Confort.  jjjjt 
Calefacción  central,  rpn 
Agua  corriente, 
caliente  y iría.  W" 

w 

Teléfono  en  todas  sus  © 
habitaciones. 


232  habitaciones,  96  de  ellas  con  cuarto  de  baño  anexo,  teniendo  muchas  de  ellas  [□] 
— : adornos,  salones  particulares.  . 1 — 


EXCELENTE  COCINA  Y BODEGA.  m 

© 

PRECIOS  ESPECIALES  PARA  FAMILIAS  Y LARGAS  TEMPORADAS. 

En  su  sala  de  lectura  se  encuentra  « La  Revista  Económica » de  El  Salvador. 

ÍBllll!lllllllllllllllll!llllllllllllllllll¡lllllllllllllllllin 


/ 
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FLETES  MARITIMOS 


por  ton.  ƒ menos 
\ 10% 


> Café  en  oro  de  C.  América  a Europa £ 6 

en  pergamino  de  C.  América  a Europa ; ,,  7 „ 

Abono  de  Europa  a Costa  del  Pacífico  de  C.  América ..  „ 1.15  „ 

t>  ,,  Puerto  Barrios •>  2.15  ,, 

„ Livingston  (Guatemala)  I „ 2.5  „ 

A baca  " FiHpinaa  ..  j 3.66^ 

Cofia  ” ”,  „Inglaterra  «i?15  por  ton' 

Azúcar',  „ „Inglaterra. £ 2 „ „ 

„ San  Francisco 8 o » » 

„Nueva  York „ 8 „ „ 

Maíz  La  Plata  „ Inglaterra frs.  18.93  „ „ 

,,  „ Nueva  York  a Liverpool „ o.by  „ „ 

Algodón  de  ..  ” ” 

Trigo  „ Canadá  ít.ao 


HARD  & RAND,  Inc. 

IMPORTERS  AND  JOBBERS  OF  COFFEE 

107  Wall  Street,  New  York  City 


Chicago 
St.  Louis 


London,  England 


New  Orlean 
San  Francisco 


Brazil 

Río  de  Janeiro 
Santos 

Ribeirao  Preto 
Victoria 


Colombia 

Medellin 

Girardot 

Guatemala 

México 


CORRESPONDENTS  IN  ALL  OTHER 
PRINCIPAL  MARKETS 


Rosenthal  e hijos 


Guatemala  City 
Guatemala,  C.  A. 

(i 

SPECIALISTS  IN 

GUATEMALAN  COFFEES 

-A.  Rosenthal  & Sors,  inc.  — 

82  BEAVER  St.,  NEW  YORK 


Téléhones:  Télégrammes: 

808.61  et  885.13  Sjrlransm-Bnixelus 


m Sylvain  Van  Sint  Jan  ■ 

127,  RUE  DU  DUC,  127 
WOLUWE  - ST  - LAMBERT  - BRUXELLES 

CASA  CONSTITUIDA  SN  1904.— BÉLGICA 

• ••• 


EXPORTATION 

Vigas:  Cuadrados;  Planos;  Redondos;  Flejes; 
Angulos.  Hierros  U y T. — Rieles;  Blooms;  Pa- 
lanquillas; Hierro  Fundido;  Planchas  ordina- 
rias, bruñidas  y recocidas;  Tubos  en  hierro  fun- 
dido para  gas;  Carton;  Puntas;  Alambre  en 
todos  los  géneros;  Cementos,  mareas  regis- 
tradas; Triton,  Jeanne  d'Arc,  Collie, 
St-Michel,  S.  V.  y Couronne.  Cal; 

Cartón  alquitranado;  Vidrios 
para  ventanas  (marca  Tri- 
ton y otros.) — Plomo  en 
tubos  y planchas  ; 

PlanchasdeZinc. 
marcas  registradas 
Selecta  y Ductile,  y tam- 
bién V.  M — Blanco  de  Zinc; 

Albayalde;  Minium;  Verde  de 
cal  (marcas  Triton  y Couronne)-, 
Mármoles.  Cubiletería  en  todos  los 
géneros.  Frasearlas.  Fósforos,  marcas  re- 
gistradas TheConqueror,  The  Collie,  Triton. 
Vansansena  y St-Georges.  Tejidos  y frazadas 
de  lana,  media-luna  y algodón;  Hilos  para 
coser;  Lacetes  de  calzado;  Cuerdas  y todos  los 
productos  de  lana  algodón,  lino,  cánamo  y juta. 


Esta  es  la  ocasión  para  13  d.  Aprovéchela! 

Lea  esta  Revista  y conocerá  mercados.  Anuncie  en  ella  y recibirá  pedidos 
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Comercio  Externo  de  Centro  América  durante  el  decenio  1914-1924 


(VALORES  EN  ORO  AMERICANO) 


IMPORTACION 


AÑO 


Costa  Rica 


El  Salvador 


Guatemala 


Honduras 


Nicaragua 


TOTAL 


1914 

1915 

1916 

1917 

1918 

1919 

1920 

1921 

1922 

1923 

1924 


1914 

1915 

1916 

1917 

1918 

1919 

1920 

1921 

1922 

1923 

1924 


7.751,679 

4.478,782 

6.603,925 

5.595,240 

3.735,023 

7.517,989 

22.369,997 

9.177,802 

8.342,584 

9.783,394 

12.003,017 


4.958,624 
4.022,167 
5.823,619 
6.S69.276 
6.142,697 
10.458,646 
12.628,370 
8.486,453 
7.426,760 
8.770,457 
10  957,947 


7.348,843 

5.072,476 

8.539,294 

9.037,729 

8.465,643 

14,215,865 

18.344,463 

14.369,611 

10.751,660 

10.840,781 


6.624,930 
5.874,797 
4.452,109 
6.293,162 
4.784,449 
6.931,370 
12.860,762- 
16.722, 70'0 
12.804,259 
14.342,237 
11.137,953 


EXPORTACION 


10.861,748 
9.971,582 
11.121,172 
11.382,166 
9.623,874 
17.748,835 
14.993,551 
11  883,981 
14.220,776 
12.829,9820) 
16.565,233 


11.876,000 

9.772,000 

11.605,151 

10.700,266 

12.399,840 

16.745,290 

17.999,997 

8.479,548 

16.213,805 

17.057,877 

24.367,674 


12.754,026 

11.556,435 

10.618.176 

7.827,510 

11.319,322 

22.419,134 

18.101,905 

12.140,826 

12.065,949 

14.725,567 


2.421,331 

3.457,847 

4.190,565 

5.353,452 

4.586,931 

5.997,741 

6.944,725 

5.428,587 

5.170,949 

10.016,270 

7.897,047 


4.134.223 

3.159.224 
4.777,597 
6.393,068 
5.929,803 
7.912,653 

13.864,389 

5.309,902 

5.123,505 

7.268,432 

8.806,896 


4.955,050 

4.567.201 

5.284,863 

5.975,256 

7.754,940 

12.409,472 

10.787,345 

8.070,949 

7.903,446 

11.028,309 

12.990,026 


30.818,399- 

22.607,442 

30.196,544 

34.188,475 

29.057,615 

47.036,529 

90.067,981 

63.066,461 

44.448,768 

51.005,301 


43.868,155 

39.325,065 

42.819,927 

41.238,650 

45.684,910 

75.320,472 

68.828,523- 

46.003,895 

55.574,925 

65.658,005 


(1)  Esta  Exportación,  basándose  sobre  la  primitiva  documentación  de  El  Salvador,  publicada 
por  la  Dirección  General  de  Estadística  en  Junio  de  1924,  figura  en  Latin  American  Foreign  Trade  in- 
1923,  General  Survey,  Washington,  (página  Nç  2)  sólo  con  $ 10,651,914  o sea  la  misma  cifra  que  se 
había  remitido  a la  Revista  Económica  para  su  publicación  (vol.  XI,  página  493,  julio  de  1 924), 


Casa  Importadora,  Exportadora  - Comisionista 

ESTABLECIDA  EN  1878 

Almacenes  Centrales:  TEGUICGALPA  Teléfono  No.  36 


SUCURSALES: 

Catacámas,  Comayagua,  Juticalpa,  Cantarranas,  Talangá,  La  Paz  y Comayagiiela 

Mis  Almacenes  son  surtidos  al  día,  siempre  con  Novedades 
VISÍTELOS  USTED  Y SERÁ  BIEN  ATENDIDO 
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EXPORTACION  DE  LOS  PRINCIPALES 
PRODUCTOS  CENTROAMERICANOS  DURANTE 
LOS  ULTIMOS  12  AÑOS 


CAFÉ.— En  quintales  métricos 


ANOS 

Costa  Rica 

El  Salvador  Guatemala 

Honduras 

Nicaragua 

TOTAL 

1913 

130,190 

286,660 

421,959 

2,275 

111,920 

953,004 

1915 

177,171 

346,660 

396.227 

5,586 

103.508 

1.029,152 

1915 

122,064 

307,260 

365,891 

954 

91,325 

887,494 

1916 

168,438 

357,560 

405,135 

2,212 

104.528 

1.037,873 

1917 

122,672 

361,180 

417,188 

2 170 

84,283 

987,493 

1918 

114,517 

360,510 

360,430 

1,290 

115,941 

952,688 

1919 

139,644 

330,530 

412,909 

8,404 

162,890 

1.044,077 

1920 

139,981 

375,870 

433,345 

5,023 

69,606 

1.023,825 

1921 

133,364 

283,120 

429.116 

1,032 

135,797 

982,429 

1922 

186,168 

430,788 

431,701 

3 443 

88,639 

1.140,839 

1923 

110.8S4 

479,941 

440,763 

9,180 

137,128 

1.177,896 

1924 

182,108 

409,360 

1,306 

179,973 

AZÚCAR.- 

-En  quintales  métricos 

1913 

» 

8,330 

26,734 

» (*) 

4,972 

40,036 

1974 

1,572 

4,640 

50,657 

» (*) 

7,092 

63,961 

7915 

23,923 

24,280 

44,636 

20,001 

2,121 

114,961 

1916 

30,104 

26,570 

64,285 

19,644 

30,345 

170,948 

1917 

35,605 

52,970 

61,542 

51,483 

29,110 

230,710 

1918 

17,620 

45,470 

5,021 

48.956 

62,401 

179,468 

1919 

20,448 

37,690  ' 

51,320 

71,972 

38,472 

219,902 

1920 

51,072 

61,324 

98,378 

51,617 

84,083 

346,570 

1921 

39,643 

51,205 

66,787 

56,476 

121,074 

335.188 

1922 

22,087 

91,513 

107,314 

60,089 

99.483 

380,486 

1923 

45,726 

92,238 

113,080 

71,025 

107,570 

427,639 

1924 

4,492 

77,061 

3,359 

83,421 

(*) 

Antes  de  1914  no  existieron  refinerías  de  azúcar  en  Honduras, 

BANANOS. — En  racimos  (1) 

AROS 

Costa  Rica 

Honduras 

Nicaragua 

Guatemala 

TOTAL 

1913 

11.170,812 

6.246,182 

1.393,026 

2.872,200 

21.682,220 

1914 

10.162,912 

8.433,895 

[2] 

1.911,000 

2.816.100 

23.323, 9t  7 

1915 

9.521,648 

8.014,750 

1.525,589 

3.217.000 

22.278,987 

1916 

10  058,738 

9.702,791 

— 

1.100,000 

3.177,426 

24.038,955 

1917 

8.689,516 

10.000,000 

— 

9(  0,000 

3.000,000 

22.589,516 

1918 

7 129,655 

10.201,675 

— 

862,199 

2.812,000 

21.005,529 

1919 

7.270,624 

11.359.578 

— 

798,844 

2.445,200 

21.874,246 

1920 

8.652,473 

11.488,418 

— 

1.167,346 

3.634,360 

24.942,597 

1921 

8.31S.581 

13.173,225 

— 

1.873,524 

4.835  000 

28.200,330 

1922 

7.171,619 

14.584,674 

— 

2.617,765 

4.498,800 

28.872.858 

1923 

7.454,114 

11.655,414 

3.420,326 

4.524,777 

28  566,655 

1924 

8.087,201 

9.282,205 

— 

2.S44.632 

4.315,728 

24.529,766 

(1)  Este  cuadro  evidencia  la  falsedad  de  la  afirmación  de  la  literatura  de  propaganda  colom- 
biana, de  que  Colombia  es  el  tercer  productor  de  bananos  del  mundo.  Bien  y al  contrario  figura,  no 
sólo  después  de  los  cuatro  países  productores-exportadores  de  Centro  América,  sino  hasta  después 
de  Jamaica,  Cuba  y Brasil. 

(2)  Según  la  estadística  de  Importación  de  U.  S.  A.  En  la  estadística  oñcial  de  Honduras,  se 
.hace  figurar  la  exportación  de  bananos,  así: 

1912  racimos  5.897.979 

1913  » 6.246.182 

1914  » 6.610.164 

1915  » 5 946.480 

1916  » 7.839.989 

1918  » 9.339.634 

1919  » 9.695.991 

192"  » 9.631.568 

1921  » 9.814.497 

1922  » 12.520,495 

X923  » 13.167,148 

lo  que  evidencia  el  caos  que  existe  también  en  este  importante  ramo  de  la  economía  hondureña. 

(2)  Considerando  que  cada  racimo  ocupa  el  mismo  espacio  que  un  saco  de  café,  puede  juzgarse 
de  ahí  sobre  el  enorme  tráfico  marítimo  de  los  países  productores  de  bananos  y particularmente  del 
de  Honduras. 
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Recaudaciones  aduaneras — Proporción  sobre  importaciones. — Rentas  por  cabeza. — Valores  de 
importaciones  por  cabeza. — Rentas  directas. — Por  capita. 

(en  dollars) 

Compilado  por  la  “Reyista  Económica" 


AÑO 

Importaciones 

Recaudaciones 

aduaneras 

Proporción 
sobre  im- 
ports en  % 

Rentas 

por 

cabeza 

Valores  de 

imports  por 

cabeza 

Impues- 
tos Di- 
rectos 

Por 

cabeza 

NICARAGUA- 

-HABITANTES:  700.000 

I9I2 

4,966,820 

1,265,080 

23,71 

1,68 

7,09 

I9I3 

5,770,006 

1,729,008 

29,16 

2,27 

8,24 

I9I4 

4.134,323 

1,234,633 

29  93 

1.77 

5,90 

94.S13 

0,05 

I9I5 

3,159,220 

797,717 

25.00 

1,13 

4,51 

127,867 

o,iS 

I916 

4,777,597 

1,037.073 

21,71 

1,48 

6,82 

144,427 

0,20 

1917 

6,393.068 

1,148.720 

17,93 

1,61 

9.13 

153,207 

0,22 

I918 

5,929,802 

997,204 

16,81 

1,42 

8,47 

143.30S 

0,20 

I9I9 

7,912.653 

1.389,343 

17.03 

i,95 

11,30 

114,059 

0,25 

I92O 

I3.864.388 

2,035.117 

14.S3 

L94 

19,80 

179,565 

0,25 

I92I 

5,309.902 

989,330 

18,63 

1,41 

7.3S 

184,370 

0,26 

I922 

5,123,508 

1,076,323 

21,00 

L54 

7,22 

150,927 

0,21 

I923 

7,268,432 

1,788,758 

24,33 

2.52 

10,38 

140,213 

0,20 

I924 

8,806,896 

2,201,798 

25,00 

2,14 

12,58 

205,821 

0,29 

COSTA  RICA- 

-HABITANTES:  400.000 

I9I2 

I0,08l,827 

2,839.437 

28,l6 

7,10 

25,20 

nil 

X9X3 

8,687,820 

2.592  667 

29.84 

6,48 

21,72 

nil 

1914  • 

7,523,588 

2,230,098 

29,52 

5.57 

18.88 

nil 

I9X5 

7,534.070 

I.268.377 

16,84 

3,17 

18,83 

nil 

1916 

8,805,577 

1,755.376 

26,58 

4,39 

16,51 

nil 

1917 

3’l9i,7i8 

699,633 

21,92 

L75 

7,98 

nil 

1918 

3,736.000 

542.297 

I4.52 

L35 

9.34 

675,409 

x.69 

19x9 

7,517,543 

i,1 624, 133 

21,6o 

4,06 

18,79 

668,684 

1,67 

1920 

22,305,591 

3,496,681 

15,63 

8.72 

55,94 

326,015 

0,81 

1921 

8.334.870 

2,744,422 

32,45 

6,86 

20.83 

195.703 

o,49 

1922 

8.342.584 

2,194.845 

26.3I 

5.4S 

20,85 

122,326 

o,37 

1923 

9,783.394 

2.983,998 

32,00 

7.34 

24,46 

195,703 

o,49 

1924 

18.585,233 

2,839,636 

17,14 

7,09 

41,41 

122,328 

0.30 

180,299 

0,45 

EL  SALVADOR- 

-HABITANTES:  1.200,000 

1912 

6 774,960 

3,329,048 

47.68 

2,67 

5'6l 

nil 

nil 

1913 

8,098,474 

2.905,217 

47,64 

2,42 

5,08 

— 

— 

1914 

4,958,624 

2,490,708 

49,02 

2,02 

4,13 

— 

— 

1915 

4,022,167 

1,699,071 

42,24 

1,42 

3,35 

— 

— 

1916 

f„823,6l9 

2,342,474 

40,22 

1.95 

148,182 

0,12 

1917 

6,796,812 

4,468,632 

36,32 

2,5i 

5,66 

240,209 

0,20 

1918 

6,142,353 

1,857,525 

30,24 

L55 

5,12 

196,637 

0,16 

1919 

10,458,646 

2,445,797 

23,39 

2,03 

8.71 

382,452 

0,32 

1920 

12.628,370 

3.127,309 

24.82 

2,60 

10,50 

388,783 

0,32 

1921 

8,486.352 

2,199.374 

25.90 

1.83 

7,07 

297,997 

0,25 

1922 

7 842,259 

2,761,604 

35.21 

2,20 

6,54 

251,365 

0,21 

1923 

8.770,041 

3,423,344 

39.03 

2,85 

7,30 

423,744 

o,35 

1924 

10.957,947 

4,299,850 

39,24 

3,58 

9,13 

39 1 959 

o,33 

(1)  HONDURAS- 

HABITANTES:  600,000 

1912 

4,317,300 

1,059,478 

24.33 

1.75 

7,20 

nil 

nil 

1913 

5,132,680 

i 139.567 

22,20 

1,90 

8,55 

— 

— 

1914 

6.624,930 

1,440,827 

21,75 

2,40 

11,04 





1915 

5,874,800 

1,175.046 

20,00 

1,96 

9,29 

— 

— 

1916 

4.452,110 

900,311 

20,22 

1,50 

7,42 





1917 

6,293,162 

1,184,754 

18.83 

i,97 

14,09 

— 

— 

1918 

4,784.449 

838,123 

17,53 

L39 

7,97 

— 

— 

1919 

6,931,376 

969,130 

13.9S 

1,61 

”, 55 

— 

— 

1920 

12,860,732 

1,491,609 

lí. 70 

2,49 

21,44 

— 

— 

1921 

16,722,700 

1,645,200 

9,84 

2,74 

26,25 

1922 

12,804,259 

11,57 

2,75 

23,90 

265.654 

o,44 

1923 

14,342,237 

1.659,721 

10,59 

1,96 

18,56 

1924 

11,137,918 

1,178,948 

10,56 

1,96 

18,60 

GUATEMALA- 

-HABITANTES:  2,100,000 

1912 

9,822,000 

2,832,000 

28,84 

L34 

4JO 

1913 

10,062,000 

3.265,000 

23,45 

x,55 

4.79 

1914 

7.348.843 

1,396,351 

I9.80 

o,6¿ 

4.44 

1915 

5.072,500 

596,S§7 

11,77 

0,28 

2,41 

1916 

7,349,000 

1,124,488 

i5,fo 

0,53 

3,50 

1917 

S 991,600 

1,171,928 

13,04 

o,55 

4,27 

1918 

8,465.643 

718,875 

8,49 

0,34 

3,i6 

1919 

14,215,865 

1,452,376 

10,22 

0.69 

6,77 

1920 

18.344,463 

2,03I,608 

lí, oS 

1,20 

8,74 

359,250 

0.17 

1921 

13.369,611 

1,838,899 

13,45 

0,86 

6,48 

401,787 

0,19 

1922 

10.751,660 

2 096,866 

19,50 

0,90 

5.12 

409.947 

0,20 

1923 

10,841,000 

2,374.444 

20,90 

1.13 

5,i6 

5x9,74o 

0,24 

1924 

5.34L337 

1,60 

764,097 

0,36 

(i)  Los  insignificantes  rendimientos  aduaneros  encuentran  su  explicación  en  las  enormes  franquicias  con- 
cedidas. En  1920—21  entró  casi  la  mitad  de  importación  libre  por  concesión,  alcanzando  los  derechos  dispen- 
sados la  enorme  suma  de  2 3.381,300  oro,  y en  1922,  $ 3.9t5,0Ql  oro;  en  1923  se  dispensaron  $ 2.867,3i7  oro 
en  derechos 
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Dominio  Industrial  de  los  Estados  Centroamericanos 

HONDURAS 

Ferrocarril  Nacional  de  Honduras 

(Valores  en  oro  americano) 


ingresos: 


Diciembre  1924 

Enero  1925 

Febrero  1925 

Marzo  1925 

Flete  Mercaderías . . . 

11.917 

11.773 

13.123 

15.056 

— Fruta 

5.840 

5.640 

4.320 

6.040 

— Caña 

— 

— 

4.357 

11.978 

Ganado  

478 

1.144 

474 

657 

Pasajes 

8.652 

8.488 

9.152 

10.349 

Varios 

1.492 

2.785 

1.633 

1.784 

Total  28.290 

29.829 

33.059 

45.863 

gastos: 


Mantenimiento  Vía 

11.841 

9.439 

7.659 

10.886 

— — Equipo 

6.779 

6.523 

6.255 

6.728 

Gastos  de  transporte 

9.239 

8.692 

10.043 

12.364 

- Gris 

1.493 

1.654 

1.514 

1.677 

Total 

29.352 

26.309 

25.831 

31.655 

Coeficiente 

103,76% 

88,20% 

78,13% 

69,02% 

W.  J.  Ferrer,  Auditor. 


COSTA  RICA 

ferrocarril  al  Pacifico.  Enero  a Abril. 

(Valores  en  colones,  Cambio  400%) 

1924  1 925 

Entradas 892,351  741,163 

Gastos 539.787  533,546 

Coeficiente 60,49%  71,99% 


GUATEMALA 

Telégrafos  y Teléfonos  Nacionales.  1924 


Ingresos oro  $ 170,479 

Egresos — 137,874 

Coeficiente  del  ejercicio 80,97% 


ESPEJOS-CUADROS- VIDRIOS 

Lisos,  biselados,  plateados,  grabados.  Todos  tamaños,  cualquier  diseño. 
Teja  de  cristal,  cristales  de  techo,  molduras,  passe  partouts  y mastique. 

iffleöaUa  öe  ÖDro  en  la  tExpoHirtón  CÜPtttroantprirana  öe  103?. 

Agua  destilada  químicamente  pura. 

TALLERES:  12  C.  0.,  Nos.  66  y 68.  DESPACHO:  14  Calle  Oriente,  No  2 a. 
Guatemala,  C.  A.  J.  B.  SEIGNE. 
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¡Las  informaciones  periodísticas!... 

Repite  una  revista  financiera  madrile- 
íia  con  toda  seriedad,  que,  según  una 
interesante  estadística  (sic)  publicada 
recientemente  en  Inglaterra,  las  Repúbli- 
cas Hispano-Americanas  gastan  en  aten- 
ciones militares  lo  siguiente:  Costa  Rica 
invierte  en  ello  el  14,1%  de  sus  ingresos. 
Tiene  un  soldado  por  cada  920  habitantes; 
Colombia  y Nicaragua  gastan  el  15;  Bo- 
livia el  19;  Chile  el  32;  Cuba  el  17;  Ecua- 
dor el  26;  Guatemala  el  26,7;  El  Salvador 
el  17  y Honduras  y México,  el  44,5;  re- 
sultando que  estas  dos  naciones  son  las 
que  invierten  mayores  cantidades,  en 
gastos  militares  de  todas  las  de  origen 
español ....  ! 

— ¡Ave  María  Purísima! 

Si  estos  periodistas,  tan  en  ayunas  de 
nuestras  cosas,  hubiéranse  tomado  la 
molestia  de  hojear  las  estadísticas  com- 
parativas publicadas,  desde  decenios,  por 
la  «Revista  Económica»  sabrían  que  los 
gastos  militares  de  las  repúblicas  latino- 
americanas, figuran  con  el  siguiente  por- 
centaje en  los  respectivos  presupuestos: 


Costa  Rica 

10,9 

• Colombia 

7,0 

El  Salvador 

9,2 

Cuba 

15,4 

Guatemala 

18,7 

Ecuador 

22,0 

Honduras 

25,6 

México 

32,6 

Nicaragua 

4,8 

Paraguay 

24,4 

Argentina 

19,7 

Perú 

17,4 

Bolivia 

19,2 

Uruguay 

15,4 

Chile 

16,0 

Venezuela 

20,2 

Claro  es  que  durante  las  guerras  intes- 
tinas de  México  y de  Honduras  se  gas- 
taron sumas  relativamente  grandes,  pero 
jamás  como  las  que  costó  la  guerra  mun- 
dial o las  de  la  Entente  o de  las  Poten- 
cias Centrales.  Costa  Rica  se  enorgulle- 
ce de  tener  más  maestros  de  escuela  que 
soldados.  Del  resto  no  se  habrá  de  extra- 
ñar tanto,  ante'lel  hecho  de  q’  en  nuestra 
misma  casa  se  repiten  con  frecuencia 
enormidades  parecidas.  Así,  un  diario 
de  gran  tirada  publicaba  no  hace  mucho 
que  en  Guatemala  estaban  «reparándose» 
5,000  kilómetros  de  carreteras.  Otro  pe- 
riódico atribuye  al  territorio  de  Centro 
América  una  extensión  de  440,000  Km.2 , 
poblada  de  sólo  5.401,000habitantes,  en, 
lugar  de  471,823  y 5.887,193  respectiva- 
mente. 


EL  SALVADOR 

Substitúyese  el  impuesto  sóbrela 
renta  con  un  impuesto  indirecto 

Con  el  pretexto  de  la  poca  eficiencia 
que  ofrece  la  recaudación  y evitar  la 
evasión  [del  impuesto  exímese  a los  im- 
portadores del  pago  de  impuesto  sobre 
su  renta,  gravando  en  su  lugar  las  mer- 
caderías importadas  con  el  recargo  de 
calculado  sobre  el  valor  declarado 
en  las  facturas  consulares.  La  falsa  de- 
claración del  valor  hará  incurrir  al  im- 
portador en  una  multa  equivalente  al 
duplo  de  la  totalidad  del  impuesto 

La  substitución  de  la  tributación  so- 
bre la  renta  favorece  sólo  al  importador; 
porque  el  recargo  que  es  indirecto  le  ser- 
virá para  au  mentar  el  precio  al  consumi- 
dor, mientras  el  impuesto  sobre  la  renta 
no  podía  incluirlo  en  sus  cálculos  sobre 
mercaderías  importadas. 

Precisamos.  El  dril  de  algodón  más 
usado  por  nuestro  pueblo  cuesta  cerca 
de  $ 8 oro,  cif.  la  pieza  de  40  yds  ; en  el 
corte  para  un  pantalón  entran  3 yardas 
o sean  $ 0.60  oro.  La  manta  vale  cerca 
de  $ 1.50  cif.  la  pieza  de  24  yardas.  En 
tran  8 yds  o sean  $ 0.50  oro.  En  el  cor- 
te de  imitación  de  casimirque  vale$  1.50 
cif.  la  yarda,  entran  8 yardas  o sean 
$12. 00, oro, [representando,  pues,  el  recar- 
go un  aumento  de  1,5  cts.;  3%  cts.  y 30 
cts.  oro  respectivamente.  Este  detalle 
que  si  se  quiere  puede  hacerse  extensivo 
a tantos  artículos  como  abarca  el  aran- 
cel de  aduanadnos  lleva  a la  conclusión  de- 
que el  recargo  de  2Y2  % venga  a ser  pre- 
texto para  aumentar  desproporcional- 
mente  el  precio  de  los  efectos  importados- 
y los  detallistas  van  a salir  con  el  triunfo 
para  subir  los  precios  de  todas  sus  exis 
tencias,  en  un  10  a 15%.  En  cuanto  al 
comercio  importador,  naturalmente,,  le 
conviene  esta  substitución;  ahora  dife- 
rentemente lo  que  pasa  con  el  impuesto 
sobre  la  renta  es  que  el  recargo  la  incor- 
pora en  el  cálculo  de  costo  y la  prorratea 
en  el  precio  de  venta  al  detallista.  Tan 
claros  son  estos  hechos  que  no  necesitan 
seguirse  comentando. 

El  recargo  de  24  % sobre  las  mercade- 
rías importadas,  envuelve  además  un  au  - 
mentó  tributario.  Más  claro:  Si  sobre 


Î46 


REVISTA  ECONÓMICA 


una  mercadería  importada  p.  e.  de  $ 100 
oro  valor  principal  y que  sube,  cargada 
de  derechos  y de  gastos  y de  cambio  a 
col.  : 300,  viene  realizada  con  el  20  % de 
beneficio  neto,  el  comerciante  pagaba  so- 
bre este  lucro  de  Col.  60  sólo  el  3%  o sean 
Col.  1-80  por  concepto  de  impuesto  sobre 
la  renta.  Ahora,  con  el  2i%  de  recargo, 
ha  de  pagar  por  cada  100  pesos  oro,  valor 
principal  $ 2.50  o sean  Gol.  5, 

Ante  las  excelentes  cifras  que  demues- 
tra el  movimiento  rentístico  de  El  Salva- 
dor hay  que  huir  de  todo  lo  que  puede 
suponer  mayor  incremento  de  cargas 
sobre  el  contribuyente,  si  se  quiere  fo- 
mentar el  desarrollo  de  la  riqueza  nació" 
nal,  del  que  automáticamente  se  obten- 
dría mayores  rendimientos  para  el  Era- 
rio sin  quebranto,  antes  al  contrario  para 
el  país. 

Abuso  intolerable  de  los  Bancos  emi- 
sores salvadoreños. 

El  juicio  que  a la  opinión  pública  del 
país  merece  alguno  de  los  Bancos  emiso- 
res, presididos  por  los  omnipotentes  di- 
rectores «vitalicios»,  ya  lo  conocen  nues- 
tros lectores.  Y es  a mérito  de  esto  que 
día  a día  se  suceden  hechos  extraordina- 
rios que  llegan  ya  al  colmo  de  lo  intole- 
rable. 

Véaselo  q’  sucede  ahora  en  las  Institu- 
ciones de  emisión  privilegiadas.  Cuando 
los  Bancos  reciben  de  casas  extranjeras 
giros  para  cobrarlos  a los  importadores, 
exigen  del  aceptador  q’  les  pague  una  co- 
misión. Un  non  stns,  porque  la  comisión 
por  cobro  de  giros  se  deduce  de  la  suma 
cobrada  con  cargo  a los  giradores.  Y es 
natural:  ¿No  sería  un  colmo  si  una  ca- 
sa comercial,  al  mandar  cobrar  sus  fac- 
turas, pretendiera  que  se  pagase  un  tanto 
al  individuo  encargado  del  cobro? .... 

Mayor  es  aún  la  sorpresa  cuando  al 
pagar  a uno  de  los  Bancos  emisores  «pri- 
vilegiados» el  respectivo  giro  de  casas 
extranjeras,  ellas  rehúsan  tomar  en  pa- 
go giros  de  otras  casas  bancarias.  o 

No  exageramos.  A nosotros  mismos 
ha  sucedido.  Queriendo  dar  en  pago  de 
una  letra  librada  a nuestro  cargo  y ex- 
tendida por  una  suma  determinada  en 
«dollars»,  sin  ninguna  otra  cláusula,  giros 
bancarios  y ¡entre  los  cuales  hallábase 
uno  del  mismísimo  Banco  emisor,  el  Caje- 
ro del  Banco  Agrícola  Comercial  rehusóse 
de  aceptarlos  con  el  fútil  pretexto  que 
para  él  «no  eran  giros»  y mostrándonos 
un  «cartel»  que  decía  textualmente  «que 
.todos  los  giros  o Cables-transfers»  pa- 


gábanse, por  parte  de  los  Bancos,  al 
cambio  del  día,  menos  un  medio  por  cien- 
to  de  comisión,  quiso  insistir  que  pagáse- 
mos al  cambio  del  día,  más  la  comisión. 
Como  tal  risible  exigencia  reviste  el  ca- 
rácter de  general,  denunciamos  este 
abuso,  que  perjudica  los  intereses  del  co- 
merciante. 

Los  compromisos  del  aceptador  de  una 
letra  se  limitan  siempre  ala  suma  expre- 
sada en  el  giro.  El  pago  se  puede  hacer, 
pues,  en  las  especies  monetarias  oro. 
De  modo  que  el  tenedor  de  un  giro  es- 
tá legalmente  obligado  a recibir  en  pago 
moneda  efectiva  en  oro,  sin  diferencia 
alguna  de  cambio,  ni  recargo  de  «comi- 
sión». 

Explotación  petrolífera. 

A Duncan  Eliott  Alves,  Londres,  cesio- 
nario de  los  derechos  de  Emilio  Mosonyi, 
para  explorar  petróleo  en  el  país,  se  otor- 
garon las  siguientes  modificaciones:  Con- 
tinuar invirtiendo  durante  dos  afios,  en 
la  investigación  y exploración  no  menos 
de  25,000  dollars;  organizar  dentro  de  3 
años  una  compañía  con  capital  suficiente; 
ofrecer  en  el  país  por  lo  menos,  el  40% 
de  acciones  de  la  compañía;  gozar  las 
franquicias  aduaneras  y extender  los 
impuestos  fiscales  o municipales,  estable- 
cidos o que  se  establezcan.  Obligación 
del  contratista  de  entregar  al  gobierno  el 
10%  de  la  producción  en  bruto  y al  dueño 
del  terreno  respectivo  el  2%. 

Ramal  ferrocarrilero 

A la  International  Railways  of  C.  A. 
se  concede,  por  la  construcción  de  un 
ramal  de  16  kilómetros  del  punto  termi- 
nal de  Ahuachapán  en  construcción,  una 
subvención  de  $ 10,000  oro,  i en  efectivo 
por  cada  kilómetro  de  ramal!  que  serán 
pagados  de  la  renta  aduanera  que  recau- 
de el  representante  del  Agente  Fiscal  del 
Empréstito. 

En  pro  del  cultivo  del  algodón 

Decretóse  que  todo  elq’ quiera  sembrar 
algodón  en  cualquier  lugar  del  país,  de- 
berá tener  licencia  extendida  por  el  di- 
rector de  Agricultura,  sujetándose  a es- 
tas condiciones  : Terminada  la  cosecha  de- 
be proceder  dentro  de  los  30  días  a la  cha- 
poda y quema  de  las  plantaciones;  en  ca- 
so de  mora  la  municipalidad  respectiva 
ejecutará,  por  cuenta  de  los  interesados, 
tales  trabajos.  Por  cada  diez  días  de  mo- 
ra incurirá  en  una  multa  de  025.  sin 
perjuicio  de  las  demás  responsabilidades. 
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Legislación  comercial 

Sacos  vacíos  de  yute  o brin,  con  forro 
de  algodón,  destinados  al  empaque  de 
azúcar,  pagan  J cts.  oro  el  kilo,  más  los 
recargos. 

Rastrillos  y arados  movidos  por  fuerza 
animal,  están  libres  de  aforo. 

«Agarol»,  emulsión  de  aceite  de  para- 
fina y «Linimento  de  Sloan»,  composición 
de  salicilato  de  metilo  a «Regulador  Ges- 
teíra»  a base  de  extractos  fluidos  de 
Viburnio  y de  Hidrastis  y «Alimento  Ve- 
getal Cereo-Lecitina»  pagan  Jfi  cts.  oro  y 
«Venta  Libre»  a base  de  extracto  fluido 
de  cáscara  sagrada  y conduranga  pagan 
$ 100  oro,  el  kilo  bruto,  más  los  recargos. 

Convenios 

Para  el  tránsito,  por  tierra,  entre  sal- 
vadoreños y guatemaltecos  no  exigiranse 
pasaportes;  son  además  validasen  ambos 
países  las  licencias  expedidas  por  las  res- 
pectivas autoridades  para  portación  de 
armas  y para  el  tránsito  de  toda  clase  de 
vehículos,  por  el  término  de  15  días. 

Tratado  de  arbitraje 

Entre  El  Salvador  y el  Uruguay  cele- 
bróse un  tratado  de  arbitraje  por  diez 
años. 

Los  llamados 

«Tratados  de  Washington» 

El  Congreso  dió  su  aprobación  al  «Tra- 
tado General  de  Paz  y Amistad»  con  las 
modificaciones  siguientes:  a,  El  art.  1, 


sólo  hasta  donde  habla  de  la  conservación 
de  armonía  entre  las  repúblicas  centro- 
americanas; b.  El  art.  2,  también  con  ma- 
chas reservas.  La  convención  para  uni- 
ficar las  leyes  protectoras  de  obreros  jr 
trabajadores  quedó  sin  aprobación. 

Obligación  de  presentar  tarifas 

La  Asamblea  decretó  que  todas  las 
Compañías,  Empresas  o Corporaciones 
establecidas  en  el  país  y que  presten  ser- 
vicio de  carácter  público,  deben  someter 
a la  aprobación  previa  del  Gobierno,  las 
Tarifas  respectivas,  sopeña  de  una  multa 
de  0 100  a 1,000  para  cada  mes  de  moro- 
sidad. 

Gran  Concesión  de  Autobuses 

A Romeo  Papini  (italiano)  y Juan  Ba- 
lette  (belga)  otorgó  el  Congreso  por  10> 
años  la  concesión  para  explotar  en  la  ca- 
pital y en  otras  poblaciones  de  la  repúbli- 
ca, el  servicio  de  autobuses  y camiones;- 
tendrán  franquicia  por  derechos  de  im- 
portación de  15  autobuses,  de  10  camio- 
nes y de  sus  correspondientes  repuestos- 
de  llantas  y demásfaccesorios.  La  intro- 
ducción libre  de  gasolina  y lubricantes 
está  limitada  a 10  galones  de  gasolina  y 
tres  botellas  de  aceite  por  cada  carro  al 
día.  Las  concesiones  quedan  en  cambio 
obligadas:  a transportar  gratuitamente  a 
las  personas  a quienes  están  obligadas  a 
dar  pase  franco  las  compañías  ferro- 
viarias y además  a los  mensajeros  de- 
Correo  y Telégrafos;  a los  agentes  de 
Policía  y de  la  Guardia  Nacional;  a los- 


Fannmad. 


J.  M.  CASTRO  & C°. 

i 

SUCESORES  DE  M.  PALOMO  & Cía. 


SAN  SALVADOR, C.  A. 

* 
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empleados  del  Hospital  Rosales  y,  en 
caso  necesario,  el  Gobierno  podrá  recla- 
mar temporalmente  el  uso  exclusivo  del 
servicio,  total  o parcial,  de  los  carros, 
mediante  el  pago  de  la  mitad  del  justo 
precio  de  los  servicios  apreciados  por  pe- 
ritos. Además  la  empresa  debe  ceder 
al  Gobierno  el  3%  de  sus  productos  bru- 
tos, durante  todo  el  tiempo  de  la  conce- 
sión. El  precio  máximo  que  puede  co- 
brar la  empresa  es  de  15  cts.  en  primera 
y 8 cts.  en  segunda,  por  cada  persona. 
Al  terminar  la  concesión  la  Empresa  a 
opción  de  la  Municipalidad,  le  traspasa- 
rá todos  los  carros,  accesorios,  estaciones 
etc.  por  un  precio  equitativo  ( !)  El  P.  E. 
queda  facultado  para  celebrar  una  con- 
trata con  cualquiera  otra  persona  que 
tenga  por  base  las  mismas  condiciones. 
Garantía  de  los  empresarios,  mínimun 
0 5,000 

Personales 

La  conocida  y muy  antigua  casa  «Juan 


Lüders  A Co.»  de  San  Salvador  fue  asu- 
mida por  el  socio  Walter  Grossmam  que, 
haciéndose  cargo  del  Aetivo  y Pasivo  de 
la  sociedad,  continuará  los  negocios  bajo 
la  razón¡social:  «Juan  Lüders  & Co.»  Su- 
cesor Walter¡Grossmam.  Poder  general 
fue  conferido  a don  Otto  Schele,  colabo- 
rador desde  hace  mucho  tiempo. 

HONDURAS 

Solicitud  de  arrendamiento 

R.  Callejas  y los  hermanos  Valentine, 
(los  últimos  nombres  ya  «muy»  conoci- 
dos en  Centro  América  por  sus  famosas 
concesiones)  presentáronse  ante  el  Mi- 
nisterio de  Fomento  solicitando  el  arren- 
damiento de  la  Empresa  de  luz  y agua, 
con  la  promesa  de  reorganizarla  por  su 
cuenta.  Prometen  no  aumentar  la  ya  al- 
tísima tarifa  actual  ($  2.50  por  lámpara 
al  mes)  y dar  gratis  al  Gobierno  y las 
Municipalidades  el  servicio  actualmente 


Anunciar  en  la  Revista  Económica,  es  lograr  hacer  buenos  negocios 


MORCHENSTERN, 

CZECHOSLOVAKIA,  (BOHEMIA) 


FABRICANTES  DE 

Joyería  de  Vidrio  y Fantasía 

Ultimas  ^levedades 

Jíeeesita  Agentes  en  %earagua  i{  fasta  Riea 
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disfrutado.  En  cambio  piden  exención 
de  derechos  aduaneros  y de  todos  los  im- 
puestos fiscales  establecidos  o por  esta- 
blecerse. 'Término  de  este  contrato,  ¡ná- 
damenos que  35  años!  y facultad  de 
traspasar  el  contrato! 

Un  bonito  negocio ....  para  los  arren- 
datarios! 

Los  redamos,  consecuencia  de 
insensatas  concesiones 

Con  un  profesor  de  enseñanza  (colom- 
biano) el  anterior  Gobierno,  con  fecha  de 
enero  de  1923,  celebró  un  convenio  para 
la  fundación  de  un  colegio  de  segunda 
enseñanza  en  San  Pedro  Sula,  subvencio- 
nándolo con  8 1,500  mensuales.  A pesar 
de  que  el  famoso  plantel  jamás  puede 
funcionar,  el  actual  Gobierno,  tras  recla- 
mos repetidos,  le  reconoce  $ 14,000  (!) 
renunciando  el  contratista  así,  «genero- 
samente», a todo  otro  reclamo. 

• 

Ad  absurdum  , 

Mister  G.  I.  Kobusch,  de  San  Louis  y 
visiblemente  de  origen  alemán  polaco,  pre- 
sentóse ante  el  Ministerio  de  Fomento 
pidiendo,  y extrañamente  consiguiendo 
la  admisión  de  su  absurdísima  preten- 
sión, que  el  Gobierno  de  ¡Honduras  le 
venda  todos  los  pinares  de  La  Mosquitia 
y del  Departamento  de  Olancho,  contra 
el  precio  de  un  millón  de  dollars,  paga- 
deros así:  cien  mil  a la  aprobación  del 
contrato  por  el  P.  E.  y lo  restante  en 
nueve  anualidades,  obligándose  a explo- 
tar a lo  menos  2,000]hectáreas  de  terreno 
anualmente.  Pide  además  el  uso  libre 
de  las  respectivas  tierras,,  el  de  las  aguas 
de  los  ríos,  etc.  y la  exención  de  todo  de- 
recho arancelario  y de  impuestos  esta- 
blecidos o por  establecerse;  del  pago  de 
derechos  de  puerto,  etc.  Motivo  de  ca- 


ducidad sería  sólo  la  falta  en  el  pago  de 
las  anualidades.  El  promete  no  ocurrir 
a la  vía  diplomática,  salvo  denegación  de 
justicia.  Reservóse  el  derecho  de  tras- 
paso, empero  no  admite  la  intervención 
ni  el  control  gubernativo  en  la  exporta- 
ción. 

¡Hum! 

¿Quién  no  recuerda  el  famoso  con- 
trato que  Emery  & C?  (estadounidense 
por  supuesto)  celebró  con  el  gobierno  de 
Nicaragua  respecto  al  corte  de  maderas 
y que,  amparado  de  franquicias,  sirvió 
al  contratista  para  hacer  ad  libitum  intro- 
ducciones de  mercaderías  de  toda  espe- 
cie como  destinadas  al  consumo  de  la  em- 
presa? 

El  contrato  acabó  como  era  de  prever- 
se : con  un  reclamo  de  Emery  que  costó  a 
Nicaragua  la  niñería  de  798,986  dollars! 

Pero  dejando  a un  lado  estas  tristes  re- 
cordaciones, no  podemos  menos  q’  llamar 
la  atención  sobre  el  hecho  de  que  en  años 
anteriores'publicábase  «oficialmente»  que 
existen,  sólo  en  la  Moquitia,  según  da- 
tos auténticos!  como  se  decía  entonces, 
más  de  90  millones  de  árboles  de  pino; 
más  de  45  millones  de  caoba  y como  14 
millones  de  otros  árboles!  y a los  que  se 
atribuyeron  un  valor  d e 8 34-8  900,060  oro, 
en  cifras  muy  precisas!  . , 

En  Honduras,  por  tiranía  de  moda,  se 
ha  introducido  también  el  «Día  del  árbol» 
que,  como  exhibicionismo,  sirve  única- 
mente para  que  los  «oradores  de  la  tie- 
rruca»  repitan  temas  archiconocidos,  mi- 
llares de  veces  desarrolladas  desde  tiem- 
po inmemorial.  En  medio  de  la  exube 
rancia  demosténica  se  mandan  plantar, 
con  pompas  más  o menos  grandes,  algu- 
nos arbolitos  a lo  largo  de  las  calles  pú- 
blica para  que  luego  caigan  en  abandono. 
Por  otro  lado  se  sigue,  ahora  como  antes, 
con  el  absurdo  otorgamiento  de  concesio- 
nes de  cortes  de  madera,  sin  otra  obliga. 


tduardo  fíe  liiez  i(  'Ce.  Sr 

Telas  de  Algodón,  Lino,  Lana  y Seda.  Mercería,  Cristalería. 
NOVEDADES  LLEGAN  CONSTANTEMENTE 

Conservas,  Abarrotes,  Vinos,  Licores,  Cervezas. 
Gran  Surtido  de  Artículos  Especiales  para  Tiendas  de  Comestibles 
ARTÍCULOS  PARA  FINCAS 
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ción  que  el  pago  de  un  risible  dere- 
cho de  explotación  que  en  la  mayoría  de 
casos  es  letra  muerta . Es,  pues,  un  de- 
recho impuesto  sobre  la  devastación. 
El  negocio  del  concesionario  es  cortar  y 
sacar  el  mayor  número  de  árboles  e im- 
portar a la  sombra  de  «franquicia»  todo 
artículo  imaginable.  No  cuida  el  bosque, 
porque  no  le  importa  destruirlo;  el  cam- 
po inservible  quedará  al  Fisco.  Lo  que 
estorba,  lo  quema.  ¿Y  quién  garantiza 
que  en  lugar  de  pinos  se  sacan  la  mayor 
parte  de  los  seculares  árboles  de  caoba 
que  tienen  un  valor  incalculable,  estima- 
do por  la  fuente  oficial  en  45  millones f 

Los  reglamentos  gubernativos  son,  y 
tienen  forzosamente  querer,  letra  muer- 
ta, porque  la  fiscalización  es  muy  difícil, 
o más  bien  imposible  a poco  que  inter- 
venga el  peculado,  lo  que  sería  punto 
menos  que  inevitable,  porque  la  vida  del 
empleado  subalterno,  encargado  del  con- 
trol, es  en  extremo  penosa,  los  sueldos 
del  presupuesto  demasiado  bajos  y el 
interés  de  cerrarle  los  ojos,  muy  conside- 
rable ! . . . . 

En  Honduras  no  existe  aún  una  ley  de 
reglamentación  de  bosques,  como  la 
que  ha  emitido  últimamente  la  República 
de  Guatemala  y que,  parte  principal  de 
la  economía  forestal,  comprende  los  mé- 
todos, arreglando  la  conducta  de  la  res- 
pectiva empresa,  a fin  de  obtener  fi- 
nalmente el  ideal  del  forestal:  un  bosque 
dispuesto  de  tal  manera  que  se  pueda  a 
perpetuidad  recolectar  anualmente,  bajo 
la  forma  más  provechosa;  la  misma 
cantidad  de  madera,  o sea  saber  aquello 
que  se  produce  cada  año  sobre  todas  las 
hectáreas  de  la  superficie  Los  bosques 
deben  tratarse  y cultivarse,  siempre  en 
vista  del  corte,  exactamente  como  es  la 
tierra  arable  en  vista  de  la  recolección 
de  cereales. 

Si  no  se  hace  así,  se  va  hacia  la  «Saha- 
rizaciómya  pronosticada  porHumboldt. 
Los  motivos  de  la  irracional  devastación 
forestal  y de  la  «utilización»  de  la  made 
ra  hondureña,  una  verdadera  burla  a la 
economía  racional,  descansan  empero, 
en  la  falta  de  comunicaciones  del  país. 
La  República  no  disoone  de  medios  para 
abrir  motor-rutas  hacia  el  Interior,  el 
capital  particular  prefiere  invertir  sus 
fondos  en  especulaciones  de  terrenos  o 
en  negocios  usurarios.  Un  experto  que 
estudiaba  las  posibilidades  de  venta, 
estima  el  precio  de  costo  de  madera, 
puesta  en  las  aserraderas,  por  cada  me- 
tro cúbico  como  sigue: 


Precio  de  costo $ 0.00 

Jornales, etc « 5 00 

Caminos « 4 00 

Mantención  y amortiz. 

Taladrar « 2.50 

Gastos  de  corte « 4 00 

Amortiz  del  estableci 

miento « 1.50 

Salarios « 4.00 


$ 21.00 

Cortadura  55%  $31.55  puesta  en  el 
carro  de  la  aserradera  Hoy  en  El  Sal 
vador  se  vende  el  metro  cúbico  de  tablas 
a razón  de  col.  105  ($  52.50  oro). 

Naturalmente,  ante  la  falta  de  comuni- 
caciones, no  hay  posibilidad  de  cortar 
tabla  en  gran  cantidad  para  exportar. 
Antes  bien,  sucede  que,  en  vista  de  las 
mencionadas  dificultades,  Honduras  re- 
curre cada  año  al  mercado  norteameri- 
cano para  poder  suplir  sus  propias  nece 
sidades.  Anomalías  de  un  país  que  se- 
gún estimaciones  no  exageradas  dispone 
de  centenares  de  especies  de  maderas, 
tanto  para  las  edificaciones  como  para 
la  fabricación  de  muebles  y de  cuyo  terri- 
torio total,  un  50%  más  o menos,  está 
cubierto  de  bosques.  Debería  ser  pues 
relativamente  fácil  de  exportar,  por  lo 
menos  una  parte  a los  países  de  Norte 
América  y de  Europa,  hambrientos  de 
madera.  Empero  como  decíamos  se 
opone  la  cuestión  del  transporte. 

Precio  de  transporte  por 
motor-camiones 

Según  el  cálculo  de  expertos,  el  precio 
de  costo  de  la  tonelada  kilométrica  por 
motor-camión  varía  bastante,  pudiendo 
llegar  hasta  a 2 centavos  oro;  según  lo 
que  se  llama  «los  elementos  de  presen- 
cia», el  género  de  transporte,  su  intensi- 
dad y también  la  rapidez  del  transporte. 

Suponemos  ahora  un  camión  haciendo 
el  trayecto  cuatro  veces  por  semana  de 
Tegucigalpa  a San  Lorenzo  [Honduras] 
de  126  kilómetros,  admitiendo  que  no 
trabajará  más  de  100  días  por  año. 

Suponiendo  ahora  que  el  capital  empe- 
ñado en  el  precio  del  camión  es  de  $ 5,000 
llegaremos  al  siguiente  cálculo: 

$ 1,000  amortización  e interés 
$ 1,825  salario  del  chauffeur 


$ 2,825. 

El  gasto  fijo  sería,  pues,  $ 7,74  por  día. 
Por  lo  que  se  refiere  a los  gastos  kilo- 
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métricos  o variables  pueden  calcularse 
así: 

$ 1.20  por  kilómetro  como  desgaste 
de  llantas. 

„ 1.75  por  kilómetro  como  combus- 
tible. 

„ 0.15  por  kilómetro  aceites  de  engra- 
sación, grasas  diversas. 


$ 3.10. 

El  gasto  kilométrico  variable  alcanza- 
ría, pues,  por  día  $ 3.90  por  los  126  kiló- 
metros recorridos  en  los  100  viajes. 

De  manera  que  se  llega  a un  gasto  to- 
tal de  $ 32.15  para  el  trayecto,  cuatro  ve- 
ces por  semana  de  que  se  trate.  Y este 
hace,  pues,  resaltar  a cerca  de  25  centa- 
vos oro  el  precio  de  costo  del  kilómetro 
recorrido  por  el  camión  que  hace  el  viaje 
de  Tegucigalpa  a San  Lorenzo  y vice- 
versa. Pero  aquí  hay  además  q’  conside- 
rar que  llevando  el  motor-camión  o auto- 
buse  ordinariamente  también  pasajeros, 
se  llega  a un  precio  en  q’  la  tonelada  kilo- 
métrica es  claramente  inferior  a 10  cen- 
tavos oro. 

Se  ve,  pues,  que  el  precio  de  $ 1,800 
[=900  dollars]  que  la  Dirección  de  Co- 
rreos de  Tegucigalpa  quiera  pagar  para 
el  transporte  de  la  correspondencia  de 
Tegucigalpa  a San  Lorenzo  y que  supo 
niendo  que  se  entienda  también  para  la 
traída  de  la  correspondencia  de  San  Lo- 
renzo a Tegucigalpa,  [o  sean  cuatro  via- 
jes por  semana]  es  absurdamente  alto. 
Correspondería  a un  precio  la  tonela- 
da kilométrica  de  $ 1.71  plata=85.5  cts. 
oro!  Mientras  que  comprando  el  Gobier 
no  un  camión  y haciendo  por  cuenta 
propia  el  servicio  postal,  no  tendría  más 
que  un  gasto  de  402.00  plata  mensual! 
Obvio  es  seguir  comentando  la  avidez  de 
los  dos  empresarios. 

Escuela  Agrícola 

W.  W.  García  [mexicano]  cedió  al  Go- 
bierno en  favor  de  una  escuela  agrícola, 
de  su  propiedad  «Birichiche»  [departa- 
mento de  Yoro]  250  hectáreas;  el  Gobier- 
no subvenciona  la  escuela  con  500  dollars 
mensuales,  pagando  además  al  concesio- 
nario por  cada  alumno  15  dollars  men- 
sualmente; éste  tendrá  también  franqui- 
cia aduanera  y de  impuestos  fiscales 
establecidos  o por  establecer,  sobre  una 
infinidad  de  artículos,  desde  la  maquina- 
ria y herramientas,  hasta  la  ropa  hecha. 


Tarifa  de  paquetes  postales 

Los  paquetes  que  de  U.  S.  despáchan- 
se  para  Honduras  y cuyo  peso  no  excede 
de  460  gramos-,  14  centavos  oro;  y vice- 
versa, de  Honduras  páralos  U.  S.,  la  tari- 
fa será  de  30  centavos  plata. 

COSTA  RICA 

Decretos  sin  sanción 

El  P.  E.  devolvió  al  Congreso,  sin  san- 
ción, los  dos  decretos  que  se  refieren  uno 
al  auxilio  de  la  Junta  Edificadora  para 
el  templo  parroquial  de  Liberia  y el  otro 
al  auxilio  del  distrito  de  Concepción  para 
la  ampliación  de  la  plaza  pública  en  dicho 
lugar. 

Ampliación  del  presupuesto 

Para  atender  gastes  de  carreteras, 
puentes  y maquinarias,  amplióse  el  pre- 
supuesto de  Fomento  con  0 360,000  más, 
de  modo  que  a este  ramo  aparecen  des- 
tinados 0 679,000 

Contrato  de  construcción  de  casas 

Con  Ricardo  Mora  Fernández  celebró- 
se una  contrata  para  construir,  dentro 
de  5 afios,  en  las  ciudades  cabeceras  y 
lugares  intermediarios  habilitados  por  fe- 
rrocarril, casas  para  habitaciones  parti- 
culares, aisladas  entre  sí,  conforme  mo- 
delo determinado-.  El  precio  será  de 
0 1,800  a 20,000.  La  venta  se  hará  a 14 
afios  de  plazo  al  8%  anual,  más  un  cuar- 
to por  ciento  de  amortización.  El  gobier- 
no concederá  al  contratista  exención  de 
derechos’de  aduana,  de  muellaje,  etc-,  so- 
bre los  materiales  necesarios.  El  contra- 
tista podrá  construir  hasta  mil  casas:  600 
en  la  provincia  de  San  José  y cincuenta 
en  cada  una  de  las  demás  provincias. 

En  pro  de  la  higiene 

•Nadie  podrá  establecerse  con  venta 
de  carne  sin  la  autorización  del  Jefe  de 
Sanidad  o Agente  principal  de  policía 
de  higiene  y salud  pública.  El  local  es- 
cogido debe  reunir  las  condiciones  higié- 
nicas del  caso;  no  podrán  ubicarse  en  un 
diámetro  meDor  de  200  metros  de  los 
cementerios,  hospitales  o establecimien- 
tos industriales  declarados  insalubres; 
.el  local  debe  tener  un  mínimum  de  16 
m.  c.  de  superficie  y 53-28  m-  cúbicos  de 
capacidad.  Los  locales  de  expendio  de- 
ben ser  construidos  a prueba  de  moscas 
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y arreglados  de  manera  que  la  carne 
esté  aislada  del  público  El  piso  debe 
ser  mosaico  blanco  o de  concreto  y las 
paredes,  hasta  una  altura  no  menor  de 
2 metros,  de  materiales  que  permitan 
lavarlos  con'  frecuencia.  El  mostrador 
consistirá  en  una  plancha  lisa  de  mármol 
o de  concreto  sostenida  en  pies  de  hie- 
rro. Los  ganchos  para  colgar  la  carne 
y la  barra  que  los  une  serán  de  acero 
bien  esmerilado  El  piso  y las  paredes 
deben  lavarse  diariamente  lo  mismo  que 
las  pesas,  cuchillos,  cierras  y demás 
utensilios.  Terminantemente  prohibido 
queda  exponer  la  carne  en  la  puerta  o 
ventana.  Las  carnicerías  de  cierta  mag- 
nitud deben  proveerse  de  un  refrigera- 
dor. Rigurosamente  prohibido  es  tener 
en  el  local  perros,  gatos,  pollos  u otros 
animales  y por  ningún  mativo  permiti- 
rase  al  expendedor  usar  como  residencia 
o dormitorio  el  local  de  la  carnicería.  To- 
das las  piezas  de  carne  deben  estar  mar- 
cadas con  el  sello  de  la  autoridad  corres- 
pondiente. Absolutamente  prohibido  es 
que  el  expendedor  de  carneo  los  com 
pradores  escupan  en  el  suelo.  La  carne 
no  podrá  ser  expendida  en  papeles  im- 
presos o usados  ya.  El  expendedor  de- 
be llevar  un  delantal  blanco  y un  gorro 
blanco  también  y estar  provisto  de  un 
certificado  médico  constando  que  no  su- 
fre de  enfermedad  infecto-contagiosa. 

Las  infracciones  múltanse  con  05.00  a 
120-00. 

Leyes  comerciales 

Relojes  grandes  para  torres  y sus  ac- 
cesorios pagan  00.40  el  kilo  [anterior- 
mente 0 1.20] 

Prohibición  de  armas 

Prohibióse  la  portación  de  armas 
so  pena  de  30  días  de  arresto]inconm uta- 
bles;  en  caso  de  reincidencia  la  pena  será 
aumentada  de  60  días.  Quedan  excep- 
tuadas de  la  aplicación  de  las  penas  aque- 
llas personas  que  transiten  por  parajes, 
veredas  o caminos  solitarios. 

Notas  personales 

Constituyeron  sociedad  «Crédito  Ur- 
bano» domicilio  San  José;  objeto:  com- 
pra y ¡venta  de  inmuebles,  capital: 
0 70,000  en  acciones  de  0 100.  «Gloria 
Cofiee  Co.»  domicilio:  San  José:  ramo  de 
de  café;  capital  $ 400,000  oro  en  accio- 
nes de  100  dollars.  «Costa  Rica  Cocoa 
Co.»  San  José:  cultivo  y exportación  de 


cacao,  bananos  y cocos;  capital  $400,000 
oro  en  acciones  de  100  dollars  «Socie- 
dad Tipográfica  de  San  José»,  San  José; 
objeto  explotación  de  los  negocios  de 
librería,  imprenta  etc  Capital  0 50,000 
en  acciones  representadas  en  la  maqui- 
naria etc.  de  la  «Imprenta  San  José». 
«Villalobos  y Co  » ramo  de  farmacia, 
domicilio  Cartago,  capital  £ 12,000. 

La  «Sociedad  Cervecera  de  Costa  Ri- 
ca» de  San  José,  aumentó  el  capital  en 
? 400,000.  El  activo  y pasivo  de  la 
sociedad  Muñoz  y Vargas,  San  José, 
pasó  a la  nueva  sociedad  en  comandita, 
Muñoz  Vargas  Co  ; negocio  ferretería; 
capital  ? 32,000,  ampliable  a 0 50,000. 
Fundóse  una  Sociedad  denominada 
«Compañía  Agrícola  y Comercial  de 
Orotina»  en  San  José;  objeto  cultivo  y 
venta  de  algodón;  capital  P 100.000. 

Disolviéronse:  Pérez  y Pazos,  Turialba 
y Quezada  y Guardia.  Prorrogóse  el 
plazo  de  la  sociedad  «Rohrmoser  Herma 
nos»  San  José,  quedando  la  gerencia  a 
cargo  del  socio  D.  Oscar. 

•GUATEMALA 

Legislación  comercial 

Parafina  paga  5 cts.  oro  el  kilo. 

No  se  reconocen  privilegios  o derechos 
de  particulares  o casas  comerciales  para 
importación,  venta  o arrendamiento  de 
mercaderías  u otros  objetos  comercia- 
les La  protección  de  la  ley  de  marcas 
no  se  extiende  a ejercitar  en  el  país  pri- 
vilegios exclusivos  para  la  importación, 
venta,  etc.  Tampoco  reconócense  esos 
privilegios  o derechos,  a favor  de  parti- 
culares o casas  comerciales  para  exhibí 
ciones,  muestras  o anuncios,  para  impe- 
dir, de  alguna  manera,  la  libre  compe- 
tencia comercial  o industrial  Contra- 
venciones múltanse  con  $ 100-1000 oro. 

Asociaciones  agrícolas 

Numerosas  asociaciones  agrícolas  reu- 
niéronse en  la  capital  con  el  objeto  de 
llevar  a cabo  una  organización  más  es- 
trecha. La  nueva  asociación,  compuesta 
principalmente  por  plantadores  de  café, 
tiene  en  mira  obtener  mejores  precios 
para  el  café  y mayores  apoyos  financie- 
ros durante  la  cosecha 

Nuevas  rutas 

La  nueva  ruta,  apta  para  automóviles 
de  Guatemala  City  al  puerto  de  San  José 
(Pacífico)  bajo  construcción  desde  hace 
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un  año,  fue  abierta  para  el  tráfico  en  mar- 
zo último.  Según  parece  no  es  transitable 
para  vehículos  durante  la  estación  llu- 
viosa. 

El  ferrocarril  construido  por  la  Intl. 
RaiwaysofC.A.de  Zacapa  (Guatemala) 
a la  frontera  de  El  Salvador,  está  para 
terminarse.  Esta  ruta  facilitará  gran- 
demente los  transportes  entre  los  puer- 
tos Sud  de  U.  S.  y El  Salvador. 

Conseciones 

Concedióse:  a Stefano  Benna  la  fran- 
quicia aduanera  sobre  5,000  kilos  de 
hilo  de  lana  para  elaborar  casimires  en 
su  fábrica  de  Amatitlán  y a Nicol  y Mo- 
rán,  la  introdución  libre,  por  una  sóla 
vez,  de  la  maquinaria  para  el  estableci- 
miento dt  una  fábrica  de  fósforos. 

Casas  bancarias  de  depósito 

A Schwartz  y C o . , Guatemala  y a 
Schlubach,  Sapper  & Co.  otorgáronse 
patentes  para  funcionar  como  casas 
bancarias  de  depósito  por  el  término  le- 
gal de  30  años. 

Depositarios  de  fondos  de  la 
«Caja  Reguladora» 

Nombrarónse  como  depositarios  al 
Banco  de  Occidente,  y a la  casa  Schublach 
Sapper  & Co.  y al  Commercial  Bank  of 
Spanish  America. 

Ley  de  concesiones 

Los  que  deseen  una  concesión  hasta 
por  10  años,  para  instalar  empresas  o 
industrias  de  utilidad  pública  deben  pre- 
viamente publicar  tres  veces,  por  el  tér- 
mino de  un  mes  la  resp.  solicitud  en  el 
periódico  oficial.  Después,  el  Ministro 
de  Fomento,  con  el  informe  de  dos  exper- 
tos, resolverala  con  la  autorización  del 
P.  E. 

El  sólito  decreto! 

La  Asamblea  Legislativa,  como  anta- 
ño, autorizó  al  P.  E.  para  que  pueda  emi- 
tir leyes,  celebrar  contratos  de  índole 
financiera  y legislar  en  todos  los  ramos 
de  la  administración  pública. 

Prohibición  de  exportación 
de  ganado 

Hasta  tanto  que  se  levante  el  censo 
pecuario  suspendióse  la  exportoción  de 
ganado  vacuno.  ¿Y  la  Memoria  de  Agri- 
cultura de  1924  no  publicaba  ya  en  sus 


páginas  68-71,  el  número  muy  preciso 
de  las  vacas,  toros,  novillos,  etc.  existen- 
tes en  Guatemala? 

Reglamento  de  explotaciones 
petrolíferas 

La  duración  de  los  contratos  de  ex- 
plotación será  de  40  años;  después  los 
pozos  con  sus  revestimientos,  bombas 
de  extracción  y cámaras  contra  incen- 
dios, pasarán  a ser  propiedad  del  Estado. 
El  Gobierno  podrá  explotarlos  por  sí  o 
darlos  en  arrendamiento,  teniendo  el 
anterior  explotador  el  derecho  de  tanteo 
que  podrá  ejercitar  en  la  licencia  que,  en 
todo  caso,  deberá  verificarse,  dentro  del 
término  de  tres  días  En  caso  que  el  re 
mate  fincara  en  otra  persona,  el  nuevo 
contratista  reembolsará  al  anterior  el 
valor  de  las  demás  instalaciones,  si  de- 
seare quedarse  con  ellas,  precio  avalúa. 

Compras  de  insecticidos 

El  Gobierno  compró  al  exterior  algu- 
nas cantidades  de  arseniato  de  calcio  a 
14.28  dollars;  arseniato  de  plomo  a 20 
dollars  y sulfuro  de  calcio  a 15  dollars 
por  qtl.  español. 

Puente  colgante 

Compróse  a la  casa  David  Rowel  & 
Co.  de  Londres  un  puente  colgante  al 
precio  de  18,000  pesos  oro  para  colocar- 
lo sobre  el  río  Motagua,  en  el  camino  de 
San  Agustín  Acasaguastlán,  dpto.  de 
Zacapa. 

Ley  de  Hidrocarburos 

El  solicitante  de  explotación  petrolí- 
fera queda  siempre  sujeto  a las  leyes  del 
pais  y debe  probar  que  las  leyes  de  su 
país  no  niegan  a los  guatemaltecos  pa- 
recidas facilidades  a las  que  contiene  la 
ley  guatemalteca  de  hidrocarburos. 
Además  todos  los  concesionarios  de  ex- 
ploración deben  principiar  los  trabajos 
y estudios  geológicos,  por  medio  de  ex- 
pertos, dentro  de  los  seis  primeros  me- 
ses; las  perforaciones  deben  hacerse  a una 
profundidad  mínima  de  200  m.,  y según 
las  zonas,  dentro  de  24  a 36  meses. 

Minas  de  plomo 

A Recinos  e hijos  y a Andrés  Bickford 
(antigno  gerente  del  Banco  Americano) 
otorgáronse  títulos  de  propiedad  de 
minas  de  plomo  en  el  dpto.  de  Huehue- 
tenango. 
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EMIGRACION  EUROPEA 


La  emigración  italiana 

La  emigración  italiana  de  1924  ha 
alcanzado  la  cifra  de  401,868  inviduos 
con  una  proporción  distributiva  inversa 
de  la  de  pre-guerra,  o sea  con  una  cifra 
mayor  de  emigrantes  continentales  sobre 
los  transoceánicos.  Los  Estados  Unidos 
aparecen  en  la  emigración  transoceánica 
con  un  porcentaje  del  32%,  o sea  con 
130,779  emigrantes  italianos.  Argen- 
tina absorbió,  en  cifra  redonda  68  mil 
emigrantes;  el  Brasil  10  mil;  Canadá  4 
mil.  La  emigración  fue  prevalentemente 
de  Sicilia  (cerca  de  22  mil);  de  Calabria 
(16  mil);  del  Yeneto  (15  mil), etc.  Dice  el 
«Bollettino  della  Emigrazione»,  de  Roma 
que:  «en  1924  hanse  examinado  nume- 
rosos proyectos  por  empresas  coloniza- 
dores, pero  pocos  entre  esos  fueron  seria- 
mente estudiados.  Alcanzó,  pero  fase  re- 
solutiva una  empresa  de  colonización  en 
Argentina,  con  la  constitución  de  la  So- 
ciedad con  un  capital  de  $ 400,000  y con 
el  inicio  de  los  trabajos.  Dos  experimen- 
tos de  colonización  fueron  tentados  por 
agencias  privadas  en  México  y aparecen 
destinados  a saliqde  las  primeras  doloro- 
sas  travesías.  Otras  propuestas  fueron 
examinadas  por  empresas  de  coloniza- 
ción en  Bolivia,  en  Chile,  en  el  Paraguay, 
etc.  Todos  estos  proyectos  y otros  más, 
chocan  contra  la  hesitación  de  capitales 


nacionales  para  financiar  las  iniciativas 
que  por  su  naturaleza  no  pueden  prome- 
ter largos  y rápidos  réditos». 

El  mes  de  enero  y febrero  de  1925,  di. 
rigiéronse:  8,288  emigrantes  a Argen- 
tina; 1,268  al  Brasil;  278  al  Uruguay; 
395  a Centro  América,  etc. 

Emigración  alemana 

En  el  distrito  de  SantaTomé  (Corrien- 
tes) hase  instalado  una  colonia  com- 
puesta de  90  familias  alemanas,  agrupa- 
das en  cooperativas  para  la  explotación 
de  350  hectáreas  de  terreno.  Un  sindi- 
cato alemán  adquirió  20,000  hectáreas 
de  tierras  en  el  distrito  de  Concordia 
(Entre  Ríos)  para  colonizarlos  con  fami- 
lias de  agricultores,  provenientes  de  Ale- 
mania. La  operación  importa  cerca  de 
seis  millones  de  pesos  y es  apoyada  por  el 
Banco  Hipotecario  Nacional  quien  ha 
obtenido  por  los  adquiridores  dilaciones 
de  pago. 

Esperábase  ya  la  llegada  de  las  pri- 
meras 300  familias.  22,000  emigrantes 
alemanes  dirigiéronse  al  Brasil.  De 
España  emigraron  para  los  países  ame- 
ricanos 86,920  individuos  contra  93,246 
en  1923.  La  mayor  parte  dirigióse  en 
1924  a Argentina  (40,784);  a Cuba 
(39,500);  al  Uruguay  (3,587);  al  Brasil 
(1,622)  y a México  (958). 


(RoBerfo  (BeíssiMim 

Representante  de  Casas  Extranjeras 


Apartado  N*?  14 


San  Salvador,  C.  A 
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Vende  las  afamadas  CHUMACERAS  een 
iftalas  de  >íeere,  marea  P" 


FABRICADAS  EN  GOTHEMBURGO,  SUECIA. 


también  las  ÿelean  de  Âeere  SK  F* 

— Y DEMAS  ACCESORIOS  PARA  TRASMISIONES 


REPRESENTANTES  EN  CENTRO  AMERICA 


GUATEMALA:  Sr.  Augusto  Scharoch. 
EL  SALVADOR:  Srs.  Tinetti  Hnos. 

COSTA  RICA:  Srs.  Miguel  MacayayCía. 
PANAMA:  Srs.  Cardoze  e Lindo. 


Si 
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Etablissements 


Armand 


s.  Æ. 

Sucursal  en  San  Salvador 

A nteriormente  ARMANDO  CAHEN  & Co.  Fundada  en  1912 


REPRESENTANTES  DE  CASAS  EXTRANJERAS 

IM  PORTACION -EXPORTACION 


CASA  MATRIZ  DIRECCIÓN  CABLEGRÁFICA! 

PARIS  (IXe)  NEHAC— SAN  SALVADOR  ' 

6,  CITE  ROUGEMONT  “ 

CODIGOS  : 

SUCURSALES  Y AGENCIAS  BENTLEY’S 

SAN  SAEVA^IZ LIBBER’S,  5 LETRAS 

GUATEMALA A.  B.  C.  5 LETRAS 

SAN  JOSÉ,  COSTA  RICA 

MANAGUA,  NICARAGUA A.  Z. 

PANAMÁ 

SAN  PEDRO  SÜLA  (HOND.) TELÉFONO  742  APARTADO  G , 


Correspondencia  en  Español,  Inglés,  Francés'y  Alemán. 
Correspondence  in  Spanish,  English,  French  and  German. 
Correspondence  en  Espagnol,  Anglais,  Français  et  llemand. 
Korrespondenz  in  Spanisch,  Englisch,  Franzoesisch  und  Deutsch. 

Se  aceptan  representaciones  de  casas  serias. 

Exclusive  agencies  of  reliable  firms  wanted. 

On  demande  représentations  de  maisons  sérieuses, 
lleinvertretungen  leistungsfaehiger  Haeuser  gesucht. 
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TINETTI  HERMANOS 

TALLER  MECANICO  Y FUNDICION  DE  HIERRO 

(FONDADO  EN  1911) 

SAN  SALVADOR. REPUBLICA  DE  EL  SALVADOR 

CENTRO  - AMERICA  

Cable  Adress:  Tinetti.  Teléfono  N?  140 

IIIIIII1IIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIII1IIIII1IIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIN 

Construcción,  instalnción  y reparación  de  toda 
==  clase  de  máquinas  = 

BOMBAS  Y MAQUINAS  PARA 
INDUSTRIAS  GENERALES 
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Venta  e instalación  de  las  afamadas  CHUMACERAS  con 

Bolas  de  Acero,  marca  J3“ 

! J POLEAS  Y DEMAS  MATERIALES  | | 
II  - PARA  TRANSMISIONES  | | 


Presupuestos,  Planos  e Instalaciones  de  Beneficios  de 
Café,  de  Ingenios  y para  la  explotación  de  minerales 


Marcas  y fierros  para  Ganado  mayor 
: : : de  numeración  progresiva  : : : 
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- Goetratistas  de  Gobiernos  y Municipios  - 
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LA  SOCIEDAD  ANONIMA 

KABEÍFABRIK  & DRAHTINDUSTRIE  A.  G. 

OFICINA  MATRIZ: 

VIENA  III/ 1,  STELZHAMERGASSE  4,  AUSTRIA 

FABRICA  COMO  ESPECIALIDAD  TODA  CLASE  DE! 

Material  Conductor  Aislado  Eléctrico 


ALAMBRES  FORRADOS 
CORDONES  FORRADOS 
CABLES  ELECTRICOS 
Cables  bajo  plomo  con  y sin  coraza  metálica  y Cables 
telefónicos  para  colocación  subterránea  y aérea 

PARA  TODAS  LAS  APLICACIONES  ELECTRICAS 

CORRESPONDENCIA  EN  CASTELLANO 


v 


JtÉÚ 

'máWé> 


UNI 

acanalada 
para  techos 

Barnices  Esmaltes  Pinturas 

BROCHAS  LA  MEJOR  CALIDAD 


R.  SAGRERA  y Cía . 


TELEFONO:  98  Y 730 


; 
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Soiisyuet,  ^ùelauneu  u (3o. 

Sucesores  de  F.  BÁDOUREAV 


CASA  FUNDADA  EN  EL  ANO  1900 


Importación  de  toda  clase  de  Productos  de  Ultramar 
Exportación  de  toda  clase  de  Artículos  Europeos 


Dirección  Cablegráfica: 
BADOUREAU.  - HAVRE. 

Códigos:  A.  B.  C.  5a.  v 6a.  edición 
A.  I.  — Samper  español 
Claves  particulares  para  cafés 
y para  cueros 


Dirección  Postal: 
BUSQUET,  DELAUNEY  & Co. 
Havre.  (Francia) 


# 

K 


o 


k 


y Maquinaria 
w para  el  Kapok 
compran 

° # y venden 

DEUTSCH  KOLONIAL- KAPOK 
WERKE,  A.  G.-Ptosdam 


ALEMANIA 


Sección  especial  de  fabricación: 

Juguetes  de  animalitos  y de  muñecos 
rellenados  con  Kapok 
ligeros,  flotable  y anti-sabandijas 


D.  R. 


W.  Z. 
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DROGUERÍA  CENTRAL 

DE 

CORREA  Y BLANCO,  S.  A. 

BARRANQUILLA,  COLOMBIA 

Preparaciones  Farmacéuticas  y Químicas 

Utensilios  y Aparatos  de  Química  y toda  clase  de  artículos 
correspondientes  a Droguería  y Farmacia 

Medicamentos  del  País  y Extranjeros 


E.  TAESHNER 

CHEMISCH  - PHARMA  CE UTISCHE  FABRIK 


BERLIN  C.  19,  NEUE  G'RUNST RA  SSE  4 


I.  Sección  de  fabricación 


a.  Especialidades  farmacéuticas: 

PERTUSSIN,  Herbosanum,  Nasol,  Elton,  Gonaromat. 

b.  Preparados  técnicos: 

“ LOTINOL ”,  medio  de  empaquetadura  rápida  para  ra- 
diadores de  automóviles. 


IL  Sección  de  exportación 


Especialidad:  Productos  químicos  farmacéuticos  y técn- 
eos — vendajes — aparatos  medicinales — artículos  cosmé- 
ticos y sanitarios.  Depósito  de  venta  para,  los  consu- 
midores extranjeros. 


Dr.  Alfonso  Gustave 

QUIMICO  - FARMACEUTICO 

SAN  MIGUEL.  Rep.  EL  SALVADOR. 

Dirección  Cablegráfica:  « Códigos:  Bentley  y Lieeer. 

“GUSTAVE”  TELÉFONO  N*  63. 


DROGUERIA  Y FARMACIA 

ARTICULOS  OPTICOS. 

PERFUMERIA. 

ESPECIALIDADES  FARMACEUTICAS. 

CHEMIST  AND  DRUGGIST 
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fDNlON  FARMACEUTICA"? 

LAN QUETIN.  CASTAING  & CIA 

IMPORTADORES  POR  MAYOR 

FARMACIA  DROGUERIA 

OCTAVA  AVENIDA  SUR,  NUMERO  2. 

GUATEMALA,  C.  A.'  


TELEFONO 


APARTADO  NUM  4. 


Hosettblmn  Hermanns 


^att  g’aluaíwr,  (£.  A. 

General  Banking  & Financial  Business 


T 


Special  Attention  to  Collections 


? 

i 

i 

& 


CAPITAL  AND  SURPLUS  $ 17.100,000 


I 

A 

1 i 


NTERN  ATIONAI 


MPORT  AND  EXPORTS  FINANCED 
NDI VIDUAL  ATTENTION  


OOEPTANOE 

RBITR  AGE  AND  FOREIGN  EXCHANGE 
D VICE  AND  INFORMATION 

ANK,  INC. 


ONDS  AND  SECURITIES 
ULLION  AND  METALS - 


“Old  World  £ xperience  and  World  Enterprise* 


Paúl  H.  Warburg 

Chairman. 


F.  Abbot  Goodhue, 

President. 


31  PINE  STREET,  NEW  YORK 


9 

i 

$ 
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I HONDURAS  SUGAR  AND  i! 

DISTILLING  COMPANY  ( | 

¡ INGENIO  CENTRAL:  MONTECRISTO  ¡ | 

HACIENDAS  | • 

I Nlontecrísto,  Coito,  Palmira  Victoria  I : 

¡ 1 ® 

Productos  “LA  ABEJA”  Marca  Registrada 

AZUCARES  Y MIELES 

Vendemos  licores  en  cajas,  y por  la  escasez  de  botellas 
¥ podemos  vender,  en  envases  de  veinticinco  botellas  de  ; 

capacidad,  los  magníficos  licores  elaborados  en  nues- 
7 tra  destilería,  con  productos  puramente  nacionales. 

PIDA  LOS  EXQUISITOS  LICORES 

ANIS  DEL  MICO.  - RON  DEL  MORENO  - 

RON  PALMIRA.  - WHISKEY. 

I DE  TODOS  LOS  ESTILOS:  7 

GINEBRA,  VERMOUTS, 
POUSSE-CAFÉ,  COGNAC,  ETC. 

E.  P.  DUTU,  Mercantile  Oversea  Corporation, 

1 Gerente.  Agentes  para  Centro,  Sur  América 

1 Oficina  en  Dutuville.  y México  i 
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WE  ARE  HEADQUARTERS  FOR 

VANILLA  BEANS 
VANILLIN 
CUMARIN 

OIL  LEMON,  ORANGE,  ETC. 

We  manufacture  in  our  Brooklyn  factory  by 
special  process  a full  line  of 

FRUIT  ESSENCES 

Natural  and  Imitation 
WE  SOLICIT  YOUR  INQUIRIES.  SAMPLES 
CHEERFULLY  FURNISHED 

George  Lueders&O 

427-420  Washington  Street  New  York. 


BRANCHES: 

CHICAGO  SAN  FRANCISCO  MONTREAL 
FACTORY-BROOKLYN.  N.  Y. 


i i 

Mexieans — ÍQeurbens 
ÔmehdUz—  'Ccmeres 
'fuadeleupe# 

Vanilla 

il 

facas  — Víladaqasears 
ÿahitià—Sieuniens 

Vanillin,  Coumarin,  Saccharine 

M.  L.  Barrett  & Co. 

ETHERS  ESSENTIAL  OILS  AROMATIC 

233  West  Lake  Street,  Chicago,  Illinois 

I I 


Both  In 


The  Regis 


300  rooms.  220  with 
bath  and  every  other 
modern  convenience. 


The  Place  for  Foreigners 


the  Heart  of  (2ity 


Apartments  and  Rooms 
with  or  without 
Kitchen. 


The  Place  for  Families 


MEXICO,  D.  F. 
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SPRING  GARDEN  IRON  WORKS 


INGENIEROS  Y FABRICANTES  DE  MAQUINARIA 
PARA  HACIENDAS  DE  CAFE , ARROZ,  CACAO  E 
INGENIOS  DE  AZUCAR. 


REPRESENTANTE  PARA  EL  SALVADOR 


JOHN  WRIGHT 


CENTRO  AMERICA 


SAN  SALVADOR 


QOTLmm 

- n!Hc 
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Sen  Salvador -Santa  Ana 

1 Importación  Exportación  I 

Banca 'Comisión  1 

Branch  Office:  Düsseldorf,  Germany 
CABLE  ADDRESS:  MABETHAG. 
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LA  ANGLO -AMERICANA 

TEGUCIGALPA.  = SAN  SALVADOR. 

FINES  GENTS.  FURNISHING  STORE. 

Marchand  Tailleur.  - Splendid  assortment  of  materials 

High  Grade  Boots  hand  Shoes  tor  men,  women  and  childrens 
Shirts-high  quality  garments  in  cotton  silk,  and  wool  all  styles.-Hats 

LEATHER  GOODS.  - NOVELTIES 


Gran  Variedad  de  Casimires 
y Artículos  para  Caballeros. 


Especialidad  en  sombreros,  calzado,  etc.,  de  todas  clases,  de  las 
MEJORES  MARCAS  de  Europa  y Estados  Unidos. 

CORBATAS  — CALCETINES  — PERFUMES 

ARTICULOS  PARA  SASTRERIA  EN  GENERAL 

Osorio  Jirón  Hermanos,  Propietarios. 
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DE 


EWESTO  LÏÏEBE  & C© 

SAN  SALVADOR 


GOLD  & SILVERSMITHS. 
YEWELRY. 


Watches,  Clocks,  Plated  Ware 
Argenterie  de  table  et  Articles  de  Luxe 


Tavarone  Hermanos 

CASA  PRINCIPAL:  CHOLUTECA 

SUCURSALES:  San  Marcos  de  Colón,  El  Truinfo,  Aramecina,  Nacaome, 
Duyure,  Morolica  (HONDURAS),  C.  A 

Importadores  Exportadores 

Snrtido  permanente  de  algodones * en  general. — CASIMIRES. 

Vinos,  Licores,  Conservas  alimenticias  Cerveza 
Ferretería,  Cristalería,  Librería,  Loza 

AGENTES  PARA  EL  SUR  DE  HONDURAS 

De  la  Víctor  Talking  Machine  Company,  de  Camden,  N’  J. 

U.  S.  A.,  y de  las  famosas  máquinas  OLIVER 

Compramos:  café  cueros,  oro: 

PAGAMOS  LOS  MEJORES  PRECIOS  DE  PLAZA 
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NUEVA  DROGUERIA  Y FARMACIA 

E.  HERRARTE  y Cía. 

7a.  Avenida  Sur,  frente  a Armer  & Bickford  Corporation  - Guatemala 


PRODUCTOS  FRESCOS,  EUROPEOS  Y AMERICANOS 

Lie.  ROSALES,  Regente. 


GOLDTREE, 

LIEBES  y Cia. 

Sam  S 

kflvadtoir 

SANTA  ANA.  SONSONATE.  EL  SALVADOR 

IMPORTACIÓN. 

EXPORTACIÓN. 

Casa  en  Hamburgo: 

GOLDTREE  & LIEBES. 

COFFEE  EXPORT. 

SAN  SALVADOR.  C.  A. 

GRAN  ALMACEN  DE  NOVEDADES 
Artículos  para  Caballeros.  Objetos  de  Arte 
INSTRUMENTOS  DE  MUSICA 

Qfejanáro  Cáceres  ÍKoCina 

IMPORT-EXPORT 

COMMISION  MERCHANT 

ACCEPT  REPRESENTATION  OF 

AMERICAN  AND  EUROPEAN  HOUSES 

ENGLISH  AND  SPANISH  CORRESPONDANCE, 

4a.  Avenida  Norte  y 6a.  Calle  Oriente , 

SAN  SALVADOR , Rep.  El  Salvador , C.  A. 


REVISTA  ECONÓMICA 
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PREMIADA  FABRICA  ITALIANA  DE 

FIDEOS  Y MOLINO 

i 

Peáre  Ruscoti 

lí 

San  Salvador,  C.  A. 

: 10,  Av.  Sur  No.  24. 

Slater,  Smith  y Qía. 

Sucesores  de  G.  A.  GILPIN 

Aseguros  Contra  Incendio  y Marítimos 

Comisionistas  y Representantes  de  Casas  Extranjeras 

Calle  del  Comercio,  lado  Poniente  del  edificio  del  Correo. 
Teléfono  número  1-0-4 


DROGUERIA 

-FARMACIA- 


AMERICANA 


S.  RODRIGUEZ  Y Cía. 


Propietarios. 


Sueros,  vacunas,  material  quirúrgico  y todo  lo 
concerniente  al  ramo  de  Droguería  y Farmacia 


VENTAS  POR  MAYOR  Y MENOR 

SAN  SALVADOR. TELEFONO  No.  3. 
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« KOSMOS »,  de  Hamburgo 


ÍES 

« ROLAND »,  de  Bremen 


Servicio  cada  tres  semanas  directo  entre 
Hamburgo,  Bremen  y la  Costa  Oeste  del 
Pacífico,  vía  el  Canal  de  Panamá. 

Aceptamos  carga  para  Amsterdam,  Bremen,  Hamburgo, 

El  Havre,  Genova,  Londres,  Rotterdam  y Puertos 

Escandinavos 

e 

También  para  Nueva  York  y Nueva  Orleans 
con  trasbordo  en  Cristóbal 

PARA  MAS  INFORMES,  DIRIGIRSE  A 

Oficina:  8^  Avenida  y 11  Calle,  Q-.  C.  BOEF, 


EDIFICIO  SAN  MARCOS 


AGENTE  GENERAL 


GUATEMALA 


REVISTA  ECONÓMICA 
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LAS  MEDICINAS  CURAN  CUANDO  SON  PREPARADAS  CON 
DROGAS  FRESCAS  Y PURAS^-ESTO  PUEDE  CONSEGUIRSE 

COMPRANDO  EN  LA 

FARMACIA  NUEVA 

DR.  ELIAS  MENJIVAR 

Calle  de  Mejicanos. — Teléfono  128 
San  Salvador,  C.  A. 

VENTAS  POR  MAYOR  Y MENOR 

PRECIOS  SIN  COMPETENCIA 


• 

tettnr-Ammratta”  1 

• 

• COMPAÑIA  DE  SEGUROS  SOBRE  LA  VIDA  • 

J CAPITAL  SUSCRITO  { 100,000  nryn  CAPITAL  LLAMADO  i 50,000  J 

» EMITE  POLIZAS:  Ordinaria  de  vida.  /f|f\  VIDA  A PAGOS  LIMITADOS.  * 

* ü_ü ...  __  S 

9 Pago  de  premios  : 

• por  años,  por  se- 
9 mestres,  por  tri- 
i mestres  y por 

dotales: 

POLIZAS  DE  NIÑOS  CON  Y SIN  RECONOCIMIENTO 
MEDICO  DEL  PADRE  O TUTOR  Y POLIZAS  CONJUNTAS 

Teléfono  No.  310.  Q 

Oficina:  g 

San  Salvador.  • 

Apartado  27.  # 

P 

9 § 

h h 

Pensión  México 

NEAR  THE  PAROUE  DUEÑAS.  - SAN  SALVADOR. 

SUPERIOR  BOARDING  HOUSE. 

POSITION  IN  MOST  SELECT  AND  HEALTHY  PART  OF  THE  CITY. 

MODERATE  PRICES. 

CASA  DE  CONFIANZA. COCINA  EXCELENTE. 

Teresa  de  Rinker,  propietaria 


e.  Fabricantes  de  Bebidas  Gaseosas, 

Usad  únicamente  el  Acido  Carbónico  Natural, 
preveniente  de  la  mejor  fuente  de  la  región  del  Rhin! 

||p| 

Resultará  en  menos  gastos  y en  un  mejora- 
miento de  la  calidad  de  vuestros  productos. 

Enviad  vuestros  cilindros  vacíos  ypara  llenarlos , a 

B.  F.  HAGEN, 

ROTTERDAM, 

* ou  R iSdXÉte 

Middensteiger  22  a-b 

(HOLANDA) 
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BANK  OF  LONDON  & SOUTH  AMERICA, 

LIMITED  ¡ 


] 


(Formely  THE  LONDON  & RIVER  PLATE  BANK,  LIMITED) 

with  which  is  amalgamated 

THE  LONDON  & BRAZILIAN  BANK,  LIMITED, 

Established  1862. 

Paid-up  Capital  and  Reserve  Fund % 7.140,000 

Head  Office:  7 Prince's  Street,  London,  E C 2 
Registered  Office:  7 Tonkenhouse  Yard,  London,  E.  C.  2. 

j Manchester:  36  Charlotte  Street. 
(Bradford:  35  Hustlergate. 

AFFILIATED  WITH  LLOYDS  BANK  LTD. 

Established  at: 

CHILE:  Valparaiso,  Santiago,  Antofagasta. 
COLOMBIA:  Bogot.á  Manizales,  Medellin. 
PARAGUAY;  Asunción. 


Agencies  at: 


ARGENTINA:  Buenos  Aires  and  Sub-Branches, 

Bahia  Blanca,  Concordia,  Lórdova,  Mendoza, 

Paraná,  Rosario,  Tucuman. 

BRAZIL:  Río  de  Janeiro,  Bahia,  Ceara,  Curity- 
ba,  Maceio,  Manaos,  Maranhao,  Para,  Pelotas, 

Pernambuco,  Porto  Alegre,  Rio  Grande  do  Slu, 

Santos,  Sao  Paulo,  Victoria. 

URUGUAY:  Montevideo,  Calle  Rio  Negro  [Mon- 
tevideo], Paysandu,  Rivera,  Salto. 

AGENTS  THROUGHOUT  THE  WORLD. 

Letters  of  Credit,  Drafts  and  Cable  Transfers  issued.  Bills  negotiated,  advanced  upon,  or  sent 
for  collection.  Terms  ascertainable  on  application. 


BELGIUM:  Antwerp. 
FRANCE:  Paris. 

PORTUGAL:  Lisbon,  Oporto. 
U.  S.  AMERICA:  New  York. 


REYISTA  ECONÓMICA 
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IMPORTANTE  AVISO 

A los  Comerciantes  de  Honduras  y 

A sus  Corresponsales  del  Exterior 

Recomendamos  a las  Casas  Comerciales  y a 
los  Particulares  que  tengan  relaciones  con  el 
Extranjero,  que  pidan  a sus  Corresponsales  y 
Amigos  del  Exterior  que  al  telegrafiar  a 
Honduras  ordenen  siempre  que  sus  mensajes 
sean  enviados  Vía  New  Orleans  & Tro- 
pical Radio. 

Si  lo  hacen  así  se  ahorrarán  a unos  y 
otros  buen  dinero  y tiempo  precioso. 

NO  OLVIDEN: 

Vía  New  Orleans  & Tropical  Radio 
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Unico  Agente  en  la  República  de 

The  Murray  C9,  Maquinaria  para  Algodón 
J.  A.  Fay  & Egan  C9,  Maquinaria  para  Elaboración  de  Madera 
Emerson-Brantingham  Implement  C9,  Aperos  de  Agricultura 
Texas  Oil  C9,  Parrafin,  Aceites  y Petróleo  y Gasolina 
G.  H.  Mumm  & C9,  Champagne 
The  Bradstreet  C9,  Agencia  Mercantil 
Silver  Mfg.  C9,  Picadores  de  Zacate 
etc.  etc.  etc. 


TRADE  MARKS  AND  PATENTS  REGISTERED 


Zimmer  & Ôehmidt 
= ^ablenz*/  % = 

BOHEMIA 

CZECHO-SLOVAK.  REPUBLIQUE 


fabricamos: 


JOYAS  FALSAS,  CUENTAS  Y OTROS 
ARTICULOS  DE  FANTASIA. 


A.  WEBER  & CIE 

••  FABRICANTS  DE  JOAILLERIE  ET  BIJOUTERIE  •• 

GENEVE.  - SUISSE. 


REVISTA  ECONÓMICA 
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Wam  W U 

KÛHICKE  I 0 

Amapala 

- Tegucigalpa,  Honduras,  C.  A. 

0 

0 

0 


BANCA,  COBROS  Y COMISIONES 

Importador  de  mercaderías  en  general 
Exportador  de  productos  del  país 

Dirección  Cablegráñca: 

Codes  A.  B.  C.  4a.  y 5a.  Edición  Samper, 
Liehers  y Benthly. 


0 

0 

0 


GUATEMALA 


ESTABLECIDO  EL  15  DE  JULIO  DE  1895. 


Capital  autorizado $ 10.000,000.00 

Capital  suscrito  y totalmente  pagado $ 2.500,000.00 

Fondo  de  reserva $ 15.500,000.00 

Fondo  para  eventualidades  $ 9.087,547.55 

DIRECTORES: 

Adolfo  Stahl.  Antonio  Batres  Jauregui. 

Antonio  Carrera  Wyld. 

GERENTE:  LUIS  GaTICA  AREVALO. 
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HOTEL 

AMBOS  MUNDOS 

TEGUCIGALPA.  - HONDURAS,  C.  A. 


CASA  DE  PRIMER  ORIGEN.  Casa  del  Consulado  de  Noruega 

CONFORT  MODERNO.  - CUARTOS  ELEGANTEMENTE 
AMUEBLADOS.  - SERVICIO  ESMERADO 
COCINA  EXCELENTE 

Situated  in  the  business  center  and  also  to  the  theater  and  place  of  interest. 
Every  Comfort  guaranted.  Esquisite  Table.  Pront  Service. 

Slpendid  Dining  room.  — Private  Dining  rooms  for  families. 

ISIDRO  MONTOYA  Y CIA., 

PROPIETARIO. 


REVISTA  ECONÓMICA 
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J.  ROSSNER  Y C 

AM  APALA.— TEGUCIGALPA,  C.  A. 


0 


Dirección  Cablegráfíca:  ROSSNER 

CODIGOS:  A.  B.  C.  - LIEBERS.  - STAUDT 
& HUNDIOS-  - BENTHLEY 

’©mn§I©imfetí3i§ 

Imp®irtodl©iF@§ 

Exip®irítad®re§ 

PflULSENHTUJS,  Hamburg. 

SUCURSALES  : 

En  las  Principales  Ciudades  de  Honduras 


isas  J.  Melgar  1024 

“Farmacia  Internacional” 

9$  Calle  Oriente,  N?  1 Guatemala,  República  de  Guatemala,  C.  A. 


Esta  Casa  se  empeña  en  dejar  plenamente  satisfechos  a sus  clientes. 
Si  por  cualquier  motivo  usted  no  está  contento  con  nuestro 
servicio,  sírvase  hacernos  sus  observaciones,  que  le 
serán  altamente  agradecidas. 
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Gasa 


^/ituacla/i  Ór  Gi 


l9' 

SAN  SALVADOR,  C.  A. 


ta. 


Export  and  Import  Merchant 

EXPORTACIÓN  DE  CAFÉ 

Agente  General  para  la  Re- 
pública de  El  Salvador  de  la 
Royal  Netherlands 
West  India  Mail 

OLDEST  BUSINESS  ESTABLISHMENT 
IN  SALVADOR 


A.-G.  vorm.  J.  C.  Spinn  & Sohn 

Berlin  S 42,  Wassertorstrasse 

Abt.  “HOMPESCH” 

los  Artículos  de  Tocador  y Latón  Niquelado  y 
ARTÍCULOS  DE  FANTASIA 


F 


PRODUCTOS  QUIMICOS 

JOSEPH  PEINTRE 

VERVIERS.-  BELGICA 

ESPECIALIDAD:  productos  para  la  INDUSTRIA  DEL  FRÍO  

AMONIACO  ANHYDRICO AMONIACO  LÍQUIDO  todos  los  grados 

ACIDO  SULFUROSO  ANHIDRO  (anhydride  sulfdroso) 

CLORURO  DE  CALCIO  desecado  90|95  p.  c.  en  pedazos 

ACEITES  INCONGELABLES  
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Francisco  Siercke  y Uno. 

CHOLUTECA  TEGUCIGALPA 

REPUBLICA  DE  HONDURAS 

LEON 

REPUBLICA  DE  NICARAGUA 

SUCURSALES: 

COMAYAGUA,  COMAYAGUELA,  JUTICALPA, 
AMAPALA,  NACAOME,  ARAMECINA,  DANLI, 
SAN  MARCOS  DE  COLON,  EL  PARAÍSO,  SAN 
JUANCITO,  ARMENIA,  SABANAGRANDE,  ORO- 
CUINA,  NAMASIGÜE,  EL  CORPUS,  TEXIGUAT, 
SOLEDAD,  MOROLICA  Y OTRAS. 

Importadores  Exportadores 

Hacendados  Finqueros 


'Cable:  ERREIS.  - 'Chduteea 

CÓDIGOS:  A B C 5»,  5*  Improved, 

6?  Liebers,  JBenthlev’s  Samper 

CASA  COMPRADOR  EN  HAMBURGO: 


Gebr.  Siercke,  14  Grosse  Baeckerstrasse 
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Farmacia  “La  Salud” 

Del  Dr.  Enrique  Vives  Monjil 

TEGUCIGALPA.  C.  A. 

ESTABLECIMIENTO  DE  DROGUERÍA  Y FARMACIA. 

Importaciones  directas  de  Drogas, 

Artículos  Farmacéuticos, 

Quirúgicos,  Perfumería, 

Jabones  Medicinales  y Especialidades. 
MEDICINAS  PURAS 

Eduardo  Fernández  C.y  C° 

Importadores,  Exportadores  y Representantes  de  Casas 
EUROPEAS  Y AMERICANAS 

San  Pedro  Sula,  Santa  Rosa  de  Copán,  Santa  Bárbara 

REPUBLICA  DE  HONDURAS.— CENTRO  AMERICA 

CABLE:  CODIGOS: 

«Fernández»  A.  B.  C.  ó?1  y 6?1  Edición  Mejorada 


COULEURS 


MINERALES 
ET  CHIMIQUES 


COLEURS  POUR  CIMENT  ET  A LA  CHAUX 


BLEU  D’OUTREMER  « 

ALB.  MUYLE-DE  MUELENAERE,  69.  me  de  Wautier,  Bmxelles  (Belgique) 


* 1 Guyamel  Fruit  gompany 1 * 

CUYAMEL,  Departamento  de  CORTÉS,  Honduras 

Con  ferrocarril  entre  Omoa  y Yerenito. — NECESITA  OPERARIOS 
SIEMPRE.— Plantaciones  de  banano  de  primer  orden 
Capital  dedicado  a la  explotación  y manejo  de  sus  empresas:  j 

0] 11.000.000  DE  DOLARES [ ] 


Marmolería 

— DE=  ===== 

Tho  Pho  PEEM2^©ÜTE 

IIJ!KlllllJIIIIIIIIIIU!lllllil!llllllllllllll!llllllllllllllll!lllll!lllllllllll!llllll!lllll[lll!lllllllll!llllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllilll]llllll!lllll[lllílll!lll!IJIIJIIIIIIIIIÍIIIIIIIIilJ 

Lápidas,  Mausoleos, 

Labavos,  Planchas,  etc. 


Ladrillos  de  Cemento  de  Primera  Calidad 

PRECIOS  SIN  COMPETENCIA 
Teléfono  N<?  2-4-5.  San  Salvador,  C.  A. 


PABLO  OERTEL* 


Plazuela  de  M o ra  z a n, 

SAN  SALVADOR. 


Import  of  all  Articles  and  machinery  of  the  Electro-technical  Branche 

NOVELTIES- BI  JOUTERY 


Banco  de  Honduras 

FUNDADO  KL  1’  DK  OCTUBRE  DK  1889 

Oficina  Central:  Tegucigalpa.  Sucursal:  San  Pedro  Sula. 

CABLE:  BANCO. 

códigos:  ABC  4^  y 5“  Ed.,  Lieber  5 letras,  Wester  Union  y March 


Capital  Autorizado $ 1.000,000. 

Capital  Acordado 600,000. 

Capital  Suscrito 417,500. 

Fondo  de  Reserva 212,267. 

FONDO  PARA  DIVIDENDOS $388,646. 

=- — AGENCIAS:  ■ 

Comayagua.  Santos  Soto.  Puerto  Cortés C.  J.  Warren  & C9 

Juticalpa Santos  Soto.  La  Ceiba Adler  Brothers. 

Choluteca....  Francisco  Siercke.  Trujillo Sara  de  Guillén. 


Amapala Teodoro  Kohncke  & C9  Santa  Rosa  de  Copán...  R.  H.  Rogge. 


Banco  Htlántida 

Oficina  Principal:  LA  CEIBA,  Honduras. 
SUCURSALES: 

TEGUCIGALPA.  SAN  PEDRO  SULA,  TELA  y PUERTO  CORTÉS. 


Capital  suscrito  totalmente  pagado $500,000  oro 

Reservas 552,000  — 


COBROS,  PRÉSTAMOS  y DESCUENTOS. 

Compra  y Venta  de  Giros  sobre  Centro  América,  Estados  Unidos  y Europa 

EL  BANCO  RECIBE  DEPÓSITOS  A LA  VIS- 
TA, A PLAZO  Y EN  C'UENTA  CORRIENTE. 

Departamento  Especial  de  Ahorros.  Toda  clase  de  Operaciones  Bancarias. 


Corresponsales  en  todas  las  poblaciones  importantes  del  país  y del  exterior 

ILIEBBR’S  S letter 

Códigos  en  uso-  com®let* »*“■“* 

8 • ABC.  5th  Edition 

Petersen’s  International  Banking  Code 


